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  Коммерческое право.  Краткий курс лекций, контрольные вопросы и задания 

содержит материалы, необходимые для лучшего усвоения лекционных курсов, 

подготовки к семинарским занятиям по Коммерческому праву: опорные конспекты 

лекций, контрольные вопросы,  проблемы семинарских занятий, библиографические 

списки, нормативный материал и литературу ко всему курсу, списки литературы по 

отдельным темам курса, призванные облегчить изучение коммерческого права 

студентами всех форм обучения юридического отделения ИИГиП  ПГУ им. Т. Г. 

Шевченко. 

     В настоящем издании использован материал из лучших конспектов лекций по 

коммерческому праву гуманитарных вузов, который приведен в соответствие с учебной 

программой курса. 

Настоящее пособие составлено с целью оказать помощь студентам юристам в 

изучении дисциплины «Коммерческое право». 
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Введение 

 

Коммерческое право — принципиально новая дисциплина для правоведения 

послесоциалистического периода. Настоящая книга представляет собой один из первых 

опытов разработки проблем коммерческого права в современных условиях. 

Изучение коммерческого права начинается не на пустом месте и не в вакууме. В 

России обучение коммерческому праву велось уже с середины XIX в. Более того, в 

соответствии с императорским Уставом университетов 1884 г. в каждом университете 

были образованы кафедры торгового права. Их деятельность была прекращена после 

революции 1917 г. В период нэпа было издано несколько книг по торговому праву, но 

затем и книги, и само понятие торгового права были изъяты из употребления вплоть до 

последних лет. 

К настоящему времени ситуация выглядит так. Имеются дореволюционные 

отечественные труды по коммерческому праву (в частности, несколько лет назад был 

переиздан «Учебник торгового права» Г.Ф. Шершеневича — интересно написанная и 

поучительная книга), но все эти труды базируются на законодательстве, которое ушло в 

небытие. Они так же непригодны для работы, как в нынешнем году не годится 

календарь прошлогодний. Кроме того, книги эти, написанные век назад, выражают во 

многом устаревшие, архаичные представления о праве, не учитывают изменений 

юридического инструментария, появившихся новых возможностей и способов 

применения правовых средств. Современные работы по российскому торговому праву 

являются единичными. 

Что касается стран Запада, то там многие десятилетия, если не столетия, наряду с 

гражданским, преподается торговое право. Существует мощное научное обеспечение 

торговой деятельности, в огромных количествах издается учебная и методическая 

литература. Проблема, однако, в следующем. Западное торговое законодательство и 

правовая наука отражают особенности торговой деятельности в условиях развитого 

товарного рынка. В современном государстве товарный рынок только формируется. 

Поэтому переводная литература может использоваться нашими юристами в весьма 

ограниченном объеме. 

Нынешним юристам приходится действовать в совершенно особой обстановке. 

Ее отличительными чертами служат: во-первых, разрушение единого 

народнохозяйственного комплекса, звенья которого были связаны административно-

плановыми регуляторами, и, во-вторых, не очень успешные пока попытки создать 

рыночный уклад экономики. Это уникальная, не имеющая аналогов ситуация, причем, 

по-видимому, долгосрочная. 

В силу названных причин коммерческое право это не возобновление или 

реконструкция прежнего торгового права после 80-летнего перерыва. Это новая 

дисциплина, построенная на новых принципах, с новым содержанием и даже с 

изменившимся названием. 

Хотелось бы отметить важность коммерческого права для решения 

стратегических задач построения современного капитализма, определения целей, 

средств и методов деятельности различных структур в этом направлении. На обломках 

обнаружившей свою неэффективность социалистической системы хозяйства предстоит 

создать современный рыночный уклад, что невозможно без конкретных мер, которые 

должны осуществлять законодатель, органы управления и — главное — руководители и 

юридические службы фирм, чтобы производить необходимые товары и успешно 

сбывать их, налаживать договорно-хозяйственные связи. В настоящем курсе подробно 

разбираются эти вопросы. 

Имеется также необходимость в систематизированном виде изложить порядок 

правового регулирования торгового оборота. Само по себе это непростое дело. 

Трудности здесь не только в множественности нормативных актов и низком их качестве. 
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В наше время основное требование к юристу предъявляется на конкретное 

знание, на умение правовыми средствами решать практические проблемы. Поэтому в 

курсе наряду с изложением теории каждого вопроса предлагаются практические 

рекомендации, освещается положительный опыт. 

Цель курса – достижение всестороннего и глубокого понимания природы, 

сущности и содержания коммерческого  права (далее – КП), его институтов и 

подотраслей.  

Коммерческое право является самостоятельной и новой учебной дисциплиной. 

Оно представляет собой одну из подотраслей права гражданского и потому относится к 

числу частно-правовых областей правового регулирования. 

Возрождение коммерческого права после почти столетнего перерыва связано, 

главным образом, с расширением сферы торгового оборота как внутри республики, так и 

с выходом ее на общемировой рынок. В условиях рыночной экономики немалая роль 

отводится правовому регулированию отношений в области коммерции (торговли). 

Правовая база такого регулирования заметно расширилась. Вместе с тем, как показывает 

практика, в целом организация торгового оборота в нашей республике пока еще 

отличается от стран с развитой рыночной экономикой. Мы стоим только на пороге 

преобразований в этой сфере. 

Международная практика выработала ряд положений, которыми 

руководствуются государства при осуществлении торговых операций. Наша республика, 

встав на путь рыночных преобразований и ориентируясь на построение правового 

государства, в коммерческих правоотношениях должна учитывать положительный опыт 

в этой области ряда государств. 

В настоящее время коммерческое законодательство представляет собой сложную 

совокупность нормативных правовых актов. Разобраться в их структуре и содержании 

непросто. Цель данного издания - познакомить студентов с основными положениями 

законодательства, регулирующего торговый оборот. В нем излагаются проблемы, 

связанные с понятием и системой коммерческого права, законодательным обеспечением 

коммерческой деятельности. Специальные темы курса посвящены организации 

торгового оборота, кругу его участников и объектов. Большое внимание уделено 

состоянию правовой регламентации коммерческих договоров. 

Изучение коммерческого права предполагает самостоятельное овладение 

комплексом знаний и умений. 

Как представляется, у коммерческого права большое будущее. 

Содержащиеся в программе дисциплины материалы призваны ориентировать 

студентов на овладение новыми методами и подходами к изучению проблем 

коммерческого  права. С целью успешного усвоения учебного материала по 

коммерческому  праву предусматривается самостоятельная работа студентов. 

Основные задачи курса: 

•сформировать представление об особенностях правовой природы КП, его 

предмета и метода, а также об отличии его от других систем и отраслей права: 

гражданского права, предпринимательского права, международно-коммерческого права 

и др.; 

•сформировать знание нормативного содержания основных институтов и 

подотраслей КП; 

• сформировать умение использовать полученные знания на практике. 

После окончания изучения курса студенты должны: 

• знать положения Конституции ПМР, постановлений и определений 

Конституционного Суда ПМР по проблемам обеспечения прав, свобод и обязанностей 

граждан, прав и обязанностей высших органов государственной власти ПМР и органов 

местного самоуправления в сфере экономической деятельности; 
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• нормы Гражданского кодекса ПМР, которые применяются для регулирования 

правоотношений, возникающих при осуществлении коммерческой деятельности и 

относящиеся к ним разъяснения; 

•основополагающие нормы наиболее важных законов, которые определяют 

содержание основных институтов коммерческого права; 

•основные термины, используемые в торговом законодательстве; 

 •уметь собирать нормативную и фактическую информацию, имеющую значение 

для реализации правовых норм в сфере коммерческой деятельности; 

•толковать и применять законы и другие нормативно-правовых акты в сфере 

коммерческой деятельности; 

•разрабатывать документы гражданско-правового характера, осуществлять 

юридическую экспертизу нормативно-правовых актов; 

•юридически грамотно квалифицировать факты и обстоятельства в коммерческой 

деятельности; 

•анализировать судебную и арбитражную практику; 

•давать юридические заключения и консультации; 

•быть знакомым с существующими подходами к пониманию сущности и 

содержания коммерческого права как учебной дисциплины и подотрасли гражданского 

права, его основных институтов; 

• с местом и ролью коммерческого права в современной правовой системе; 

Настоящая программа составлена с учетом действующих нормативных учебно-

методических документов высшей школы для специальности «Юриспруденция». 

Главным методом изучения учебной дисциплины и важнейшим условием 

глубокого усвоения знаний является систематическая и целенаправленная 

самостоятельная работа студентов. В процессе самостоятельной работы студенты 

должны внимательно изучить учебную и научную литературу, рекомендованные 

источники права. 

Студентам рекомендуется вести специальную тетрадь для конспектирования и 

доработки лекций, материалов к семинарским занятиям, собственного словаря основных 

терминов. 

Важным элементом юридического образования является овладение правовым 

терминологическим аппаратом. Без этого очень сложно понимать и толковать правовые 

нормы, доходчиво и непротиворечиво формулировать свои мысли, осуществлять 

аргументацию. 

При изучении курса «Коммерческое право» студентам оказывается помощь в 

виде разнообразных аудиторных форм учебной работы. Таковыми являются лекции, 

семинары, практические занятия, контрольные тесты, подготовка и защита рефератов.  

Место курса в профессиональной подготовке выпускника. 

Знание основ КП и умение разрешать на практике вопросы коммерческо-

правового порядка – необходимое требование к программе профессиональной 

подготовки студентов-юристов. КП занимает в этой программе одно из центральных 

мест наряду с такими дисциплинами, как предпринимательское, гражданское право, 

гражданский процесс, трудовое право, уголовное и уголовно-процессуальное право. 

Требования ГОС к обязательному минимуму содержания учебной дисциплины 

«Коммерческое право» по направлению «Юриспруденция». 

Понятие коммерческого права; источники коммерческого права; методы 

регулирования коммерческо-правовых отношений; коммерческо-правовые нормы; 

субъекты коммерческого права; внешнеэкономические сделки; вопросы субъектов и 

объектов коммерческого права; правовое регулирование структуры и инфраструктуры 

рынка; конкуренция и ограничение монополистической деятельности; порядок 

разрешения коммерческих споров; вопросы внешнеторговой деятельности. 
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ТЕМА 1 

Понятие, предмет, метод и система коммерческого права 

 

1. Отношения, регулируемые коммерческим правом 

2. Предмет и метод коммерческого права 

3. Принципы коммерческого права 

4. Функции коммерческого права 

5. Свобода договора как принцип коммерческого права 

6. Равенство сторон и его юридическое значение 

7. Неприкосновенность частной собственности 

8. Место коммерческого права в системе российского права 

9. Конституционные основы коммерческого права  

10. Коммерческое правоотношение 

11. Коммерческое право как наука 

12. Коммерческое право как учебная дисциплина 

 

 

Опорный конспект лекции 

 

При изучении настоящей темы необходимо усвоить, что коммерческое право (от 

лат. commetrcium – «торговля») – отрасль права, регулирующая коммерческую или 

торговую деятельность. Следует различать коммерческое право как науку и учебную 

дисциплину. 

Коммерческое право как наука – вид деятельности по выработке теоретических 

знаний об объектах, процессах и явлениях действительности. Теоретическое знание – 

особое представление, которое добывается на основе использования научных методов и 

средств. Полученные наукой сведения порой резко отличаются от ненаучных. 

Коммерческое право, действуя в статусе науки, решает множество новых и весьма 

сложных проблем. 

Каждая учебная дисциплина занимается своим определенным предметом.  

Предмет коммерческого права – реальные коммерческие отношения, т. е. 

отношения по купле-продаже объектов торгового оборота, складывающиеся: 

1) между субъектами хозяйственной деятельности и непосредственно 

направленные на получение прибыли или иной выгоды; 

2) между субъектами коммерческой деятельности, с одной стороны, и органами 

власти и управления – с другой. 

Коммерческое право – это подотрасль гражданского права, что прослеживается 

через принципы частного права. 

Коммерческое право пересекается с хозяйственным правом, которое так же, как и 

коммерческое право, не является самостоятельной отраслью права, антимонопольным, 

таможенным, земельным правом. 

Коммерческое право – это совокупность общих и специальных норм частного 

права, регулирующих отношения между предпринимателями или с их участием при 

осуществлении предпринимательской деятельности. 

Коммерческая деятельность – вид предпринимательской, хозяйственной, 

экономической деятельности, связанный с торговлей, товарооборотом, 

осуществляющаяся с помощью определенных методов по поводу определенного 

предмета. 

Предмет правового регулирования – относительно самостоятельный круг 

общественных отношений, регулируемый данной отраслью права. 

Предмет коммерческого права – реальные коммерческие отношения, т. е. 

отношения по купле-продаже объектов торгового оборота, складывающиеся: 
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1) между субъектами хозяйственной деятельности и непосредственно 

направленные на получение прибыли или иной выгоды; 

2) между субъектами коммерческой деятельности, с одной стороны, и органами 

власти и управления – с другой. 

Метод правового регулирования, применяемым в той или иной отрасли права – 

совокупность способов и приемов регулирования отношений между субъектами, 

складывающихся вследствие особых свойств предметов правового регулирования. 

Метод правового регулирования коммерческих отношений раскрывается в четырех 

основных признаках: 

1) характере правового положения участников регулируемых отношений; 

2) особенностях возникновения правовых связей между ними; 

3) специфике разрешения возникающих конфликтов; 

4) особенностях мер принудительного воздействия на правонарушителей. 

Для метода правового регулирования характерна разнообразная природа 

взаимодействия. На коммерческие отношения влияют управляющие воздействия 

экономической и организационной ситуациях характер правового воздействии, его 

режим и природа являются комплексными. 

Возможность выбора метода правового регулирования особенно привлекательна 

для коммерческих отношений стратегического характера, осуществляемых в условиях 

неопределенности внешней среды компании. 

Наиболее общим образом особенности коммерческого права как составной части 

гражданского права можно проследить через принципы частного права. Никаких особых 

принципов коммерческого права не существует, имеются лишь особенности проявления 

принципов частного права в сфере предпринимательства. Только такой подход 

соответствует представлениям о единстве частноправового регулирования, несмотря на 

все имеющиеся особенности правового регулирования предпринимательской 

деятельности. Рассмотрим принципы частного права и особенности их проявления в 

сфере предпринимательства. 

К принципам частного права ст. 1 Гражданского кодекса ПМР относит: 

1) признание равенства участников регулируемых гражданским 

законодательством отношений; 

2) неприкосновенность собственности; 

3) свободу договора; 

4) недопустимость произвольного вмешательства кого-либо в частные дела; 

5) беспрепятственное осуществление гражданских прав; 

6) судебную защиту нарушенных прав; 

7) дозволенную направленность частноправового регулирования, 

8) обеспечение восстановления нарушенных прав. 

Коммерческое право в содержательном отношении представляет собой 

подотрасль гражданского права.  

В системе права коммерческое право не выступает в качестве самостоятельной 

отрасли права и формируется из правовых институтов и норм ряда отраслей права: 

гражданского, антимонопольного, финансового, таможенного, земельного, отдельных 

правовых актов, регулирующих торговую, внешнеторговую и иную коммерческую 

деятельность, а также международных правовых актов в области коммерческой 

деятельности, признанных ПМР и включенных в ее правовую систему. 

Система курса коммерческого права близка к системе построения курса 

гражданского права, хотя и не совпадает с ней. Дело в том, что коммерческое право 

включает в себя и то общее (например, принципы частного права), что объединяет его с 

гражданским правом, и то особенное (прежде всего, институт предпринимателя), что 

выделяет его в системе частного права. Система курса коммерческого права: понятие 

коммерческого права, субъекты коммерческого права, вещные права предпринимателя, 
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сделки в сфере предпринимательства, защита прав предпринимателя. Договорные 

формы в сфере предпринимательства проявляют себя как особые сделки и отношения 

(торговые), например, договор поставки – как специальный предпринимательский 

договор купли-продажи; ответственность предпринимателя за нарушение обязательства, 

наступающая, по общему правилу, независимо от вины и т. п. 

Система коммерческого права – явление субъективное. Субъективны и элементы 

этой системы – отрасли законодательства, так как тексты составляющих их 

нормативных актов компонуются законодателем произвольно исходя из практической 

целесообразности.  

В правовой системе действует принцип непротиворечивости: правовые акты 

органов государственной власти и управления нижестоящего уровня не должны 

противоречить соответствующим правовым актам органов вышестоящего уровня. 

Источники коммерческого права – нормативные акты, в которых выражены 

особенности правового регулирования отношений, возникающих между 

предпринимателями или с их участием, в связи с осуществлением последними 

предпринимательской деятельности. 

Конституция ПМР – основной закон государства, который имеет высшую 

юридическую силу. Законы и другие нормативные акты не должны противоречить 

Конституции. 

Конституция ПМР содержит положения, являющиеся фундаментом 

коммерческого права: 

1) о едином экономическом пространстве на территории государства; 

2) о свободном перемещении товаров, услуг и финансовых средств; 

3) поддержке конкуренции; 

4) свободной экономической деятельности; 

5) равной защите частной, государственной и иных форм собственности и т. д. 

В отличие от коммерческого права как подотрасли гражданского права, 

регулирующей предпринимательские отношения, наука коммерческого права изучает 

особенности правового (частноправового и публично-правового) регулирования 

отношений, складывающихся в связи с осуществлением предпринимательской 

деятельности и публичной организацией такой деятельности. 

Поскольку эти особенности выражены в нормах не только гражданского, но и 

публичного права (административного, уголовного, процессуального и др.), наука 

коммерческого права изучает любые нормативные правовые акты, в которых выражены 

особенности правового регулирования предпринимательства. 

Современная научная и учебная литература по коммерческому 

(предпринимательскому) праву в целях обзора может быть сгруппирована в зависимости 

от концептуального подхода к понятию коммерческого (предпринимательского) права и 

его месту в системе права. 

Коммерческое право - это подотрасль гражданского права, имеющего своим 

предметом частные предпринимательские отношения. Необходимость 

регламентированного публично-правового вмешательства в сферу частных отношений, 

сама по себе не вызывающая возражений, не требует оформления специальной правовой 

отрасли, поскольку нормы частного и публичного права имеют разноотраслевой 

характер.  

Предмет коммерческого права как учебной дисциплины (учебного курса) 

включает законодательство, регулирующее предпринимательскую деятельность, 

практику его применения и науку коммерческого права. Учебная дисциплина 

коммерческого права является комплексной, так как, изучая ее, студент познает не 

только особенности частноправового регулирования предпринимательской 

деятельности, но и основные особенности публично-правовой организации этой 

деятельности. 
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Изложение курса коммерческого права по аналогии с системой курса 

гражданского права объясняется методическими соображениями, необходимостью с 

самого начала показать студенту, что первично, а что вторично в правовой материи, что 

стабильно и отражает сущность вещей, а что изменчиво и субъективно, предопределено 

экономической политикой данного периода развития общества. Частные отношения в 

сфере предпринимательства первичны и выражают объективную природу 

коммерческого права, предопределяют методы правового регулирования. Публичные 

отношения, выражающиеся в ограничениях, запретах, предписаниях, вторичны, 

изменчивы, субъективны. Поэтому их особенности в сфере предпринимательства 

излагаются по ходу и в связи с рассмотрением вопросов правового регулирования 

предпринимательских отношений. 

Таким образом, курс коммерческого права - это как бы второй эшелон в изучении 

права, базирующийся на знаниях, которые получены студентами из основных 

отраслевых правовых дисциплин: гражданского права, административного права и др. 

 

 

Контрольные вопросы к теме 

 
1. Что понимается под коммерческой деятельностью? 
2. Идентичны ли понятия «предпринимательская» и «коммерческая» деятельность? 
3. Является ли оказание дополнительных платных образовательных услуг высшим 

учебным заведением коммерческой деятельностью этого учреждения? 
4. Что понимается под коммерческим риском? 
5. Что является основной целью коммерческой деятельности? 
6. Назовите источники коммерческого права. 
7. Что является предметом коммерческого права? 
8. Является ли предметом регулирования коммерческого права розничная продажа 

товаров? 
9. Какой из двух перечисленных принципов присущ коммерческому праву: принцип 

ответственности за вину и принцип ответственности без вины? 

10. Какие основные принципы гражданского права имеют наибольшее значение в 
коммерческих отношениях? 

11. Как соотносятся между собой в коммерческих правоотношениях нормы 
национального законодательства и международного права? 

 
 

Контрольные задания 

 

Задание 1 

Составить таблицу: «Соотношение гражданского права и КП». 

Задание 2 

Составить схему: «Место КП в  системе права». 

Задание 3 

Составьте таблицу: «Специфика предмета регулирования КП». 

 

 

Вопросы к семинарскому занятию 

 
1.  Роль коммерческой деятельности в развитии общества. 
2. Отношения, регулируемые коммерческим правом. Признаки коммерческой 

деятельности. 
3.  Принципы коммерческого права. 
4. Понятие и виды источников коммерческого права. 
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Вопросы для обсуждения на семинаре 

 
1. Сравните определения коммерческого и предпринимательского права, которые 

даются в юридической литературе. 
2. Проследите этапы развития и становления торгового права России. 
3. Изучите общие черты и различия в предмете регулирования торгового права 

зарубежных стран и коммерческого права ПМР. 
4. Определите значение законов и подзаконных нормативных актов в коммерческой 

деятельности. 
5. Изучите перспективы и практическую необходимость принятия Торгового Кодекса 

России. 
 

 

Литература, рекомендуемая к изучению 

 

1. Богатых Е.А. Гражданское и торговое право: Учебное пособие. Изд. 2-е, доп. и 

перераб. М.: Юридическая фирма «Контракт», 2000. 

2. Гражданское и торговое право капиталистических государств / Под ред. 

Васильева Е.А. М.: Международные отношения, 1993. 

3. Андреева Л.В. Коммерческое право. Учебник. М.: Волтерс Клувер, 2006. 

4. Пугинский Б.И. Коммерческое право России. Учебник. М.: Зерцало, 2008. 

5. Бушев А.Ю., Макарова О.А., Попондопуло В.Ф. Коммерческое право 

зарубежных стран. СПб.: Питер, 2004. 

6. Иоффе О.С. Правовое регулирование хозяйственной деятельности в СССР // 

Избранные труды по гражданскому праву. М.: Статут, 2000. 

7. Комментарий к Гражданскому кодексу Российской Федерации, части первой 

(постатейный) / Отв. ред. О.Н. Садиков. Изд. 3-е, доп. и перераб. с 

использованием судебно-арбитражной практики. М.: Юридическая фирма 

«Контракт»; Инфра-М, 2005. 

8. Шершеневич Г.Ф. Учебник торгового права (по изданию 1914 г.). М.: Спарк, 

1994. 
9. Анохин B.C. Предпринимательское право. Учебник. — М. Изд. Центр Владос. 

1999. - 400с. 
10. Брагинский М. Гражданское законодательство. Комментарий 

законов//Хозяйство и право. 1998. №1. 
11. Быков А.Г. Предпринимательское право: проблемы формирования и развития 

// Вестник Моск. Унив-та. Серия 11. Право. 1993. №6. 
12. Гражданское право 4.1. Учебник./ Под ред. А.П.Сергеева, Ю.К. Толстого.-М. 

1996. 
13. Дойников И.В. Предпринимательское право. Учебное пособие. - М. 1998.-368с. 
14. Ершова Е.В., Иванова Т.М. Предпринимательское право. Учебное пособие. — 

М. Изд-во Юриспруденция. 1999. — 336 с. 
15. Жамен С., Лакур Л. Торговое право. — М. Изд-во. Международные 

отношения. 1993. — 254с. 
16. Крепкий Л. Торговый кодекс России — каким ему быть // Хозяйство и право. 

1999. №12. С.91-95. 
17. Кулагин М.И. Предпринимательское право: опыт Запада. — М., 1992. 
18. Коммерческое право. Учебник по ред. Попондопуло В.Ф., Яковлевой В.Ф. в 2-

х томах. — Санкт-Петербург. 1998. — 998 с. 
19. Комментарий части первой Гражданского кодекса РФ для предпринимателей. 

— М. Фонд Правовая культура. 1995. 
20. Мартемьянов B.C. Хозяйственное право. Учебник в 2-х томах. - М. Изд-во: 

БЕК. 1994. - 712 с. 
21. Матвеев Г.К. Экономическая реформа и кодификация гражданского 

законодательства (к истории дискуссии) // Государство и право. 1992. №5. 
С.52. 
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ТЕМА 2 

Источники коммерческого права 

 

1. Понятие и виды источников коммерческого права. 
2. Гражданский кодекс - основной законодательный акт, объединяющий нормы частного 

права. 
3. Обычаи делового оборота. 

 

Опорный конспект лекции 

 

При изучении темы студентам необходимо обратить внимание на то, что  

источниками коммерческого права являются нормативно-правовые акты, которые 

приняты в установленном порядке и закрепляют, изменяют и прекращают нормы 

коммерческого права. 

Нормативный правовой акт - официальный документ установленной формы, 

принятый (изданный) в пределах компетенции уполномоченного государственного 

органа (должностного лица) или путем референдума с соблюдением предусмотренной 

законодательством ПМР процедуры, содержащий общеобязательные правила поведения, 

рассчитанные на неопределенный круг лиц и неоднократное применение. 

Коммерческое право в отличие от других отраслей, относящихся к числу 

комплексных, объединяет нормы одного порядка. Коммерческое законодательство - 

совокупность нормативных актов, в которых содержатся такие нормы. Оно состоит из 

двух частей. Первая - это нормы национального законодательства, вторая - 

международно-правовые  нормы. 

Коммерческое законодательство не кодифицировано. Оно находится в стадии 

становления, поскольку развитие рыночных отношений предполагает и наличие 

адекватной правовой базы. Коммерческое законодательство относительно обособлено от 

гражданского законодательства. В его задачи входит установление общеобязательных 

правил, которые бы регулировали торговые и связанные с ними отношения. 

Коммерческое (торговое) законодательство строится в соответствии с интересами 

и потребностями практики. 

Кроме вышеуказанных особенностей, источники коммерческого (торгового) 

права отличаются следующими чертами: 

1) на первом месте среди этих источников стоит закон. Коммерческое 

законодательство представлено преимущественно диспозитивными правилами, в нем 

отсутствует детальная регламентация торговых отношений; с формальной точки зрения 

среди источников коммерческого права важную роль играют ведомственные 

нормативные правовые акты, в форме положений, правил, инструкций и др. Ряд 

ведомственных нормативных правовых актов носит межведомственный характер; 

2) среди источников торгового права - обычаи и традиции; 

3) на состояние национального коммерческого законодательства большое 

влияние оказывают нормы международного права, в первую очередь, международного 

частного права. 

Коммерческое право состоит из общих и специальных норм. 

Общие нормы включают правила об организации и деятельности коммерческих 

организаций, праве собственности и иных вещных правах в коммерческом обороте, 

торговых сделках, ответственности и др. 

Специальные нормы отражают специфику коммерческой (торговой) 

деятельности. 
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Источники коммерческого права, как и других отраслей, в своей совокупности 

образуют определенную систему. Юридическая сила каждого из нормативных правовых 

актов в этой системе зависит от места и компетенции органа, его принявшего. 

Систематизация коммерческого законодательства зависит от воли и интересов 

законодателя, формирующего эту систему с учетом конкретной экономической и 

политической ситуации в стране и ее традиций, стремящегося обеспечить наиболее 

эффективное регулирование общественных отношении в данной сфере. 

Коммерческое законодательство – совокупность комплексных нормативных 

актов, т. е. нормативных актов, содержащих нормы разных отраслей права (частного и 

публичного), регулирующих предпринимательскую деятельность. 

Специализация коммерческого законодательства заключается в правовом 

регулировании отношений, связанных с предпринимательской деятельностью, с ее 

осуществлением и публичной организацией (управлением). Особенности правового 

регулирования этой деятельности воплощены в нормах частного и публичного права. 

Один из важнейших вопросов – это вопрос о нормативно-правовом режиме 

предпринимательства, т. е. о соответствии нормативно-правовых форм 

(законодательства) общедозволительному режиму предпринимательства. Основная 

закономерность: чем меньше нормативно-правового регулирования коммерческих 

отношений, тем больше возможностей для саморегулирования этих отношений. 

Правовой режим предпринимательства проявляет себя в структуре 

коммерческого законодательства. 

Классификация нормативно-правовых актов коммерческого законодательства 

может быть проведена по различным основаниям: 

1) по юридической силе; 

2) по масштабу их действия; 

3) по их назначению. 

Источниками коммерческого права: 

1) Конституция ПМР; 

2) кодексы ПМР; 

3)  законы ПМР; 

4) указы Президента ПМР, издаваемые в дополнение или развитие законов при 

наличии в них пробелов и при необходимости оперативного установления правовых 

норм; 

5) постановления Правительства ПМР, издаваемые в пределах его компетенции в 

развитие и исполнении законов; 

6) государственные стандарты на продукцию, услуги, строительные объекты, 

устанавливаемые Госстандартом и другими компетентными органами; 

7) акты министерств и ведомств, направленные на исполнение законов, указов 

Президента ПМР, постановлений Правительства ПМР; 

8)  акты местных органов власти и управления, имеющие хозяйственно-правовое 

содержание. 

Закон – это нормативно– правовой акт, который принимается с соблюдением 

правил по установленной процедуре в соответствии с компетенцией законодательным 

органом власти (парламентом, конгрессом, верховным советом, собранием и т. д.). 

Законы могут приниматься и на референдумах – в ходе специальной процедуры 

непосредственного, прямого волеизъявления населения по тому или иному, как правило, 

крупному вопросу общественной жизни. По содержанию закон, как правило, регулирует 

наиболее важные общественные отношения. 

Рассматривая закон как нормативный юридический акт – источник права, 

необходимо отличать его от иных правовых актов: 
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1) от индивидуальных актов – актов, содержащих индивидуальные предписания 

по конкретным вопросам, например, назначение на должность, поручение передать 

имущество; 

2) от интерпретирующих актов (актов толкования) – актов, в которых дается 

только разъяснение действующих норм, но не устанавливаются новые нормы. 

Отнесение коммерческого права к частному ставит вопрос о его соотношении с 

гражданским правом, которое также является частным правом. Отношения между 

предпринимателя или с их участием являются составной частью предмета гражданско-

правового регулирования. Особенности этих отношений определяют особенности их 

правового регулирования, заключающиеся в некоторых указанных в законодательстве 

исключениях из общих правил и ряде институтов, имеющих относительно 

самостоятельный юридический характер. 

Коммерческое законодательство в настоящее время развивается таким образом, 

что особенности правового регулирования предпринимательской деятельности находят 

выражение в едином Гражданском кодексе ПМР и ряде специальных нормативно-

правовых актов. 

Являясь составной частью предмета гражданско-правового регулирования, 

коммерческие отношения регулируются не только специальными, но и общими нормами 

гражданского права. Специальные нормы гражданского права имеют приоритет перед 

общими и подлежат применению к коммерческим отношениям в первую очередь. 

Общие нормы гражданского права действуют субсидиарно, т. е. применяются лишь при 

отсутствии надлежащих специальных норм. 

Гражданский кодекс ПМР – основной законодательный акт, объединяющий 

нормы частного права, включая те из них, которые отражают особенности 

регулирования предпринимательской деятельности. Гражданский кодекс занимает 

центральное место среди источников коммерческого права как наиболее стабильный 

акт, гарантирующий предпринимателю наиболее стабильные условия деятельности, 

вокруг которого группируются специальные законы и подзаконные акты, регулирующие 

предпринимательскую деятельность. Это в частности выражается также в том, что 

«нормы гражданского права, содержащиеся в других законах, должны соответствовать... 

Кодексу». 

Гражданский кодекс существенно повысил роль законов в регулировании 

коммерческих отношений, установив в своих нормах прямые отсылки к конкретным 

законам. Тем самым, во-первых, исключено регулирование соответствующих 

отношений подзаконными актами; во-вторых, сфера прямой законодательной 

регламентации существенно расширена; в-третьих, предусмотрено создание системы 

согласованных конкретных законов, опирающихся на единую законодательную базу, к 

принятию которых обязан сам законодатель. 

Нормативно-правовой акт – одна из основных, наиболее совершенных внешних 

форм права. Нормативно-правовые акты – это предписания субъектов правотворчества, 

содержащие юридические нормы. 

Нормативно-правовые акты – основной источник права во всех правовых 

системах мира. Нормативно-правовые акты государства издаются на основе, в 

соответствии и во исполнение законов, т. е. имеют подзаконный характер. Поэтому 

нормативно-правовые акты по юридической силе можно классифицировать на 

законодательные и подзаконные. 

Указы Президента ПМР занимают главенствующее место среди подзаконных 

актов, ибо Президент ПМР в соответствии с Конституцией ПМР и законами «определяет 

основные направления внутренней и внешней политики государства». В отличие от 

закона, который всегда является нормативно-правовым актом, указы Президента ПМР 

могут носить и ненормативный характер. 
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Нормативные указы Президента ПМР – подзаконные акты. Они издаются в 

пределах, установленных Конституцией ПМР и законами. Нормативные указы, как и 

законы, следует различать в зависимости от того, каким президентом они изданы и на 

какой территории они действуют.  

Наиболее важными среди всех остальных подзаконных актов являются 

постановления Правительства ПМР. Правительство ПМР осуществляет исполнительную 

власть. Его акты издаются на основе и во исполнение законов и указов Президента ПМР. 

Они обязательны к исполнению на всей территории ПМР, и им должны соответствовать 

акты всех нижестоящих органов исполнительной власти. К подзаконным нормативно-

правовым актам относятся приказы, инструкции, инструктивные письма и 

постановления министерств и ведомств (комитетов) ПМР. 

Нормативные акты министерств и ведомств (комитетов) действуют в пределах их 

полномочий и носят строго подзаконный характер. Нормативные акты министерств и 

ведомств в сфере коммерческого права формально обладают наименьшей юридической 

силой. Само их принятие здесь обусловлено наличием прямого указания на такую 

возможность в акте более высокого уровня – законе, либо президентском указе, или 

правительственном постановлении, одновременно определяющем и пределы 

ведомственного нормотворчества.  

Источники коммерческого права – нормативные акты, в которых выражены 

особенности правового регулирования отношений, возникающих между 

предпринимателями или с их участием в связи с осуществлением последними 

предпринимательской деятельности. 

Регламентация коммерческих отношений осуществляется не только 

нормативными актами. Важное значение в регулировании коммерческих отношений 

имеют обычаи делового оборота. Обычай делового оборота – сложившееся и широко 

применяемое в какой-либо области предпринимательской деятельности правило 

поведения, не предусмотренное законодательством, независимо от того, зафиксировано 

ли оно в каком-либо документе или нет (статья 5 Гражданского кодекса). Обычай 

делового оборота понимается как общее правило, не выраженное в законе, но 

подлежащее применению в качестве диспозитивной нормы, если, конечно, иное прямо 

не будет установлено законом или соглашением сторон. Практика арбитражных судов 

свидетельствует о том, что при заключении внешнеэкономических контрактов их 

участники нередко ссылаются на общепризнанные обычаи торгового оборота. 

Признаки обычая делового оборота: 

1) правило поведения, сложившееся и широко применяемое на практике, 

независимо от того, зафиксировано ли оно в каком-либо документе. 

2) правило поведения, не предусмотренное законодательством. 

Оно применяется, если не противоречит обязательным для участников 

соответствующего отношения положениям законодательства или договора. Так, в 

международных контрактах нередки ссылки на «Инкотермс», делающие эти правила 

частью договора, что служит в данном случае основанием для того, чтобы 

руководствоваться ими; 

3) правило поведения, применяемое исключительно в сфере 

предпринимательской деятельности. Обычаи делового оборота – это разновидность 

обычая вообще.  

Правовой обычай исторически был первым источником права, регулировавшим 

отношения в период становления государства. Обычай – это правило поведения, которое 

основано на длительности его применения. Близким к понятию «обычай» является 

понятие «традиция». Обычай – правило поведения, сложившееся на основе постоянного 

и единообразного повторения данных фактических отношений. Правовым обычай 

становится после того, как получает официальное одобрение государства. Дошедшие до 
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нас крупные законодательные памятники прошлого (Законы Ману, Русская правда) – это 

сборники правовых обычаев. 

Природа правового обычая характеризуется следующими особенностями: 

1) носит локальный характер, т. е. применяется в рамках сравнительно небольших 

общественных групп людей; 

2) отличается определенностью правила, непрерывным и единообразным 

характером его соблюдения; 

3) нередко выражается в пословицах, поговорках, афоризмах. 

Обычай по природе своей носит консервативный характер, закрепляет то, что 

сложилось в результате длительной общественной практики. Нередко обычай отражает 

обывательские предрассудки, расовую и религиозную нетерпимость, исторически 

сложившееся неравноправие полов. Такие обычаи в целях социальной безопасности и 

личного благополучия граждан государство вполне оправданно запрещает. 

Государство к различным обычаям относится по-разному: одни запрещает, 

другие одобряет и развивает. Более или менее длительное существование правовых 

обычаев можно ожидать лишь в некоторых сферах правового регулирования, например, 

при регулировании внешней торговли Отечественное законодательство допускает 

использование в юридической практике обычаев. Государство санкционирует лишь те 

обычаи, которые не противоречат, согласуются с его политикой, с нравственными 

основами сложившегося образа жизни. 

В международном праве обычай – не только форма выражения традиционных 

норм, но и важный способ создания новых обязательных юридических правил 

поведения государств в тех вновь появляющихся областях межгосударственных 

отношений, которые требуют правового регулирования. Он является современным и 

активно функционирующим источником права. Концепция обычая в том виде, как она 

применяется в международной практике и рассматривается в доктрине международного 

права, имеет мало общего с представлениями об обычае, основанными на особенностях 

этого источника во внутренних, национальных системах права. 

Общепризнанные принципы и нормы международного права и международные 

договоры ПМР являются составной частью ее правовой системы. Если международным 

договором ПМР установлены иные правила, чем предусмотренные законом, 

применению подлежат правила международного договора. 

Положения международных договоров применяются к отношениям, 

возникающим между лицами, осуществляющими предпринимательскую деятельность, 

непосредственно, кроме случаев, когда из международного договора следует, что для 

его применения требуется издание внутригосударственного акта. 

Нормы международного права применяются к соответствующим отношениям в 

результате их трансформации, т. е. преобразования в нормы внутригосударственного 

права. Такая трансформация осуществляется путем ратификации, издания актов о 

применении международного договора или издания иного внутригосударственного акта. 

Международными договорами признаются соглашения, заключаемые ПМР с 

иностранным государством либо с международной организацией в письменной форме и 

регулируемые международным правом, независимо от того, содержатся ли такие 

соглашения в одном или нескольких связанных между собой документах, а также 

независимо от их конкретного наименования. 

Международные договоры ПМР применяются к отношениям, возникающим 

между предпринимателями или с их участием в процессе осуществления 

предпринимательской деятельности непосредственно, кроме случаев, когда из 

международного договора следует, что для его применения требуется издание 

внутригосударственного акта. 

Как источник коммерческого права международные договоры ПМР имеют 

приоритет перед ее законодательством. В случае, когда такой международный договор 
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предусматривает иные правила, нежели национальное законодательство, применению 

подлежат правила этого договора. 

Нормы международного права в сфере предпринимательства имеют весьма 

существенное значение. Их вес постоянно возрастает, что объясняется стремлением 

ПМР войти в мировую экономику, стать равноправным членом мирового сообщества. В 

настоящее время ПМР является участником многих международных договоров. С 

учетом их, а также других международных переговоров, к которым Россия намерена 

присоединиться, разрабатывается и применяется современное российское 

законодательство, и, в частности, Гражданский кодекс. 

 

 

 

Контрольные вопросы к теме 

 

1. Что такое источник права? 

2. В чем проявляется специфика источников коммерческого права? 

3. Какую роль в области коммерческого права играют международные договоры? 

4. В чем заключается суть правового обычая? 

5. При каких условиях обычаи могут выступать в качестве источников 

коммерческого права? 

6. В чем состоят отличия обычая и обыкновения, выделяемые в науке, законе и 

практике? 

 

Контрольные задания 

 

Задание 1 

Составить таблицу: «Иерархия источников КП». 

Задание 2 

Составить таблицу: «Источники приднестровского КП и их иерархия». 

Задание 3 

Составить таблицу: «Специфика источников КП». 

Вопросы к семинарскому занятию. 
 

1. Каковы особенности источников коммерческого частного права в аспекте их 

двойственности? 

2. В чем состоит значение международных договоров в сфере коммерческого 

права? 

3. Охарактеризуйте такой источник КП, как «деловой обычай». Проанализируйте 

применение правовых обычаев в качестве источников коммерческого права. 

4. Как можно «проиллюстрировать» применение торговых обыкновений? Дайте 

полный анализ приведенным Вами примерам. Используют ли обыкновения суды и 

арбитражи? 
 

Вопросы для обсуждения на семинаре 

 

1. Понятие источника и формы коммерческого права, их виды.  

2. Проблема публичного и частного права в коммерческой деятельности.  

3. Соотношение гражданского, административного и коммерческого права.  

4. Источники международного торгового права, действие во времени, пространстве 

и кругу лиц.  

5. Национальное коммерческое право, основные источники, формы. 



 18 

Рекомендуемые темы докладов, рефератов, курсовых и квалификационных 
работ 

 
1. Понятие и источники коммерческого права. 
2. Особенности проявления принципов частного права в коммерческом праве. 
3. Система коммерческого права. 
4. Источники правового регулирования коммерческого права. 
5. История развития торгового права России. 

 

Литература, рекомендуемая к изучению 

 

1. Богатых Е.А. Гражданское и торговое право: Учебное пособие. Изд. 2-е, доп. и 

перераб. М.: Юридическая фирма «Контракт», 2000. 
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ТЕМА 3 

Субъекты  коммерческого права 

 

1. Субъекты коммерческой деятельности. 

2. Государство и государственные образования как субъекты коммерческой 

деятельности. 

3. Муниципальные образования как субъекты коммерческой деятельности. 

4. Организации как субъекты коммерческой деятельности. 

5. Акционерные общества как субъекты коммерческой деятельности. 

6. Создания, реорганизации и ликвидации общества с ограниченной 

ответственностью. 

7. Товарищества как субъекты коммерческой деятельности. 

8. Общества с ограниченной ответственностью как субъекты коммерческой 

деятельности. 

9. Понятие и правовое регулирование коммерческой деятельности кооперативов. 

10. Правовой статус государственных и муниципальных унитарных предприятий. 

11. Общества с дополнительной ответственностью как субъекты коммерческой. 

Деятельности. 

12. Индивидуальные предприниматели и их правовой статус. 

 

 

Опорный конспект лекции 

 

При изучении настоящей темы необходимо усвоить, что субъектами 

коммерческой деятельности являются: 

1) государство ПМР; 

2)  муниципальные образования (местное самоуправление в поселениях, 

населенных пунктах); 

3) полные товарищества (полные товарищи). Осуществляют 

предпринимательскую деятельность от имени товарищества и несут по его долгам 

полную ответственность всем своим имуществом, причем неограниченно и солидарно. 

Обязательно являются профессиональными предпринимателями; 

4) коммандитные (на вере) товарищества. Делают вклады в имущество 

товарищества и не несут ответственности по его долгам, они несут лишь риск убытков 

от утраты своих вкладов в имуществе товарищества; 

5) общество с ограниченной ответственностью (далее – общество). Это 

учрежденное одним или несколькими лицами хозяйственное общество, уставный 

капитал которого разделен на доли определенных учредительными документами 

размеров; участники общества не отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, 

связанных с деятельностью общества, в пределах стоимости внесенных ими вкладов; 

6) акционерное общество – это одна из организационно-правовых форм 

предприятий. Оно создается путем централизации денежных средств различных лиц, 

проводимой посредством продажи акций с целью осуществления хозяйственной 

деятельности и получения прибыли; 

7) общество с дополнительной ответственностью. Это учрежденное одним или 

несколькими лицами общество, уставный капитал которого разделен на доли 

определенных учредительными документами размеров; участники такого общества 

солидарно несу субсидиарную ответственность по его обязательствам своим 

имуществом в одинаковом для всех кратном размере к стоимости их вкладов, 

определяемом учредительными документами общества; 
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8) производственные кооперативы. Кооператив представляет собой добровольное 

объединение граждан и юридических лиц с целью удовлетворения материальных и иных 

потребностей участников; 

9) государственные и муниципальные унитарные предприятия. Унитарное 

предприятие – это коммерческая организация, не наделенная правом собственности на 

закрепленное за ней собственником имущество; 

10) юридические лица, являющиеся некоммерческими организациями, могут 

создаваться в форме: а) потребительских кооперативов; б) общественных или 

религиозных организаций; в) финансируемых собственником учреждений; г) фондов. 

11) предпринимательская деятельность граждан без образования юридического 

лица – одна из самых простых форм организации предпринимательской деятельности, 

это один из немногих способов ведения единоличного частного предпринимательства. 

Другие организационные формы предполагают организацию юридической личности, 

или основываются не на единоличном хозяйствовании, а на объединении средств, труда, 

или строятся на базе государственного, а не частного имущества. 

Все субъекты обладают властными полномочиями, но в гражданских 

правоотношениях выступают на равных началах с иными участниками этих отношений, 

гражданами и юридическими лицами. К ним применяются нормы, определяющие 

участие юридических лиц в отношениях, регулируемых гражданским 

законодательством, если иное не предусмотрено законом или не вытекает из 

особенностей данных субъектов. 

Одними из субъектов коммерческой деятельности являются муниципальные 

образования (местное самоуправление в поселениях, населенных пунктах). Местное 

самоуправление – признаваемая и гарантируемая Конституцией ПМР самостоятельная и 

под свою ответственность деятельность населения по решению непосредственно или 

через органы местного самоуправления вопросов местного значения, исходя из 

интересов населения, его исторических и иных местных традиций.  

Все субъекты обладают властными полномочиями, но в гражданских 

правоотношениях выступают на равных началах с иными участниками этих отношений, 

гражданами и юридическими лицами. К ним применяются нормы, определяющие 

участие юридических лиц в отношениях, регулируемых гражданским 

законодательством, если иное не предусмотрено законом или не вытекает из 

особенностей данных субъектов. 

Установлен порядок участия указанных субъектов в гражданских 

правоотношениях. Они могут своими действиями приобретать и осуществлять 

имущественные и личные неимущественные права и обязанности, выступать в суде в 

рамках их компетенции, установленной актами, определяющими статус этих органов: 

1) от имени муниципальных образований – органы местного самоуправления; 

2) от имени ПМР – органы государственной власти в рамках их компетенции, 

установленной актами, определяющими статус этих органов. 

В случаях и в порядке предусмотренных муниципальных образований, по их 

специальному поручению и от их имени могут выступать государственные органы, 

органы местного самоуправления, а также юридические лица и граждане. 

Особо регулируется ответственность по обязательствам муниципального 

образования. Эти субъекты несут ответственность лишь по обязательствам и отвечают 

только имуществом, принадлежащим им на праве собственности. Муниципальные 

образования не имеют права имущество, закрепленное за созданными ими 

юридическими лицами на праве хозяйственного ведения или оперативного управления, 

и имущество, которое может находиться только в государственной или муниципальной 

собственности. 
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Юридические лица, созданные муниципальными образованиями, не отвечают по 

их обязательствам. Муниципальные образования не отвечают по их обязательствам 

созданных ими юридических лиц, кроме случаев, предусмотренных законодательством. 

Под организацией понимается определенная указанная в законе структура 

(организационно-правовая форма), являющаяся субъектом гражданского права. 

Организация, считающаяся юридическим лицом, отвечает по своим обязательствам 

принадлежащим ей имуществом. 

Организация, считающаяся юридическим лицом, должна иметь обособленное от 

ее учредителей (участников) имущество. Организация, считающаяся юридическим 

лицом, может от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и личные 

неимущественные права и нести обязанности, т. е. выступать в качестве 

самостоятельного субъекта гражданского оборота и, как следствие, быть истцом и 

ответчиком в суде. Организации бывают коммерческие и некоммерческие. 

Некоммерческие организации могут осуществлять предпринимательскую 

деятельность лишь потому, что это служит достижению целей, ради которых они 

созданы, и соответствуют этим целям. 

Субъекты коммерческого права принадлежат к числу хозяйствующих субъектов. 

Это отечественные и иностранные коммерческие организации и их объединения, 

некоммерческие организации, занимающиеся предпринимательской деятельностью, а 

также индивидуальные предприниматели. ПМР и муниципальные образования 

выступают в коммерческих отношениях, регулируемых гражданским 

законодательством, на равных началах с гражданами и юридическими лицами. 

Коммерческие и некоммерческие организации являются юридическими лицами. 

Предприниматель – это лицо, осуществляющее предпринимательскую 

деятельность. Факт осуществления лицом предпринимательской деятельности является 

основанием для признания его особым субъектом гражданского права – 

предпринимателем и определяет необходимость предъявления к нему и его 

деятельности особых требований со стороны законодателя. 

Граждане вправе заниматься предпринимательской деятельностью (в том числе 

коммерческой) без образования юридического лица с момента государственной 

регистрации в качестве индивидуального предпринимателя. 

Предпринимательская деятельность граждан без образования юридического лица 

– одна из самых простых форм организации предпринимательской деятельности. 

Для организации предпринимательской деятельности гражданин должен быть 

полностью дееспособным. 

К предпринимательской деятельности, осуществляемой гражданами без 

образования юридического лица, применяются правила ГК ПМР, которые регулируют 

предпринимательскую деятельность юридических лиц, являющихся 

предпринимателями. Кроме того, закон специально регулирует также последствия 

незаконной деятельности, связанной с ведением предпринимательской деятельности без 

государственной регистрации. 

В настоящее время принцип общей правоспособности распространяется на всех 

предпринимателей, в том числе и на индивидуальных, поэтому они вправе совершать 

любые сделки, за исключением тех, которые специально запрещены законом. Отдельные 

виды предпринимательской деятельности, кроме того, требуют еще и специального 

лицензирования. Особой разновидностью индивидуального предпринимательства 

является ведение крестьянско-фермерского хозяйства. Легализация подобной 

деятельности производится без специальной государственной регистрации с момента 

государственной регистрации крестьянско-фермерского хозяйства. 

Закон распространяет на индивидуальных предпринимателей принцип полной 

ответственности. Индивидуальный предприниматель отвечает по своим обязательствам 

всем принадлежащим ему имуществом. 
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Решение о не состоятельности (банкротстве) предпринимателя принимает суд. В 

случаях, связанных с представительством предпринимателя, предпринимателем остается 

сам представляемый, т. е. лицо, от имени которого совершаются юридические действия 

представителем и для которого возникают правовые последствия этих действий. 

Ограничения на занятие предпринимательской деятельностью установлены для 

служащих бирж. Так, служащим товарной биржи запрещается участвовать в биржевых 

сделках и создавать собственные брокерские фирмы, а также использовать служебную 

информацию в собственных интересах. Установленные законом ограничения на занятие 

предпринимательской деятельностью объясняются тем, что в силу общественного 

(должностного, служебного) положения определенных лиц возможно столкновение их 

собственных интересов с предпринимательскими интересами других лиц, которым они 

обязаны содействовать по занимаемой должности. 

 

Контрольные вопросы к теме 

 
1. Что понимается под термином «юридическое лицо»? 
2. Какие особенности юридического лица определяют возможность его 

самостоятельного участия в гражданском обороте? 
3. Какие юридические лица являются коммерческими? 
4. В каких формах могут создаваться коммерческие юридические лица в 

соответствии с законодательством ПМР? 
5. Назовите основные признаки ООО и ЗАО. В чем отличия ООО и ЗАО? 
6. Что понимается под организационно-правовой формой юридического лица? 

7. Назовите категории граждан, которые не вправе выступать участниками 
хозяйственных обществ. 

8. Возможно ли создание коммерческого юридического лица в какой-либо другой 
форме, не предусмотренной ГК ПМР? 

9. Когда возникает и когда заканчивается правоспособность юридического лица? 
10. Являются ли самостоятельными субъектами гражданских правоотношений 

представительства и филиалы коммерческих организаций? 
11. Как выражается принцип равенства участников гражданских отношений в 

отношении коммерческих юридических лиц? 
12. В каких формах может происходить реорганизация юридического лица? 
13. Какое значение при реорганизации юридических лиц имеют разделительный 

баланс и передаточный акт? 
14. Каков правовой статус гражданина-предпринимателя в системе коммерческих 

отношений? 
 

Вопросы к семинарскому занятию 

 
1. Дайте понятие субъекта коммерческой деятельности. 
2. Приведите отличия коммерческой организации от некоммерческой организации. 
3. Найдите в законодательстве категории лиц, которым запрещено заниматься 

коммерческой деятельностью. 
4. На основании законов «Об обществах с ограниченной ответственностью» и «Об 

акционерных обществах» назовите отличия организационно-правовых форм этих 
юридических лиц. 

5. На основании изучения норм ГК ПМР и специальных законов приведите 
отличительные признаки хозяйственных обществ и товариществ от государственных 
муниципальных унитарных предприятий. 

6. Установите, что такое фирменное наименование юридического лица. Каково его 
значение? 

7. На основании изучения норм закона «Об акционерных обществах», покажите 
какими правами на имущество акционерного общества обладают акционеры. 
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9. Установите, каковы размеры ответственности участников хозяйственных обществ 
и товариществ по их обязательствам. 

10. На основании изучения Закона «Об обществах с ограниченной 
ответственностью» определите порядок и основания исключения участника из состава 
этого общества. 

 
Вопросы для обсуждения на семинаре 

 
1. Субъекты коммерческого права и их классификация. Индивидуальные и 

коллективные коммерсанты. 
2. Организационно-правовые формы коммерческой деятельности. 
3. Объединения субъектов коммерческой деятельности. 
4. Субъекты, имеющие особое правовое положение: банки, биржи, фонды, страховые 

компании. 
5.   Особенности правового положения хозяйственных обществ и товариществ. 
6. Практика выбора организационно-правовой формы коммерческой деятельности. 
 

 

Рекомендуемые темы докладов, рефератов, курсовых и квалификационных 
работ. 

 
1. Субъекты коммерческой деятельности в ПМР. 
2. Участники профессиональных коммерческих отношений по праву иностранных 

государств. 
3. Осуществление коммерческой деятельности без образования юридического лица. 
4. Классификация юридических лиц по законодательству ПМР. 
5. Значение института юридического лица в коммерческой деятельности. 
6. Содержание гражданской правоспособности коммерческих юридических лиц. 
7. Правовое регулирование коммерческого представительства. 
8.Государственная регистрация юридических лиц и индивидуальных 

предпринимателей. 
10. Практика выбора организационно-правовых форм коммерческой деятельности. 

 

 

Литература, рекомендуемая к изучению 

 

1. Харитонова Ю. Фирма и товарный знак: вопросы соотношения // Хозяйство и право. 

2007. № 3. 

2. Цыганков В.В. Предпринимательская деятельность некоммерческих организаций // 

Российская юстиция. 2007. № 9. 

3. Тихомиров М.Ю. Индивидуальный предприниматель: правовое положение и виды 

деятельности. М.: Изд. Тихомирова М.Ю., 2005. 

4. Беляева О.А. Предпринимательское право: Учебное пособие. Издание второе, 

исправл. и доп. М.: Юридическая фирма Контракт, Инфра-М, 2009. 

5. Клочун Т. Проблемы правового регулирования отношений, объектом которых 

выступают коммерческие обозначения // Хозяйство и право. 2007. № 4. 

6. Борисова А.Б. Дистрибьютерский договор // Журнал российского права. 2005. № 3. 

7. Могилевский С.Д., Самойлов И.А. Корпорации в России: правовой статус и основы 

деятельности. Учебное пособие. М.: Дело, 2006. 

8. Беляева О.А. Реорганизация юридических лиц: спорные вопросы современной 

практики // Цивилист. 2004. № 1. 
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ТЕМА 4 

Объекты  коммерческого права 

 

1. Объекты вещных прав предпринимателя 

2. Правовой режим вещей 

3.  Правовой режим денег 

4.  Правовой режим ценных бумаг 

5.  Объекты интеллектуальной собственности предпринимателя 

 

 

 

Опорный конспект лекции 

 

При изучении настоящей темы необходимо усвоить, что торговый оборот как 

часть гражданского оборота охватывает определенный круг объектов. К числу объектов 

гражданских прав  ГК ПМР относит вещи, включая деньги и ценные бумаги, иное 

имущество, в том числе имущественные права, работы и услуги, охраняемую 

информацию, исключительные права на результаты интеллектуальной деятельности 

(интеллектуальную собственность); нематериальные блага. 

Торговый оборот предполагает наличие самостоятельного круга объектов. 

Во-первых, к числу таких объектов относятся не любые гражданско-правовые 

объекты, а только те из них, которые не изъяты из торгового оборота. По этой причине 

круг объектов коммерческого права уже круга объектов гражданских прав. Во-вторых, 

основными объектами торгового оборота выступают движимые вещи, отличающиеся 

стоимостными характеристиками. В-третьих, объектами торгового оборота могут быть 

не любые гражданско-правовые объекты, не изъятые из торгового оборота. Так, не 

только недвижимое имущество не выступает основным видом товара. В силу специфики 

заключения, содержания и исполнения договоров по снабжению энергией, газом, 

нефтью, нефтепродуктами, водой и другими товарами такие объекты не включаются в 

круг торговых. Сфера коммерческого оборота не включает объекты интеллектуальной 

собственности и нематериальные блага, которые, тем не менее, не перестают быть 

объектами гражданских прав. К числу последних относятся также ценные бумаги, 

обращение которых урегулировано специальным законодательством. 

Таким образом, в коммерческом праве под объектами понимают движимые вещи, 

находящиеся в торговом обороте или предназначенные для него, которые имеют 

стоимостную оценку и выступают предметом коммерческих договоров. 

Классификация объектов коммерческого права может быть произведена по ряду 

критериев. Здесь значение имеет и общая классификация вещей, включающая движимые 

и недвижимые вещи, делимые и неделимые вещи, главные вещи и принадлежности, 

плоды, продукцию и доходы. Товары как основные объекты торгового оборота можно 

классифицировать по различным признакам. Так, в особую группу выделяют 

потребительские товары. Для индивидуализации товаров используют товарные знаки и 

иные охраноспособные обозначения и неохраняемую маркировку. 

 Основными объектами торгового оборота являются товары. Как экономическая 

категория товар - это продукт труда, специально произведенный для продажи. Он 

должен обладать двумя качествами: удовлетворять потребности людей и быть 

способным к обмену. 

Способность товара удовлетворять потребности людей составляет его потребительскую 

стоимость. Способность товара обмениваться на другие товары составляет его меновую 

стоимость. Как экономическая категория товар представляет единство потребительской 

и меновой стоимостей. 
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Товар как экономическая категория может, во-первых, удовлетворять 

потребности самого производителя, во-вторых, потребности других людей, 

общественные потребности. Для торгового оборота важна именно вторая функция 

товара. 

С точки зрения экономической товары обладают особенностями, позволяющими 

удовлетворять разнообразные потребности людей. 

Под товаром правовые системы понимают предметы материального мира либо в 

их естественном, добываемом из природной среды виде (например, уголь, нефть и т. д.), 

либо в переработанном, подвергшемся влиянию человека состоянии, т. е. предметы,   

являющиеся объектами торговых сделок.  

Определения товара как объекта коммерческих отношений действующий ГК 

ПМР не дает. Более того,  ГК трактует понятие «товар» как синоним понятия «вещь». 

Термин «товар» широко используется и в других статьях ГК в этой же интерпретации. 

Как же соотносятся понятия «вещи» и «товар» в коммерческом праве? Объектами 

торгового оборота выступают товары. Вещами признаются материальные, физически 

осязаемые объекты, имеющие экономическую форму товара. 

Понятие товара как правовой категории может быть рассмотрено в двух аспектах. 

В более широком смысле товар - это любая вещь и права на нее, а также услуги, работа, 

деньги, включенные в коммерческий оборот. Более узко товар представляет собой 

движимую вещь, обладающую потребительской стоимостью и предназначенную для 

продажи Товары, как и любые другие вещи, должны обладать следующими признаками. 

Так, общим для всех объектов гражданских прав признаком является дискретность, т.е. 

их физическая и (или) учетная определенность и обособленность от всех других 

объектов. Вторым таким признаком является гарантированная нормами коммерческого 

права возможность закрепления их за субъектами коммерческой деятельности: 

физическими и юридическими лицами,  ее административно-территориальными 

единицами.  

Немаловажна и классификация товаров во внешнеэкономической деятельности. 

Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности (ТН ВЭД) - классификатор, 

являющийся национальной производной международной Гармонизированной системы 

описания и кодирования товаров (ГС).  

Классификационная структура ТН ВЭД включает: разделы, группы, товарные 

позиции, субпозиции и подсубпозиции. Девятизначный код ТН ВЭД состоит из трех 

элементов, начальные шесть цифр представляют собой код товара по ГС; дальнейшая 

товарная классификация осуществляется с помощью седьмой и восьмой цифр, а девятая 

цифра используется для возможной детализации в будущем тех или иных товарных 

позиций с учетом интересов государства. 

Виды объектов гражданских прав, нахождение которых в обороте не допускается 

(объекты, изъятые из оборота), должны быть указаны в законе. 

Таким образом, с точки зрения оборотоспособности, товары подразделяются на 

три группы: разрешенные в обороте, ограниченные в обороте, изъятые из оборота. 

Для коммерческого права важное значение имеет классификация вещей по 

другим признакам: вещи, имеющие индивидуально-определенные признаки или 

определенные родовыми признаками; движимые и недвижимые; заменимые и незаме-

нимые; простые и сложные; потребляемые и непотребляемые; делимые и неделимые; 

плоды, продукция, доходы; главная вещь и ее принадлежность. 

Для характеристики товаров как объектов торгового оборота используется и их 

деление на средства производства и предметы потребления. Товары потребительского 

назначения подразделяются на промышленные и продовольственные. 

В свою очередь промышленные товары имеют более дробную классификацию по 

товарным группам. В их числе - обувные, швейные, трикотажные, мебельные, 

строительные и иные. 
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В торговом обороте используется подразделение товаров по видам. Вид товара - 

классификационный признак, объединяющий товары одного или сходного назначения и 

одинакового названия. Видовые разновидности товаров определяются маркой, моделью, 

фасоном товара. Классификация товаров производится по их ассортименту: групповому, 

видовому и внутривидовому. Ассортимент товаров включает набор товаров различных 

видов и разновидностей, объединенных по определенному потребительскому, торговому 

или производственному признаку. В качестве признаков, на основе которых 

осуществляется объединение товаров в ассортиментные группы, могут выступать: 

однородность сырья, потребительское назначение, способ производства. Видовой и 

внутривидовой ассортимент товаров позволяет объединить их в самостоятельные виды и 

разновидности. 

В целях отличия товара от другого аналогичного по виду ему присваивается 

артикул. Проводится и градация товаров по сортам, т. е. по одному или нескольким 

показателям качества. 

Средством доведения до покупателя информации о конкретном товаре служит 

товарный ярлык. В нем указываются наименование товара, его артикул, сорт, стоимость, 

предприятие-изготовитель и другие сведения. Для обозначения данных о товаре 

используется штриховой код. 

Под оборотоспособностью понимают совокупность правомерных юридических 

действий, которые направлены на передачу товаров, оказание услуг, выполнение работ. 

В отличие от гражданского, в торговом обороте участвуют объекты, не изъятые из 

оборота. Понятие оборота товаров связано с их продвижением в торговый оборот, 

нахождением в обороте, возмездной передачей потребителям. 

Виды объектов гражданских прав, нахождение которых в обороте не допускается, 

должны быть указаны в законе. В порядке, установленном законодательными актами, 

определяются виды товаров, которые могут принадлежать лишь определенным 

участникам оборота либо нахождение которых в обороте допускается по специальному 

разрешению. 

Ограничение обращения товаров по субъектам торговой деятельности, кругу 

продавцов и покупателей установлено для торговли всеми видами охотничьего и 

спортивного огнестрельного оружия, специальными средствами самообороны (газовым 

оружием) и боеприпасами к ним. 

В отдельных случаях имеются ограничения обращения товаров только по 

торгующим лицам или только по покупателям.  

Существуют ограничения торгового оборота по организации торговли, месту и 

времени торговли. Так, например, реализация кондитерских изделий с кремом на 

предприятиях общественного питания и торговли возможна только при наличии холо-

дильного оборудования. Запрещается розничная продажа пиротехнических игрушек в 

период с 15 января по 1 декабря. 

Во внешнеторговом регулировании используются как таможенно-тарифные, так и 

нетарифные методы. В целях совершенствования регулирования экспорта и импорта 

товаров, исходя из интересов экономической политики государства. 

Товарным знаком (знаком обслуживания) признается обозначение, 

способствующее отличию товаров или услуг одного лица от однородных товаров или 

услуг других лиц. 

В качестве товарных знаков могут быть зарегистрированы словесные, 

изобразительные, объемные и другие обозначения или их комбинации в любом цвете 

или цветовом сочетании. Правовая охрана товарного знака на территории ПМР 

осуществляется на основании его регистрации в патентном органе в порядке, 

установленном законодательством о товарных знаках и знаках обслуживания или в силу 

международных договоров ПМР. Право на товарный знак охраняется государством и 

удостоверяется свидетельством. 
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Владелец товарного знака имеет исключительное право использовать товарный 

знак и распоряжаться им, а также право запрещать использование товарного знака 

другим лицам. Без разрешения владельца товарного знака никто не может использовать 

охраняемый на территории ПМР товарный знак, на который выдано свидетельство. 

Уступка прав на товарный знак не допускается, если она может явиться причиной 

введения в заблуждение потребителя относительно товара или его изготовителя. 

Владелец товарного знака может предоставить право на его использование по 

лицензионному договору. Такой договор должен включать условия о том, что качество 

товаров нового пользователя товарного знака будет не ниже качества товаров его вла-

дельца и что владелец осуществит контроль за выполнением этого условия. 

Коллективный знак и право его использования передавать нельзя. 

Понятие «географическое указание» включает в себя понятия «наименование 

места происхождения товара» и «указание происхождения товара». Под наименованием 

места происхождения товара признается название страны, населенного пункта, другого 

географического объекта, используемое для обозначения товара, особые свойства 

которого исключительно или главным образом определяются характерными для этого 

географического объекта природными условиями или иными факторами либо 

сочетанием природных условий и иных факторов. Наименованием места происхождения 

товара может являться историческое название географического объекта. 

Для правовой охраны наименования места происхождения товара важны 

следующие условия: а) наличие у товара особых свойств; б) обусловленность этих 

свойств исключительно или главным образом природными и (или) людскими 

факторами; в) регистрация наименования места происхождения товара 

в патентном органе, Государственном реестре наименований мест 

происхождения товаров ПМР. 

Не признается наименованием места происхождения товара обозначение, хотя и 

представляющее собой название географического объекта или содержащее название 

географического объекта, но вошедшее в ПМР во всеобщее употребление как 

обозначение товара определенного вида, не связанное с местом его изготовления. 

Указанием происхождения товара признается обозначение, прямо или косвенно 

указывающее на место действительного происхождения или изготовления товара. Оно 

может быть представлено в виде названия географического объекта или изображения. 

Лицо, обладающее правом пользования географическим указанием, вправе 

помещать его на товаре, упаковке, в рекламе, проспектах, счетах и использовать иным 

образом в связи с введением товара в гражданский оборот. 

Государство предоставляет производителям товаров право пользования 

наименованием места происхождения товара на основании его регистрации в патентном 

органе или в силу международных договоров ПМР. На основании регистрации выдается 

свидетельство. Срок действия свидетельства установлен в десять лет, считая с даты 

поступления заявки в патентный орган. Этот срок может быть продлен по заявлению 

владельца, поданному в течение последнего года действия свидетельства, на десять лет 

при сохранении условий, дающих право на пользование наименованием. Закон не огра-

ничивает число таких продлений. 

 

Контрольные вопросы к теме 

 

1. Объекты вещных прав предпринимателя 

2. Правовой режим вещей 

3.  Правовой режим денег 

4.  Правовой режим ценных бумаг 

5.  Объекты интеллектуальной собственности предпринимателя 
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Вопросы к семинарскому занятию 
 

1. Понятие и состав объектов торгового оборота. 

2. Товар как основной объект торгового оборота. 

3. Правовое регулирование оборота товаров. 

4. Товарный знак: понятие, назначение, виды, порядок 

регистрации. 

5. Географическое указание и его правовая охрана. 

 

 

Вопросы для обсуждения на семинаре 

 

1.Экономика и политика как детерминанты коммерческой деятельности.  

2. Понятие товара как объекта коммерческой деятельности.  

3. Правовой режим имущества коммерсанта (предпринимателя).  

4. Объекты гражданских и коммерческих прав.  

5. Проблема ограничений и запретов в коммерческом и гражданском обороте.  

6. Проблема приватизации национальной собственности в ПМР.  

 

 

Литература, рекомендуемая к изучению 

 

1. Нерсесов Н.О. Представительство и ценные бумаги в гражданском праве. Избранные 

труды. 3-е изд., испр. М.: Статут, 2005. 

2. Беляева О.А. Расчеты чеками в России и за рубежом. Законодательство и практика. 

М.: Юридическая фирма Контракт, 2004. 

3. Беляева О.А. Законодательство о векселях и судебная практика. // Юридический мир. 

2001. № 4. 

4. Беляева О.А. Правовой режим дорожных чеков // Закон. 2006. №1. 

5. Грибов А.Ю. Деньги и ценные бумаги: сущность и правовой режим. М.: РИОР, 2006. 

6. Мурзин Д.В. Ценные бумаги - бестелесные вещи. Правовые проблемы современной 

теории ценных бумаг. М.: Статут, 1998. 

7. Криничанский К.В. Рынок ценных бумаг. Учебное пособие. М.: Дело и сервис, 2007. 
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ТЕМА 5 

Торговые сделки и договоры 

 

1. Понятие договора и сделки. 

2. Классификация договоров коммерческого права. 

3. Видовые отличия поставки и оптовой купли-продажи. 

4. Специфика договора контрактации. 

5. Товарообменные операции. 

6. Структура договорных связей. Продажа товаров через дилерскую сеть. 

 

Опорный конспект лекции 

 

При изучении настоящей темы студентам  необходимо понять, что сделка - это 

юридический факт, влекущий возникновение, изменение и прекращение гражданских 

прав и обязанностей. Сделка - это волевой акт (действие), направленное на достижение 

определенного правового результата. Сделка - это правомерное действие, и этим она 

отличается от деликта и обязательств, возникающих из неосновательного обогащения. 

Сделки могут быть односторонними (для их совершения достаточно волеизъявления 

одной стороны). К таким сделкам традиционно относят завещание и доверенность. 

Сделки могут быть двусторонними или многосторонними, которые именуются 

договорами. Для совершения этих сделок требуется согласованная воля двух сторон. 

Примером многосторонней сделки может служить договор простого товарищества 

(договор о совместной деятельности). От многосторонних сделок следует отличать такое 

понятие, как «множественность лиц на стороне обязательства» (ст. 321 ГК). В таком 

случае сделка может оставаться двусторонней, но с участием нескольких кредиторов и 

(или) нескольких должников.  

Таким образом, понятие «договор» тождественно понятию «сделка», но последнее 

является более широким по смыслу. Термин «контракт» является синонимом договора, 

чаще всего он используется при заключении внешнеторговых сделок; в обязательном 

порядке контрактами именуются договоры, заключаемые государственными 

(муниципальными) заказчиками по итогам размещения государственного 

(муниципального) заказа. 

В современной практике мы привыкли использовать термин «договор» в 

нескольких значениях. 

1. Договор - это согласованная воля субъектов. 

2. Договор - это совокупность условий, определяющих действия сторон. 

3. Договор - это документ, подписанный сторонами. 

Договоры оформляют отношения по возмездной реализации товаров для 

предпринимательских и хозяйственных нужд. К ним можно отнести оптовую куплю-

продажу, поставку, контрактацию сельскохозяйственной продукции, договоры о 

закупках товаров для государственных нужд, мену, бартерные сделки. 

Посреднические договоры. Эти договоры оформляют совершение лицом 

действий по поводу товара в интересах другого участника торгового оборота. К ним 

относятся договоры поручения, комиссии, агентирования, коммерческой концессии 

(франчайзинга). 

 Договоры, содействующие торговле. Такие договоры имеют и торговое, и 

общегражданское применение. Они содействуют продвижению товаров от 

производителя к потребителям. 

В частности, содействующее значение имеют договоры на проведение 

маркетинговых исследований, на оказание рекламных и информационных услуг, 

имущественное страхование, хранение на товарном складе, транспортные договоры, 

заем и кредит, а также многие другие. 
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Следует отметить, что содержание коммерческой (торговой) деятельности 

составляют в основном реализационные и посреднические договоры. 

По нормативно-правовому регулированию договоры подразделяются на: 

1) предусмотренные законом или «модельные» (они сосредоточены в части 

второй ГК ПМР); 

2) не предусмотренные законом. При их составлении нужно избегать запретов, 

установленных законом, при выборе формулировок использовать «аналогию закона» и 

«аналогию права». 

Сфера применения оптовой купли-продажи - это товарное обеспечение системы 

розничной торговли, предметом договора выступают товары народного потребления, 

т.е. вещи, которые могут быть предложены для продажи в розничной сети. Розничная 

сеть - это совокупность торговых заведений, осуществляющих торговлю 

продовольственными и непродовольственными товарами различного ассортимента 

поштучно или партиями за наличный расчет, предназначенными для личного, 

семейного, домашнего или иного использования, не связанного с предпринимательской 

деятельностью. 

Предметом договора поставки являются товары производственного назначения 

(технологическое оборудование, техника, топливно-сырьевые товары и т.п.). 

Договорные связи в отношениях по оптовой купле-продаже товаров можно представить 

следующим образом. Гражданский кодекс ПМР оптовую торговлю не регулирует.   

Она обусловлена особенностями товара - сельскохозяйственной продукцией - и 

составом сторон: производителем и заготовителем, которые обладают 

предпринимательским статусом. 

Контрактуемая продукция - это будущий товар, который подлежит выращиванию 

(зерно, овощи) или производству (скот, птица). В отличие от договора поставки, 

выращивание связано с обработкой почвы, посевом, уборкой и условиями, не 

зависящими от воли производителя (засуха, половодье). Моменты заключения и 

исполнения договора значительно отдалены во времени.  

Количество сельскохозяйственной продукции, подлежащей передаче, может 

определяться не в точных размерах, а в предельных цифрах: наименьшей и наибольшей. 

На заготовителя возлагаются дополнительные обязанности: 

1) принять продукцию и вывезти ее (эта обязанность презюмируется); 

2) возвратить производителю отходы от переработанной продукции по 

согласованной цене (эта обязанность устанавливается договором). 

Ответственность производителя в исключение из правил ст. 401 ГК ПМР 

установлена только за вину. Это объясняется особенностью сельского производства, 

влиянием внешней среды (гибель урожая, его позднее созревание). Для заготовителя 

ответственность наступает независимо от наличия вины, т.е. по принципу причинения. 

Штрафные санкции могут устанавливаться не только условиями договора контрактации, 

но и законом. Такие операции могут оформляться в основном двумя способами: путем 

заключения договора мены или бартерных сделок. Несмотря на значительное сходство, 

эти сделки имеют ряд различий. 

Бартерную сделку следует отличать от договора о взаимных поставках товаров и 

зачета встречных требований. Бартер подразумевает, что обмен равноценными товарами 

исчерпывает содержание обязанности каждой из сторон. Если товары неравноценны по 

стоимости, то происходит доплата. Если договор не предусматривает, что передача 

товара одной из сторон обусловлена встречной передачей товара другой стороной, в 

судебно-арбитражной практике он квалифицируется как договор поставки. 

Использование же в договоре условий о взаимозачетах подразумевает наличие 

денежных обязательств между сторонами и способа их прекращения в соответствии со 

ст. 410 ГК ПМР. Структура договорных связей определяет профиль деятельности 
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компании, влияет на ее внутреннее построение, численность персонала, показывает 

взаимозависимость основных и вспомогательных договоров. 

В современной торговой практике можно выделить четыре основных вида 

договорных связей. 

1. Привлечение к исполнению обязательств других соисполнителей (например, 

частичная переуступка обязательства). Используется нечасто, так как заказчик 

(покупатель) не может эффективно контролировать исполнение договора. 

2. Привлечение субисполнителей, когда основной должник по обязательству 

выступает как генеральный исполнитель (поставщик) и несет ответственность за 

действия привлеченных организаций. На практике кредитор по основному договору 

часто контролирует привлечение и замену субисполнителей. 

3. Прямые связи устанавливаются непосредственно между изготовителями и 

потребителями. 

4. Связи с участием промежуточных организаций, в которых используется 

несколько договоров, образующих так называемую «договорную цепочку», в том числе 

с привлечением посредников. 

 

 

Контрольные вопросы к теме 

 
1. Какие основные принципы, характерные для рыночных отношений, заложены в 

правовых нормах о договорах в действующем Гражданском кодексе ПМР? 
2. Раскройте понятие свободы договора. 
3. При каких условиях договор считается заключенным? 
4. Какие условия договора считаются существенными? 
5. Какие правовые последствия влечет несоблюдение формы договора? 
6. Можно ли считать акцептом при исполнении лицом, получившим оферту, 

действий предусмотренных в оферте не в полном объеме? 
7. Является ли акцептом ответ с предложением заключить договор с изменением 

условий договора, не являющихся существенными? 
8. Как определяется место заключения договора, если оно не указано в договоре? 

9. Каким образом разрешаются разногласия в случае, когда заключение договора для 
одной из сторон обязательно, а соглашение по условиям заключаемого договора между 
ними не достигнуто? 

10. Какие меры может принять контрагент в случае уклонения коммерческой 
организации от заключения публичного договора? 
 

Вопросы к семинарскому занятию 

 
1. Понятие, признаки и заключение договора в коммерческой деятельности. 

Соотношение понятий «торговая сделка» и «торговый договор». 
2. Содержание торгового договора. Учет предписаний правовых норм при 

формировании условий торгового договора. Значение характера коммерческой 
деятельности. 

3. Обязательное заключение договоров участниками коммерческой деятельности. 
-  Предварительный договор. 
-  Заключение договора на торгах. 
-  Поставка товаров для государственных нужд. 
- Обязательное заключение договоров в случаях, предусмотренных соглашением 

сторон. 
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Вопросы для обсуждения на семинаре 

 
1. Определите в каких значениях в действующем законодательстве употребляются 

термины: «договор», «соглашение», «контракт». 
2. Найдите в Гражданском кодексе ПМР нормы о договорах различного вида, в 

которых предусмотрены дополнительные существенные условия договора. 
3. Какое время можно считать нормально необходимым для ответа при заключении 

договора на основании оферты, не определяющей срок для акцепта, для различного вида 
сделок? 

4. Приведите примеры законов и норм Гражданского кодекса, предусматривающих 
случаи обязательного заключение договора для стороны, которой направлена оферта. 

5. Определите в Гражданском кодексе или законах нормы, предусматривающие 
неблагоприятные последствия для стороны, обязанной заключить договор, но 
необоснованно уклоняющейся от заключения договора. 
 

Рекомендуемые темы докладов, рефератов, курсовых и квалификационных 
работ 

1. Значение договора в коммерческой деятельности. 
2. Содержание договора. Существенные условия договора. 
3. Перемена лиц в обязательстве с участием коммерсантов. 
4. Обычаи делового оборота в коммерческой деятельности.  
5.  Изменение или расторжение договора в судебном порядке. 

 

 

Литература, рекомендуемая к изучению 

 

1. Пугинский Б.И. Коммерческое право России. М.: Зерцало, 2008. 

2. Комментарий к Гражданскому кодексу Российской Федерации части второй 

(постатейный). 5-е изд., испр. и доп. с использованием судебно-арбитражной 

практики / Отв. ред. проф. О.Н. Садиков. М., 2006. 

3. Брагинский М.И. Непоименованные (безымянные) и смешанные договоры // 

Хозяйство и право. 2007. № 9, 10. 

4. Низова Е.С. Спорные вопросы по обязательствам, вытекающим из договора мены. 

// Право и экономика. 2006. № 10. 

5. Медведев А. Чем торговля розничная отличается от оптовой? // Хозяйство и 

право. 1998. № 8. 

6. Намашко С. Предмет договора оптовой купли-продажи товаров // 

Законодательство. 2001. № 11. 
7. Гражданское право. Том 1,2/ Под ред. Суханова Е.А. М.: Издательство БЕК, 1993. 
8. Комментарий ГК РФ 4.1 / Под ред. М.И. Брагинского Спарк, М., 1995. С.389. 
9. Коммерческое право: Учебник/ Под ред. В.Ф.Попондопуло, В.Ф.Яковлевой. — 

СПб., Издательство С.-Петербургского университета. 1997. С.518. 
10. Андреева Л. Форма договора и последствия ее несоблюдения // Российская 

юстиция. 1999. №2. С. 15-17. 
11. Андреев С.Е., Сивачева И.А., Федотова А.И. Договор: заключение, изменение, 

расторжение. М., 1997. 
12. Андреев В.К. Гражданский кодекс Российской Федерации и новейшее 

законодательство // Государство и право. 1996. №4. 
13. Брагинский М.И., Витрянский В.В. Договорное право: общие положения. — М., 

1997. 
14. Вахнин И. Об основаниях формирования условий договора в 

предпринимательской деятельности // Хозяйство и право. №3. С. 39-46. 
15. Завидов Б.Д. Договорное право России. — М., 1998. 
16. Кабалкин А. Заключение, толкование и классификация договоров. // Российская 

юстиция. 1996. №7. 
17. Клочков А.О. О так называемом договоре присоединения //Юрист. 2000. №10. 
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ТЕМА 6 

Правовое регулирование приемки товаров 

 

1. Порядок приемки товаров. 

2. Приемка товаров по количеству. 

3. Приемка товаров по качеству. 

 

Опорный конспект лекции 

 

При изучении данной темы необходимо усвоить порядок приемки товаров, 

который регламентирован ГК ПМР, транспортными уставами и кодексами, а также 

Положением о приемке товаров по количеству и качеству. Нормы вышеуказанного 

Положения применяются при приемке товара по количеству и качеству по договорам 

купли-продажи, поставки, контрактации, когда актами законодательства, нормативно-

технической документацией и договором между продавцом и покупателем не 

установлен иной порядок приемки. 

Приемка товаров производится: на складе покупателя - при доставке товара 

продавцом либо перевозчиком, на складе продавца - при вывозе товара покупателем или 

по его поручению третьим лицом; в месте вскрытия опломбированных или в месте 

разгрузки неопломбированных транспортных средств и тарных мест, на складе 

перевозчика - при доставке и выдаче товара перевозчиком. Процесс приемки товара 

проходит несколько стадий. На первой стадии при приемке товара от перевозчика 

покупатель обязан проверить: 

исправность транспортного средства и тарного места, наличие на них пломб 

отправителя или пункта отправления и оттиски на этих пломбах, маркировку груза; 

соответствие наименования товара и транспортной маркировки на нем данным, 

указанным в сопроводительных транспортных документах. 

Кроме того, покупатель обязан осмотреть товар, проверить соблюдение сроков 

доставки и установленных правил перевозки товара, обеспечивающих предохранение 

его от повреждения и порчи; принять от перевозчика товар по количеству мест или весу 

во всех случаях, предусмотренных законодательством, правилами, действующими на 

транспорте, или договором. 

При обнаружении в процессе приемки повреждений, порчи товара или 

несоответствия данным о нем, указанным в товарно-транспортной накладной, процесс 

приемки переходит во вторую стадию. В этих случаях покупатель обязан потребовать от 

перевозчика отметки на товарно-транспортной накладной и составления акта. Кроме 

того, покупатель при выявлении недостачи товара или его ненадлежащего качества 

обязан вызвать представителя продавца для составления двустороннего акта. 

Уведомление о вызове представителя продавца должно быть направлено 

(передано) ему по телеграфу, телетайпу, телефонному, факсимильному либо иному 

средству срочной связи не позднее 24 часов, а в отношении скоропортящегося товара - 

немедленно после обнаружения недостачи, несоответствия качества, маркировки товара, 

тары или упаковки установленным требованиям, если другие сроки не установлены 

законодательством или договором. 

Если продавец находится в том же населенном пункте, его представитель обязан 

явиться по вызову покупателя не позднее следующего дня, а по скоропортящемуся 

товару - не позднее 4 часов после получения вызова. В вызове может быть указан и иной 

срок явки. Иногородний продавец не позднее, чем на следующий день после получения 

вызова, обязан сообщить покупателю, будет ли направлен представитель для участия в 

проверке количества и качества товара. Неполучение ответа на вызов в указанный срок 

дает право покупателю осуществить приемку товара до истечения установленного срока 

явки представителя продавца. 



 34 

Продавец может уполномочить на участие в приемке покупателем товара 

юридическое или физическое лицо, находящееся в месте получения товара. Во всех 

случаях представитель продавца должен иметь разовое удостоверение или доверенность 

на право участия в приемке товара по количеству и качеству, поступившего покупателю. 

При неявке представителя продавца по вызову покупателя в установленный срок, 

а также при неполучении ответа на вызов, проверку количества товара производит 

покупатель. В такой приемке участвует компетентный представитель иного юри-

дического лица, государственного контролирующего органа, выделенный по 

договоренности с руководителем (заместителем руководителя) этого юридического лица 

или органа. В отдельных случаях в проверке может принимать участие компетентный 

представитель местного органа управления или самоуправления, выделенный с согласия 

этого органа. При проверке качества товара обязательно участие представителя органов, 

осуществляющих государственный контроль качества товара, а также органов 

сертификации товаров. 

При неявке представителя (отказе от представителя) приемка по количеству 

производится с участием компетентного представителя общественности юридического 

лица - покупателя. Такой представитель назначается руководителем торгового 

предприятия из числа лиц, утвержденных решением профкома этого торгового 

предприятия. При этом срок полномочий представителя общественности не может 

превышать срока полномочий профкома. При отсутствии профсоюзной организации у 

покупателя он производит приемку товаров по количеству и качеству самостоятельно. 

Такое же право принадлежит покупателю и в случае, если продавец дал согласие на 

одностороннюю приемку товара покупателем без участия представителей. 

Следует иметь в виду, что покупатель не вправе уполномочивать на проведение 

приемки товара по количеству и качеству: материально ответственных работников, 

осуществляющих приемку, учет, хранение и отпуск материальных ценностей (бухгал-

теров, товароведов и др.), работников юридической службы. Эти лица, а также 

заместитель руководителя юридического лица могут осуществлять приемку товара по 

количеству и качеству, если численность работников юридического лица недостаточна 

для привлечения к приемке других работников. 

Руководитель юридического лица во всех без исключения случаях не имеет права 

принимать участие в приемке товаров. Индивидуальный предприниматель может 

уполномочить на осуществление приемки товара других лиц в соответствии с 

требованиями, изложенными в Положении о приемке товаров по количеству и качеству. 

Приемка товара по количеству и качеству производится в соответствии с 

обязательными требованиями нормативно-технической документации и другими 

обязательными правилами и, как правило, непрерывно. Покупатель может допустить пе-

рерыв в приемке, если получены большие партии товара и необходима длительная 

проверка, а также по другим уважительным причинам.  

Если при приемке товара по количеству и качеству будет выявлена недостача 

товара или его ненадлежащее качество, то результаты приемки оформляются актом, 

составляемым в день их выявления. Основные требования к акту и прилагаемым к нему 

документам изложены в Положении о приемке товаров по количеству и качеству. Такой 

акт подписывается всеми должностными лицами, участвующими в приемке товара. Он 

подлежит утверждению руководителем юридического лица, покупающего товар (его 

заместителем), либо индивидуальным предпринимателем не позднее следующего дня 

после составления акта. 

 Приемка товара по весу или по количеству мест производится на складе 

перевозчика - при доставке и выдаче товара перевозчиком; на складе покупателя - при 

доставке товара продавцом либо перевозчиком; на складе продавца - при вывозе товара 

покупателем или по его поручению третьим лицом. Приемка товара, поступившего в 
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исправной таре, по весу и количеству товарных единиц в каждом тарном месте 

производится, как правило, на складе конечного покупателя. 

Проверка веса нетто производится в соответствии с нормативно-технической 

документацией и иными обязательными для сторон правилами. При невозможности 

взвесить партию товара без тары вес нетто определяется путем проверки веса брутто в 

момент получения товара и веса тары после ее освобождения от товара. Результаты 

проверки оформляются актами. 

При получении от перевозчика товара, доставленного несколькими 

транспортными средствами и упакованного в несколько тарных мест, при оформлении 

его единым транспортным или сопроводительным документом покупатель обязан прове-

рить количество товара в транспортных средствах и тарных местах. Иной порядок 

приемки по количеству для этих случаев может быть установлен обязательными для 

сторон правилами или договором. При этом в акте приемки должно указываться 

количество поступившего товара раздельно по каждому транспортному средству и 

тарному месту. 

При обнаружении в ходе приемки недостачи товара покупатель обязан: 

 приостановить приемку; 

 принять меры по обеспечению сохранности товара и предотвращению его 

смешения с иным однородным товаром; 

 вызвать для участия в приемке товара представителя продавца или иного 

незаинтересованного лица; 

 оформить факт выявленной недостачи актом, подписанным лицами, 

производившими приемку товара. 

При обнаружении несоответствия качества, маркировки поступившего товара, тары 

или упаковки требованиям нормативно-технической документации, образцам 

(эталонам), договору либо данным, указанным в маркировке и сопроводительных 

документах, удостоверяющих качество, покупатель приостанавливает дальнейшую 

приемку товара и составляет акт. 

В нем указываются количество осмотренного товара и характер выявленного при 

приемке несоответствия (дефектов). При этом покупатель обеспечивает хранение 

некачественного товара в условиях, предотвращающих ухудшение его качества и 

смешение с другим однородным товаром. 

Одновременно с приемкой по качеству производится проверка его 

комплектности, а также соответствия тары, упаковки, маркировки требованиям 

нормативно-технической документации, другим обязательным правилам или договорам 

и Положению о порядке приемке товара по количеству и качеству. 

Покупатель обязан приостановить приемку товара с истекшим сроком годности 

(реализации), указанным в маркировке, или если этот срок в нарушение требований 

законодательства не указан. 

Проверка качества товара, поступившего в таре, производится при ее вскрытии в сроки, 

установленные законодательством и Положением, с учетом особенностей поставляемого 

товара. 

Сложные технические товары (машины, оборудование, приборы и др.), 

поступившие в таре и имеющие гарантийные сроки службы или хранения, проверяются 

по качеству и комплектности при вскрытии тары, но не позднее установленных 

гарантийных сроков. 

Следует иметь в виду, что продавец при подготовке товара к розничной продаже 

или при его розничной продаже в течение гарантийного срока изготовителя товара или в 

сроки, установленные обязательными правилами, вправе составлять акты о скрытых 

недостатках товара, если они будут обнаружены. Акт о скрытых недостатках товара 

должен быть составлен в течение 5 дней с момента обнаружения этих недостатков. 



 36 

Если законодательством, нормативно-технической документацией или договором 

для определения качества товара предусмотрен отбор образцов (проб), лица, 

участвующие в приемке товара по качеству обязаны произвести этот отбор в точном 

соответствии с предусмотренными требованиями. Об отборе образцов составляется акт 

установленной формы. Один из отобранных образцов (проб) товара остается у 

покупателя, второй направляется продавцу товара. 

В необходимых случаях отбираются дополнительные образцы (пробы) для сдачи 

на проверку, анализ или испытание; гигиеническую оценку и заключение органов или 

учреждений, осуществляющих государственный санитарный надзор. 

Продавец или покупатель вправе в порядке, установленном законодательством, 

опротестовать заключение экспертизы качества товара, а также потребовать проведения 

повторной или дополнительной экспертизы. 

В порядке и в случаях, предусмотренных законодательством, нормативно-

технической документацией или договором, продавец вправе перепроверить качество 

товара, признанного некачественным и возвращенного покупателем. 

Принятый покупателем товар, переведенный в более низкий сорт, на основании 

акта о результатах приемки перемаркируется за счет продавца, если иное не установлено 

договором. Договором может быть определена сторона, производящая перемаркировку. 

Экспертиза качества товара определяет соответствие товара условиям договора и 

стандартам, а также фактической сортности, в установлении причин брака или 

снижении качества. 

Экспертиза может назначаться: 

1) по соглашению сторон; 

2) по инициативе покупателя; 

3) по инициативе суда и других правоохранительных органов. 

Экспертиза товара проводится специальными экспертными организациями (бюро 

товарных экспертиз при госторгинспекциях, экспертные отделы при торгово-

промышленных палатах) и является дополнительной проверкой качества товара с 

привлечением специалистов. 

Экспертизы проводятся по заявкам установленной формы, подписанным 

руководителями организаций и предприятий, в которых должно быть указано: 

1) реквизиты заказчика экспертизы (наименование, адрес, расчетный счет и 

отделение Госбанка, телефон), 

2) наименование товара, 

3) его местонахождение, 

4) количество и вес предъявленного к экспертизе товара, 

5) цель экспертизы, 

6) на какое число вызывается эксперт. 

По принятым заявкам экспертиза должна быть начата в сроки, указанные 

заказчиком экспертизы, но не позднее сроков, предусмотренных особыми условиями 

поставки. 

Эксперт производит проверки определяющих качество товаров двумя способами, 

т. е.: 

1) проверяется весь товар, предъявленный получателем, – сплошная проверка; 

2) проверяется определенная часть товара с распространением результатов 

проверки на всю партию товара – выборочная проверка. 

Одновременно с проверкой товара по качеству производится проверка 

комплектности, маркировки, соответствия тары и упаковки требованиям ГОСТов, 

техусловий, образцам и договорам. 

При этом эксперт не ограничивается рассмотрением дефектов, указанных в акте 

приемки товара по качеству, но отмечает и другие недостатки, обнаруженные в процессе 

экспертизы. 
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По соглашению между потребителем и продавцом (изготовителем) или 

организацией, выполняющей функции продавца (изготовителя), потребитель может не 

передавать товар для проверки качества (экспертизы) продавцу, а представить 

заключение экспертизы сторонней организации. В этом случае продавец должен 

возместить потребителю расходы на проведение экспертизы.  

При возникновении спора о причинах возникновения недостатков товара 

продавец (изготовитель) или выполняющая функции продавца (изготовителя) на 

основании договора с ним организация обязаны провести экспертизу товара за свой 

счет. Потребитель вправе оспорить заключение такой экспертизы в судебном порядке. 

О проведенной экспертизе составляется акт установленной формы, который 

подписывается экспертом и присутствующими представителями сторон. При несогласии 

они могут прилагать к акту особое мнение относительно характеристики товара, 

указанной экспертом, а также по существу заключения, если оно дается на месте 

производства экспертизы. 

По скоропортящимся товарам заключение эксперта дается на месте проведения 

экспертизы с вручением выписки из акта-экспертизы или третьего экземпляра акта с 

последующим его утверждением в экспертной организации. 

При установлении значительного расхождения фактического качества товара с 

данными грузополучателя, эксперт обязан сообщить об этом руководству экспертной 

организации, которое подтверждает заключение эксперта или проводит контрольную 

проверку. 

 

 

Контрольные вопросы к теме 

 
1. Дайте определение приемки товаров и укажите юридическое значение приемки 

товаров. 
2. В чью обязанность входит осуществление приёмки товаров в отношениях по 

купле-продаже? 
3. Каковы основные этапы приёмки товаров? 

4. Обязательно ли участие в приёмке товаров поставщика (его представителей)? 
5. Как подтверждаются полномочия лиц, участвующих в приёмке товаров? 
6. Укажите правовые последствия отказа покупателя от приёмки товаров. 
7. О каких нарушениях условий договора покупатель должен известить продавца и в 

какой срок? 
8. Назовите место приёмки товаров, если договором поставки предусмотрено условие 

о выборке. 
9. Определите понятие «ответственное хранение товаров». 
10. Какие обязанности возникают у поставщика при принятии получателем товара на 

ответственное хранение? 
11. Какие организации можно привлечь к участию в приемке товаров? 
12. В каком порядке принимаются товары от транспортных организаций 

(перевозчиков)? 
 

 

Контрольные задания 

 
1. Выпишите из Гражданского кодекса ПМР нормы, определяющие содержание 

обязанности покупателя принять товар. 
2. Укажите особенности применения инструкций «О порядке приемки продукции 

производственно-технического назначения и товаров народного потребления по 
количеству» №П-6 и «О порядке приемки продукции производственно-технического на-
значения и товаров народного потребления по качеству» №П-7 после введения в 
действие части второй ГК ПМР. 
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3. Изучите законы и иные правовые акты, регулирующие отношения, возникающие 
при приемке товара от перевозчиков. 

4. Назовите документы, которыми оформляются результаты приемки товаров. 
5. Определите порядок осуществления приемки продукции по договору 

контрактации. 
6. Определите юридическое значение передаточного акта в договоре продажи 

недвижимости. 
 
 

Вопросы для обсуждения на семинаре 

 
1. Понятие приемки товара. Юридическое значение приемки товаров. 
2. Источники правового регулирования приемки товаров. 
3. Гражданско-правовые отношения, в которых применяются приемка товаров. 
4. Правила осуществления приемки товаров. Этапы приемки: Основные методы. 

Оформление. 
5. Субъекты правоотношений по приемке товаров. Оформление полномочий лиц, 

участвующих в приемке товаров. 
6. Ответственность за нарушение правил приемки товаров. 

 
 

 

Рекомендуемые темы докладов, рефератов, курсовых и квалификационных 
работ 

 
1. Понятие, юридическое значение и источники правового регулирования приемки 

товаров. 
2. Субъекты правоотношений по приемке товаров. 
3. Основные источники правового регулирования приемки товаров. 
4. Порядок приемки товаров. 
5. Оформление результатов приемки. 
6. Понятие и содержание акта приемки. 
7. Ответственное хранение товара в договоре купли-продажи. 
8. Ответственность за нарушение правил приемки товаров. 

 

 

 

Литература, рекомендуемая к изучению 

 
1. Акт приемки по качеству продукции (товаров) по качеству // Законодательство и 

экономика. 1996. №(122-123) 05-06. 
2. Акт приемки по количеству продукции (товаров) по количеству// 

Законодательство и экономика. 1996. №(122-123) 05-06. 
3. Поставка и приемка товаров — М/ ИНФРА-М, 1997 - 160 с. 
4. Пушнский Б. И. Коммерческое право России. – М.: Юрайт, 2000.- 314с. - С.300-

314. 
5. 5 Илюшина М. Н., Челышев М. Ю. Коммерческое право Учебное пособие. — 

Казань Центр инновационных технологий. 2001. 
6. Комментарий к Гражданскому кодексу Российской Федерации части второй 

(постатейный). 5-е изд., испр. и доп. с использованием судебно-арбитражной 

практики / Отв. ред. проф. О.Н. Садиков. М., 2006. 

7. Брагинский М.И., Витрянский В.В. Договорное право. Книга 1. Общие положения. 

М: Статут, 2007. 

8. Федосова О. Оспаривание крупных сделок и сделок, в совершении которых 

имеется заинтересованность, в ООО // Хозяйство и право. 2007. № 10. 



 39 

9. Брагинский М.И., Витрянский В.В. Договорное право. Книга 2. Договоры о 

передаче имущества. М.: Статут, 2006. 

10. Цветков И.В. О совершенствовании законодательного регулировании свободы 

договора в экономике современной России // Законодательство и экономика. 2006. 

№ 8. 

11. Кучер А.Н. Теория и практика преддоговорного этапа: юридический аспект. М.: 

Статут, 2005. 

12. Кузнецова Л.В. Преимущественные права в гражданском праве России. 

Монография. М.: Ось-89, 2007. 

13. Маковская А. Крупные сделки и порядок их одобрения акционерным обществом // 

Хозяйство и право. 2003. № 5. 

14. 11. Сумской Д.А. Гражданско-правовое положение органа юридического лица. 

Монография. М.: Маркетинг, 2007. 

15. Семенов М. Письменная форма сделок в российском гражданском праве // 

Хозяйство и право. 2003. № 2. 

16. Цветков И.В. Некоторые вопросы соблюдения письменной формы договоры // 

Хозяйство и право. 2003. № 2. 

17. Беляева О.А. Публичные торги в рамках исполнительного производства 

(комментарий к Информационному письму Президиума ВАС РФ от 22 декабря 

2005 г. № 101) // Цивилист. 2006. № 2. 

18. Беляева О.А. Оспаривание приватизационного аукциона // Цивилист. 2008. № 1. 

19. Беляева О.А. Неконкурентные торги: сущность, формы проявления и правовые 

последствия // Право и экономика. 2008. № 3. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 40 

ТЕМА 7 
Правовые основы посреднической деятельности в коммерческом обороте 

 
1. Договор поручения в торговом обороте. 

2. Договор комиссии. 

3. Иные посреднические договоры в торговом обороте. 

4. Договоры, содействующие торговле. 

 

 

Опорный конспект лекции 

 

При изучении настоящей темы необходимо усвоить то, что посредническая 

деятельность имеет приоритетное значение для установления и развития торгово-

хозяйственных связей. Она состоит в оказании производителям и потребителям 

юридических и фактических услуг, связанных с товарным обращением. Кроме того, 

посредники часто выполняют дополнительные услуги. Посредническая деятельность 

образует самостоятельный вид предпринимательской деятельности, поскольку требует 

определенных профессиональных навыков, знания цен, правил оформления сделок. 

Благодаря посредникам можно не разглашать имена продавцов и покупателей товара, 

только посреднические договоры позволяют совершать различные сделки с чужим 

имуществом. 

Традиционно в континентальном праве регулируются два вида таких договоров - 

поручение и комиссия, в англо-американском праве - договор агентирования. В 

российском и приднестровском законодательстве регламентируются одновременно эти 

три договора, причем все они юридически равны. Одной из причин этого явилась 

активизация отношений, связанных с внешней торговлей, в которых агентские договоры 

широко применялись. В нашу торговую практику они были привнесены фирмами с 

иностранными инвестициями (так называемыми совместными предприятиями - СП). 

Договор поручения. 

Это договор о представительстве одного лица от имени другого, поэтому к нему 

также применяются правила  ГК. Поверенный должен получить от доверителя 

доверенность, максимальный срок которой составляет три года. Поэтому если срок 

действия договора не определен, он ограничивается сроком действия доверенности. В 

торговой практике договору поручения, как правило, сопутствуют несколько 

доверенностей на выполнение конкретных юридических действий. 

Договор поручения предполагается безвозмездным только в обычных 

отношениях, в торговле применяется особый вид поручения - коммерческое 

представительство, которое всегда осуществляется на возмездной основе. Таким 

представителем может быть индивидуальный предприниматель или коммерческая 

организация. Разрешается представлять одновременно интересы обеих сторон по сделке 

(с их согласия или в случаях, предусмотренных законом). Интересы представляемых 

имеют для представителя приоритет. Примерами коммерческих представителей 

являются, в частности, биржевые брокеры, патентные поверенные, страховые агенты. 

Поручения должны отвечать трем признакам. Они должны быть: правомерными; 

осуществимыми; конкретными. 

Поверенный вправе отступить от поручений с предварительным либо 

последующим (в торговле) уведомлением об этом доверителя. Поручения должны 

исполняться лично, если договором не предусмотрено наличие заместителя 

поверенного, которому можно передоверить поручение.  

Разрешается односторонний отказ от договора обеих сторон, в коммерческом 

представительстве предусмотрено уведомление об отказе не менее чем за тридцать дней. 
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Договор комиссии. 

По договору комиссии комиссионер от своего имени и за счет комитента 

совершает одну или несколько сделок, т.е. узкий круг юридических действий. Права и 

обязанности по таким сделкам возникают непосредственно у комиссионера. 

В договоре допускается ограничение его по сроку действия, территории, 

ассортименту покупаемого (продаваемого) товара. Договор комиссии всегда является 

возмездным, комиссионер получает от комитента следующие выплаты: вознаграждение; 

дополнительное вознаграждение за делькредере - по общему правилу, комиссионер не 

отвечает за неисполнение сделки третьим лицом, за исключением случая, когда он 

принял ручательство за это лицо; возмещение своих расходов; половину 

дополнительной выгоды, если сделка совершена на более выгодных условиях и если 

иное не предусмотрено договором. 

Комиссионер вправе самостоятельно производить удержание и зачет по 

указанным выплатам. Разрешается субкомиссия, при которой ответственным перед 

комитентом остается комиссионер, а комитент не вступает в прямые отношения с 

субкомиссионером. Отступление от указаний комитента особо регулируется в связи с 

возможными убытками, необходимо предварительное либо последующее (в разумный 

срок) уведомление об этом. Комиссионер возмещает убытки, если не докажет, что 

сделка на таких условиях предотвратила большие убытки, и возмещает разницу в цене, 

т.е. принимает ее на свой счет. 

Договор агентирования. 

Агент выполняет и юридические, и так называемые фактические действия. Это 

разграничение весьма условно, но принято считать, что фактические действия не влекут 

правового результата. Например, реклама товара или услуги может производиться 

длительное время, но никакого отклика у потребителей не иметь. Маркетинговые 

исследования для определения возможности реализации будущего (непроизведенного) 

товара, ведение деловых переговоров или поиск потенциальных контрагентов могут не 

привести к заключению конкретных договоров. 

Договор агентирования может строиться по модели договора поручения, когда 

агент действует от имени принципала, или договора комиссии, когда агент действует от 

своего имени. 

Договор может быть заключен как на определенный срок, так и без ограничения 

срока, он всегда является возмездным. В договоре допускаются ограничения прав одной 

или обеих сторон, например, не заключать аналогичных договоров на определенной 

территории, воздерживаться от самостоятельной аналогичной деятельности на 

определенной территории. Допускается наличие субагента, причем если он назначен в 

порядке передоверия, то ведет дела непосредственно с самим принципалом. 

Договор коммерческой концессии (франшиза). 

Этот договор рассчитан только на сферу предпринимательской деятельности и 

представляет собой комплексную передачу исключительных прав правообладателя для 

того, чтобы пользователь мог производить и реализовывать соответствующий товар. 

По общему правилу посредником здесь является пользователь, однако в 

российской практике бывают и обратные ситуации - посредником является сам 

правообладатель. Как и агентирование, франшиза может предусматривать ограничения 

прав сторон (отказ от договоров с потенциальными конкурентами, запрет аналогичной 

деятельности на определенной территории и т.п.). 

Отличие франшизы от других лицензионных договоров в том, что она шире, чем 

лицензии на отдельные исключительные права (товарные знаки, патенты), и 

предусматривает передачу прав на использование коммерческого обозначения и секрета 

производства (ноу-хау). 
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Договоры, содействующие торговле. 

Такие договоры направлены на обслуживание и организацию торгового оборота, 

но непосредственно не участвуют в продвижении товара, а лишь обеспечивают этот 

процесс. 

 Договоры на выполнение маркетинговых исследований (работ). В зарубежной 

практике эти договоры получили распространение в 30-е гг. ХХ в. после Великой 

Депрессии. Появление маркетинга изменило идеологию хозяйственной деятельности. 

Раньше производители выпускали столько товара, сколько позволяло производство, 

затем начинались кампании по продаже товара. Все это приводило к возникновению 

кризисов перепроизводства. Позднее появилась концепция маркетинга, требующая 

первоначального определения запросов потребителей в том или ином товаре, а затем - 

его производства в определенных объемах. Сейчас значение маркетинга немного шире, 

он позволяет определить ценовую политику, способы активизации продаж товара и пр. 

Юридическая квалификация этого договора достаточно сложна, так как он не 

урегулирован в ГК ПМР. Этот договор имеет сходство с договором подряда на 

выполнение научно-исследовательских работ (НИР). Отличие в том, что НИР могут 

прекратиться в силу невозможности (нецелесообразности) достижения результата. 

Маркетинговые работы всегда имеют конкретный результат, пусть даже отрицательный 

для заказчика. 

Более близко маркетинговый договор подходит к договору подряда на 

выполнение проектных и изыскательских работ, разница - в сфере применения и 

характере результата работы (исследования). 

Выполнению маркетинговых работ предшествует составление задания, которое, 

как правило, готовит сам подрядчик. Это оформляется отдельным договором, в котором 

определяются цели, способы, пределы исследования и пр. 

Обязательным условием работ является их конфиденциальность. На практике 

маркетинг не ограничивается изучением спроса и предложения на рынке, но и включает 

в себя дополнительные услуги по оптимизации производства, сбытовой сети, 

организационной структуры заказчика. Маркетинг может проводиться и в рамках 

агентского договора, например, для поиска потенциальных контрагентов заказчика - 

принципала. 

В маркетинговых договорах очень сложно определить пределы ответственности 

исполнителя - маркетолога, так как данные исследований не находятся в прямой 

взаимосвязи с результатами, скажем, продаж товара. 

Договоры на рекламу бывают двух видов: 

1) на производство рекламного продукта между рекламодателем и 

рекламопроизводителем; 

2) на распространение рекламы между рекламодателем и 

рекламораспространителем (иногда такой договор может именоваться «договором 

проката рекламной информации»). 

При этом можно совмещать все обязательства в одном договоре, если 

производство и распространение рекламной информации осуществляет одно лицо. 

Различают также договоры на разовую рекламу и на проведение рекламных кампаний. 

В сфере наружной рекламы особые правила установлены для договоров на 

установку и эксплуатацию рекламных конструкций, в частности, предельный срок таких 

договоров составляет 5 лет, а для эксплуатации временных рекламных конструкций 

(например, строительных сеток) - 12 месяцев. Договоры на размещение наружной 

рекламы на конструктивных элементах зданий и сооружений являются самостоятельным 

видом обязательств, которые регулируются нормами  Закона «О рекламе». Они не 

являются разновидностью договора аренды. 
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Договоры на информационное обслуживание. Предметом таких договоров могут 

быть: 

1) разовая информация; 

2) систематическое предоставление определенной информации (абонентское 

обслуживание); 

3) аналитические обзоры. 

Договор транспортной экспедиции сопутствует транспортной деятельности. 

Экспедитором является специализированная организация (экспедиционное агентство, 

контора, фирма). Услуги экспедиторов, как правило, выгодны тем, что они имеют 

хорошие связи с перевозчиками, в частности с железнодорожными станциями. В 

обязанности экспедитора могут входить: 

1) проверка груза, тары, упаковки; 

2) составление перевозочных документов; 

3) сопровождение грузов и пр.; 

4) юридические действия, например заключение договоров перевозки от имени 

грузоотправителя, приемка товаров от имени грузополучателя и пр. 

 Договор хранения на товарном складе. Склад - это специализированная 

организация, договор предназначен только для предпринимательской деятельности. 

Чаще всего склад занимается не только хранением, но и рядом агентских функций по 

оказанию дополнительных услуг. 

Такой профессиональный хранитель, как товарный склад, несет ответственность 

в полном объеме, включая возмещение убытков в виде упущенной выгоды от утраты 

товара. Особый случай - это «ответственное хранение товара», которое представляет 

собой обязательство покупателя в договоре поставки и не является отдельным 

договором. 

 

 

Контрольные вопросы к теме 

 

1. Сформулируйте понятие агентского договора. 

2. У кого возникают права и обязанности при заключении договора агентом с 

третьим лицом от имени и за счет принципала? 

3. Может ли агентский договор быть безвозмездным? 

4. Чем отличается договор поручения от агентского договора? 

5. Возникают ли у поверенного права и обязанности по сделке, заключенной им по 

договору поручения? 

6. Может ли быть договор поручения безвозмездным? 

7. Приведите пример, когда законом предусмотрено вознаграждение по договору 

поручения. 

8. Что понимается под дилерской деятельностью в действующем законодательстве? 

 

 

Вопросы к семинарскому занятию 

 
1. Законодательство, регулирующее посреднические отношения в сфере 

коммерческой деятельности. 
2. Понятие посредничества. Виды и особенности правового положения посредников: 

дилер, брокер, комиссионер, поверенный, агент. 
3. Правовые формы посреднических отношений: договор комиссии, поручения, 

агентирования. 
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Вопросы для обсуждения на семинаре 

 
1. Определите правовые формы посреднической деятельности в коммерческом 

обороте. 
2. Сформулируйте определение дилера, действующего на рынке ценных бумаг. 
3. Определите возможные ограничения прав сторон в договорах поручения, 

комиссии и агентирования. 
 

 

 

Рекомендуемые темы докладов, рефератов, курсовых и квалификационных 
работ 

 
1. Значение договора поручения и комиссии в коммерческой деятельности. 
2. Понятие и виды агентских договоров по действующему законодательству ПМР. 
3. Правовое регулирование брокерской и дилерской деятельности в отечественном 

законодательстве. 
4. Правовые основы дилерской деятельности на рынке ценных бумаг. 
5. Правовое регулирование посреднической деятельности в коммерческом обороте. 

 

 

Литература, рекомендуемая к изучению 

 
1. Крылов С. Стороны в договоре поручения // Хозяйство и право. 1999. №8. 
2. Суханов Е. Агентирование (Гл. 52). Комментарий Гражданского кодекса РФ // 

Хозяйство и право. 1996. №11. 
3. Суханов Е.А. Агентский договор // Вестник Высшего Арбитражного Суда РФ. 

1999. №12. 
4. Илюшина М.Н., Челышев М.Ю. Коммерческое право. Учебное пособие. — 

Казань: Центр инновационных технологий, 2001. 
5. Пугинский Б.И. Коммерческое право России. М.: Зерцало, 2008. 
6. Комментарий к Гражданскому кодексу Российской Федерации части второй 

(постатейный). 5-е изд., испр. и доп. с использованием судебно-арбитражной 
практики / Отв. ред. проф. О.Н. Садиков. М., 2006. 

7. Санникова Л.В. Договоры о представительстве // Журнал российского права. 
2004. № 4. 

8. Галушина И.Н. Развитие российского гражданского законодательства о 
посредниках // Журнал российского права. 2004. № 4. 

9. Метелева Ю.А. Особенности регулирования деятельности торговых посредников 
// Закон. 2007. № 5. 

10. Сафонов М.Н. Посреднические договоры в новых российских экономических 
условиях // Журнал российского права. 2003. № 9. 

11. Трахтенгерц Л.А. Договор коммерческой концессии (новая концепция) // 
Хозяйство и право. 2007. № 4. 

12. Скороходов С. Правовой режим вещей, отчуждаемых (приобретаемых) по 
договору комиссии // Хозяйство и право. 2003. № 11. 
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ТЕМА 8 

Несостоятельность (банкротство) участников торговли 

 

 

1. Понятие и признаки банкротства. 

2. Порядок разбирательства дела о банкротстве в арбитражном суде. 

3. Правовой статус арбитражного управляющего. 

4. Общая характеристика процедур, применяемых к несостоятельному должнику. 

5. Особенности банкротства отдельных категорий должников. 

 

 

Опорный конспект лекции 

 

При изучении данной  темы студентам  необходимо усвоить, что банкротами 

могут быть признаны: 

1. Юридические лица. 

А. Коммерческие организации, за исключением казенных предприятий. 

Б. Некоммерческие организации, за исключением учреждений, политических 

партий и религиозных организаций. Государственная корпорация может быть признана 

банкротом, если это допускается федеральным законом о ее создании. Как правило, 

законодательство запрещает банкротство государственных корпораций. 

2. Граждане. 

А. Индивидуальные предприниматели. 

Б. Физические лица. 

Несостоятельность - это признанная арбитражным судом неспособность 

должника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по денежным 

обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей. 

Закон отмечает следующие признаки банкротства. 

1. Для юридических лиц - обязательства не исполнены в течение трех месяцев с 

даты, когда они должны были быть исполнены. 

2. Для граждан - обязательства не исполнены в течение трех месяцев с даты, 

когда они должны были быть исполнены, и сумма обязательств превышает стоимость 

принадлежащего гражданину имущества. 

Помимо этих признаков закон устанавливает так называемый «порог 

подведомственности» - размер задолженности, позволяющей арбитражному суду 

возбудить дело о банкротстве. 

В эту сумму задолженности не включаются: 

1) обязательства перед гражданами по возмещению вреда жизни и здоровью; 

2) обязательства по выплате заработной платы, выходных пособий, авторских 

вознаграждений; 

3) обязательства перед учредителями (участниками); 

4) штрафные санкции. 

Размер задолженности должен быть подтвержден вступившим в законную силу 

решением суда. Кредитор обязан также обратиться с исполнительным листом к 

судебному приставу. Только по истечении 30 дней с момента обращения в службу 

судебных приставов кредитор может обратиться в арбитражный суд с заявлением о 

признании должника банкротом. 

Правом на обращение в арбитражный суд обладают: 

1) должник; 

2) конкурсный кредитор; 

3) уполномоченные органы. 
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Дела о банкротстве рассматриваются арбитражными судами (исключительная 

подведомственность) по месту нахождения должника (исключительная подсудность). 

В деле о банкротстве могут участвовать представитель работников должника, 

представитель учредителей, представитель собрания кредиторов. Должник вправе 

подать отзыв на заявление кредитора, его отсутствие не препятствует рассмотрению 

дела. Суд в срок от 15 до 30 дней рассматривает обоснованность заявленных 

кредиторами требований, после этого судья единолично выносит определение о 

введении наблюдения и назначает временного управляющего. 

Закон выдвигает следующие требования к кандидатуре арбитражного 

управляющего. 

1. Гражданство ПМР. 

2. Регистрация в качестве предпринимателя без образования юридического лица. 

3. Высшее образование. 

4. Наличие не менее двух лет стажа руководящей работы в совокупности. 

5.Сдача теоретического экзамена по программе подготовки арбитражного 

управляющего. 

6.Шестимесячная стажировка в качестве помощника арбитражного 

управляющего. 

Должник и заявитель вправе немотивированно отвести по одной кандидатуре, 

оставшийся кандидат будет назначен управляющим должника. Если отводов не было, то 

суд назначает управляющим кандидата, занимающего более высокую позицию. 

При назначении новых процедур банкротства кандидатуру управляющего 

предлагает собрание кредиторов. При этом временный управляющий может быть 

назначен административным управляющим и т.д.  

Функции арбитражного управляющего различаются на разных стадиях дела о 

банкротстве. Закон также по-разному называет управляющего: 

 наблюдение - временный управляющий; 

 финансовое оздоровление - административный управляющий; 

 внешнее управление - внешний управляющий; 

конкурсное производство - конкурсный управляющий. 

Наблюдение. В процессе наблюдения проводится анализ финансового состояния 

должника, определяется стоимость его имущества, осуществляется инвентаризация, 

выявляются кредиторы. 

Руководство должника отстраняется от должности только по ходатайству 

управляющего, если имели место нарушения закона. В случае отстранения руководителя 

должника его обязанности возлагаются не на управляющего, а на заместителя 

руководителя или другого сотрудника должника. 

На стадии наблюдения временный управляющий проводит первое собрание 

кредиторов не менее чем за 10 дней до окончания этой процедуры. На собрании 

кредиторов должны быть приняты решения о том, какова будет следующая процедура 

банкротства, кто будет вести реестр требований кредиторов, кто будет назначен 

следующим арбитражным управляющим. 

Решение первого собрания кредиторов направляется на утверждение 

арбитражному суду. Суд может не согласиться с ним и вынести иное определение.  

Финансовое оздоровление. Практика рассмотрения дел о банкротстве показала 

крайнюю неэффективность внешнего управления в процессе банкротства. Поэтому по 

аналогии с законодательством некоторых зарубежных стран в Закон о банкротстве были 

включены нормы о новой процедуре, позволяющей не отстранять руководство должника 

от занимаемых должностей. 

Финансовое оздоровление вводится по ходатайству учредителей должника при 

наличии плана финансового оздоровления и графика погашения задолженности. Также 
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должно быть предоставлено обеспечение исполнения обязательств должника (залог, 

банковская гарантия, поручительство) в размере 120% от суммы задолженности. 

Основная цель данной процедуры - восстановить платежеспособность должника 

и соблюсти график погашения задолженности, за этим следит административный 

управляющий. 

Финансовое оздоровление вводится на срок до двух лет. За месяц до истечения 

этого срока должник представляет управляющему отчет, включающий баланс должника, 

отчет о прибылях и убытках, документы, подтверждающие требования кредиторов. Если 

график погашения не выполнен, требования кредиторов погашаются лицами, 

предоставившими обеспечение. Эти лица становятся кредиторами третьей очереди. 

По итогам финансового оздоровления определением суда может быть введено: 

а) конкурсное производство; 

б) внешнее управление, если существует реальная возможность восстановить 

платежеспособность должника и если с даты введения финансового оздоровления 

прошло не более 18 месяцев, так как совокупный срок финансового оздоровления и 

внешнего управления не должен превышать двух лет. 

Внешнее управление. Данная процедура вводится на срок до 18 месяцев с 

возможным продлением еще на 6 месяцев. С момента введения внешнего управления 

прекращаются полномочия руководства должника, вся документация и печати 

передаются внешнему управляющему. Вводится мораторий на удовлетворение 

требований кредиторов, срок исполнения которых наступил до введения этой 

процедуры, за исключением требований о взыскании заработной платы, авторских 

вознаграждений, о возмещении вреда жизни или здоровью, о возмещении морального 

вреда. Начисление всех штрафных санкций приостанавливается, вместо них 

производится начисление процентов по ставке рефинансирования ПРБ. 

Внешний управляющий составляет план внешнего управления, в котором 

содержатся меры по восстановлению платежеспособности должника, среди которых 

может быть перепрофилирование производства, замещение активов - создание на базе 

ликвидного имущества должника одного или нескольких ОАО, увеличение уставного 

капитала должника за счет дополнительной эмиссии акций, продажа предприятия на 

открытых торгах. 

Окончание процедуры внешнего управления - это либо переход к расчетам с 

кредиторами (после накопления достаточных денежных средств или получения их от 

учредителей или третьих лиц), либо признание должника банкротом и открытие 

конкурсного производства. 

 Конкурсное производство. Эта процедура открывается после принятия 

арбитражным судом решения о признании должника банкротом. Она вводится на один 

год с возможным продлением еще на 6 месяцев. 

Конкурсный управляющий приглашает оценщика и проводит инвентаризацию 

имущества должника, чтобы сформировать конкурсную массу, т.е. денежные средства, 

полученные от реализации имущества (за исключением вещей, изъятых из оборота, и 

прав, связанных с личностью должника). 

В процессе конкурсного производства есть возможность вернуться к стадии 

внешнего управления при условии, что этой процедуры, а также финансового 

оздоровления не было, а у должника появились достаточные денежные средства для 

ведения самостоятельной хозяйственной деятельности. 

Мировое соглашение. Мировое соглашение может быть заключено на любой 

стадии дела банкротстве между должником и его кредиторами, оно утверждается 

определением арбитражного суда. Оно может предусматривать рассрочку, уменьшение 

платежей, отступное, обмен требований кредиторов на акции (доли) в уставном 

капитале и т.д. 
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Допускается пересмотр условий мирового соглашения по вновь открывшимся 

обстоятельствам, которые не были ранее известны, либо если кредитор не участвовал в 

заключении соглашения и нарушены его законные интересы. Расторжение мирового 

соглашения возможно только в отношении всех кредиторов должника одновременно. 

Особенности банкротства отдельных категорий должников 

1. Градообразующие организации. 

Таковыми считаются организации, численность работников которых превышает 

25% от численности работающего населения данного населенного пункта. Аналогичные 

правила применяются к организациям с численностью работников более 5 тыс. человек. 

Процедуры финансового оздоровления и внешнего управления вводятся под 

поручительство ПМР или муниципального образования. Продажа предприятия 

проводится при условии, что покупатель обязуется сохранить 50% рабочих мест на три 

года. 

2. Сельскохозяйственные организации. 

К ним относятся организации, для которых производство, переработка 

сельскохозяйственной продукции составляют 50% от общей суммы выручки 

предприятия. Все процедуры банкротства в отношении сельскохозяйственных 

организаций вводятся с учетом сезонности производства. Преимущественное право 

покупки имущества должника имеют другие сельскохозяйственные организации, 

владеющие прилегающими земельными участками. 

3. Финансовые организации. К ним относятся кредитные организации, страховые 

компании, профессиональные участники рынка ценных бумаг. Среди основных 

особенностей банкротства финансовых организаций можно назвать следующие. 

Дело о банкротстве кредитной организации начинается только после отзыва ПРБ 

ее лицензии и включает две процедуры: наблюдение и конкурсное производство. При 

этом кредиторами первой очереди кредитной организации выступают вкладчики - 

физические лица. 

Продажа имущественного комплекса страховой организации возможна только в 

пользу другой страховой компании, которая имеет лицензию, принимает на себя все 

договоры страхования и имеет достаточные денежные средства для их покрытия. 

При банкротстве профессионального участника рынка ценных бумаг его клиенты 

могут разрешить продолжать управление их ценными бумагами, не смешивая их с 

имуществом профессионального участника. При этом ценные бумаги клиентов должны 

учитываться на специальном брокерском счете. 

4. Стратегические предприятия и организации. К ним относятся государственные 

унитарные предприятия или открытые акционерные общества, акции которых находятся 

в государственной собственности, производящие оборонную продукцию. 

Стратегическими считаются также все предприятия оборонно-промышленного 

комплекса и уголовно-исполнительной системы. 

Внешний управляющий не вправе отказываться от исполнения договоров 

должника, связанных с выполнением государственного оборонного заказа. При продаже 

предприятия должно сохраняться целевое назначение имущества. 

5. Упрощенные процедуры банкротства. Упрощенная процедура банкротства 

ликвидируемого должника применяется, если после принятия решения о ликвидации 

юридического лица оказывается, что не хватает имущества для исполнения требований 

всех его кредиторов. В этом случае председатель ликвидационной комиссии должен 

подать в арбитражный суд заявление о признании юридического лица банкротом. Если 

недостаточность имущества выявлена до формирования ликвидационной комиссии, 

соответствующее заявление должен подать учредитель, собственник имущества 

унитарного предприятия или руководитель организации. Однако в этом случае 

упрощенный порядок не действует, поскольку в отношении должника применяются все 

процедуры банкротства, предусмотренные законодательством. 
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Упрощенный порядок банкротства заключается в том, что в отношении должника 

применяется только одна процедура - конкурсное производство. В случае если заявление 

о применении такого порядка не подавалось, руководитель, учредитель, председатель 

ликвидационной комиссии несут субсидиарную ответственность перед кредиторами. 

Еще одной упрощенной процедурой является банкротство отсутствующего 

должника. Должник признается отсутствующим, если он фактически прекратил свою 

деятельность, отсутствует или установить его местонахождение не представляется 

возможным. Положения об отсутствующем должнике применяются и еще в двух 

случаях: если имущество должника - юридического лица заведомо не позволяет покрыть 

судебные расходы в связи с делом о банкротстве или если в течение последних 12 

месяцев не проводились операции по банковским счетам должника. Возможно также 

наличие иных признаков, свидетельствующих об отсутствии коммерческой или иной 

деятельности должника. 

Заявление о признании отсутствующего должника банкротом может быть подано 

конкурсным кредитором, уполномоченным органом независимо от размера 

кредиторской задолженности. Уполномоченный орган подает такое заявление только 

при наличии средств, необходимых для финансирования процедур банкротства. 

Арбитражный суд в течение одного месяца с даты принятия к производству заявления 

принимает решение о признании отсутствующего должника банкротом и об открытии 

конкурсного производства. 

Конкурсный управляющий в письменной форме уведомляет о банкротстве всех 

известных ему кредиторов отсутствующего должника, которые в течение месяца со дня 

получения уведомления могут предъявить свои требования конкурсному 

управляющему. Если впоследствии будет обнаружено имущество отсутствующего 

должника, арбитражный суд может по ходатайству конкурсного управляющего вынести 

определение о прекращении упрощенной процедуры банкротства и переходе к обычным 

процедурам, предусмотренным законом. 

 

 

 

Контрольные вопросы к теме 

 

1. Что понимается под банкротством? 

2. Идентичны ли понятия «банкротство» и «несостоятельность» деятельность? 

3. Что понимается под банкротством юридического лица? 

4. Общая характеристика правового регулирования трансграничной несостоятельности? 

 

Вопросы к семинарскому занятию 

 
1. Генезис института несостоятельности (банкротства). 
2. Институт несостоятельности (банкротства) и рыночная экономика: (правовые 

аспекты). 
3. Правоотношения несостоятельности (банкротства): понятие и сущность. 
4. Особенности правоотношений несостоятельности (банкротства) должника. 
5. Классификация правоотношений, связанных с несостоятельностью 

(банкротством). 
6. Средства правового регулирования отношений несостоятельности (банкротства). 
7. Правовое регулирование отношений, возникающих в связи с несостоятельностью 

(банкротством), – сфера взаимодействия частноправовых и публично-правовых 
средств. 

8. Цели и задачи правового регулирования отношений несостоятельности 
(банкротства). 
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9. Принципы правового регулирования отношений несостоятельности 
(банкротства). 

10. Средства правового регулирования отношений несостоятельности (банкротства) 
и правовые формы их опосредования. 

 
 

Вопросы для обсуждения на семинаре 

 

1. Несостоятельность (банкротство) в зарубежных странах. 

2. Понятие, источники правового регулирования и субъекты несостоятельности 

(банкротства) 

3. Производство по делам о банкротстве и процедуры банкротства. 
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регулирование конкурсных отношений. 2-е изд., перераб. и доп. М.: Волтерс Клувер, 
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51 

 

ТЕМА 9 

Основные процедуры разрешения коммерческих споров 

 

1. Судебный порядок защиты прав предпринимателей. 

2. Рассмотрение дел арбитражными судами. 

3. Рассмотрение споров с участием предпринимателей в судах общей юрисдикции. 

4. Защита прав предпринимателей в конституционном суде ПМР. 

 

 

Опорный конспект лекции 

 

При изучении настоящей темы необходимо усвоить: Основы судебной системы 

ПМР, которые установлены в Конституции ПМР, а также в Конституционном законе «О 

судебной системе в ПМР». 

Судебную систему ПМР составляют городские суды, Конституционный суд, 

Высший Арбитражный Суд и Верховный Суд. 

В той или иной степени рассмотрение споров с участием предпринимателей и 

защиту прав предпринимателей осуществляют все ветви судебной власти в соответствии с 

компетенцией, установленной действующим законодательством. Однако главная нагрузка 

по разрешению споров с участием предпринимателей лежит на арбитражных судах. 

Выделение арбитражных судов в особую систему юрисдикционных органов, 

имеющих целью урегулирование процедуры разрешения споров, обусловлено, прежде 

всего, объективно предопределяемыми спецификой предпринимательской деятельности 

обстоятельствами.  

Специфика предпринимательской деятельности предполагает повышенную, по 

сравнению с иными участниками гражданского оборота, ответственность за принимаемые 

решения при осуществлении деятельности, направленной на извлечение прибыли. Это 

обстоятельство вызывает специфические цивилистические институты (например, 

ответственность коммерсантов независимо от вины), а как следствие - и специфические 

процессуальные способы защиты их прав, что в системном виде приводит к 

необходимости создания специализированных судов, разрешающих споры между 

предпринимателями, а также их споры, возникающие с государственными органами при 

осуществлении участниками гражданского оборота предпринимательской деятельности. 

Таким образом, особый режим рассмотрения споров с участием субъектов 

экономической (предпринимательской) жизни предопределяем в значительной мере 

объективными обстоятельствами, к числу которых относится, прежде всего, ведущая роль 

указанной категории лиц (предпринимателей) в жизни общества и соответственно 

повышенное внимание к их нуждам со стороны государственных органов. Общество и 

государство должны быть заинтересованы в создании специфических условий разрешения 

проблем предпринимателей, с тем, чтобы повышать динамизм и эффективность их 

деятельности, являющейся основой благосостояния всего населения. 

В характере арбитражно-судебной процедуры проявляются свойства 

коммерческого права, обусловленные требованиями торгового оборота, - быстрота и 

отсутствие излишних формальностей, которые в конечном итоге способствуют ускорению 

оборота, оживлению экономической жизни государства. 

Все вышеизложенное позволяет сформулировать один из важнейших рыночных 

принципов организации товарно-денежных отношений – «принцип быстрого разрешения 

хозяйственных споров в сфере гражданского оборота», ибо в сфере коммерческого 

судопроизводства бесконечные процессы совершенно не годятся, они погубили бы 

всякую торговлю. 
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Таким образом, объективно предопределенные нормативные установления об 

особом правовом режиме защиты предпринимательских прав находят свое выражение в 

соответствующих конституционных и законодательных предписаниях, в формировании 

особых правовых моделей разрешения споров между субъектами экономической и иной 

предпринимательской деятельности. 

Задачами судопроизводства в арбитражных судах являются: защита нарушенных 

или оспариваемых прав и законных интересов лиц, осуществляющих 

предпринимательскую и иную экономическую деятельность, а также прав и законных 

интересов ПМР, муниципальных образований в сфере предпринимательской и иной 

экономической деятельности, органов государственной власти ПМР, органов местного 

самоуправления, иных органов, должностных лиц в указанной сфере; обеспечение 

доступности правосудия в сфере предпринимательской и иной экономической 

деятельности; справедливое публичное судебное разбирательство в установленный 

законом срок независимым и беспристрастным судом; укрепление законности и 

предупреждение правонарушений в сфере предпринимательской и иной экономической 

деятельности; формирование уважительного отношения к закону и суду; содействие 

становлению и развитию партнерских деловых отношений, формированию обычаев и 

этики делового оборота. 

Арбитражные суды рассматривают в порядке искового производства возникающие 

из гражданских правоотношений экономические споры и другие дела, связанные с 

осуществлением предпринимательской и иной экономической деятельности 

юридическими лицами и индивидуальными предпринимателями, а в случаях, 

предусмотренных законом, - другими организациями и гражданами. 

Кроме того, арбитражные суды рассматривают в порядке административного 

судопроизводства, возникающие из административных и иных публичных 

правоотношений экономические споры и иные дела, связанные с осуществлением 

организациями и гражданами предпринимательской и иной экономической деятельности: 

1) об оспаривании нормативных правовых актов, затрагивающих права и законные 

интересы заявителя в сфере предпринимательской и иной экономической деятельности, 

если законом их рассмотрение отнесено к компетенции арбитражного суда; 

2) об оспаривании ненормативных правовых актов органов государственной власти 

ПМР, органов местного самоуправления, решений и действий (бездействия) 

государственных органов, органов местного самоуправления, иных органов и 

должностных лиц, затрагивающих права и законные интересы заявителя в сфере 

предпринимательской и иной экономической деятельности; 

3) об административных правонарушениях, если законом их рассмотрение 

отнесено к компетенции арбитражного суда; 

4) о взыскании с организаций и граждан, осуществляющих предпринимательскую 

и иную экономическую деятельность, обязательных платежей, санкций, если законом не 

предусмотрен иной порядок их взыскания; 

5) другие дела, возникающие из административных и иных публичных 

правоотношений, если законом их рассмотрение отнесено к компетенции арбитражного 

суда. 

Кроме того, к специальной подведомственности арбитражных судов отнесены 

следующие категории дел: 

1) о несостоятельности (банкротстве); 

2) по спорам о создании, реорганизации и ликвидации организаций; 

3) по спорам об отказе в государственной регистрации, уклонении от 

государственной регистрации юридических лиц, индивидуальных предпринимателей; 

4) по спорам между акционером и акционерным обществом, участниками иных 

хозяйственных товариществ и обществ, вытекающим из деятельности хозяйственных 

товариществ и обществ, за исключением трудовых споров; 



 

53 

5) о защите деловой репутации в сфере предпринимательской и иной 

экономической деятельности; 

6) другие дела, возникающие при осуществлении предпринимательской и иной 

экономической деятельности, в случаях, предусмотренных законом. 

Вышеуказанные категории дел рассматриваются арбитражным судом независимо 

от того, являются ли участниками правоотношений, из которых возникли спор или 

требование, юридические лица, индивидуальные предприниматели или иные организации 

и граждане. 

Важную роль в арбитражном процессе имеют обеспечительные меры, под 

которыми понимаются срочные временные меры, принимаемые арбитражным судом и 

направленные на обеспечение иска или имущественных интересов заявителя. 

Обеспечительные меры допускаются на любой стадии арбитражного процесса, если 

непринятие этих мер может затруднить или сделать невозможным исполнение судебного 

акта, в том числе, если исполнение судебного акта предполагается за пределами ПМР, а 

также в целях предотвращения причинения значительного ущерба заявителю. К числу 

обеспечительных мер отнесены: 

1) наложение ареста на денежные средства или иное имущество, принадлежащие 

ответчику и находящиеся у него или других лиц; 

2) запрещение ответчику и другим лицам совершать определенные действия, 

касающиеся предмета спора; 

3) возложение на ответчика обязанности совершить определенные действия в 

целях предотвращения порчи, ухудшения состояния спорного имущества; 

4) передача спорного имущества на хранение истцу или другому лицу; 

5) приостановление взыскания по оспариваемому истцом исполнительному или 

иному документу, взыскание по которому производится в бесспорном (безакцептном) 

порядке;  

6) приостановление реализации имущества в случае предъявления иска об 

освобождении имущества от ареста. Арбитражным судом могут быть приняты и иные 

обеспечительные меры, а также одновременно может быть принято несколько 

обеспечительных мер. В то же время обеспечительные меры должны быть соразмерны 

заявленному требованию. 

Арбитражный суд принимает меры для примирения сторон, содействует им в 

урегулировании спора. Стороны могут урегулировать спор, заключив мировое 

соглашение или используя другие примирительные процедуры, если это не противоречит 

закону. Мировое соглашение может быть заключено сторонами на любой стадии 

арбитражного процесса и при исполнении судебного акта. Мировое соглашение может 

быть заключено по любому делу, если иное не предусмотрено законом. Мировое 

соглашение не может нарушать права и законные интересы других лиц и противоречить 

закону. Мировое соглашение утверждается арбитражным судом. 

Лицами, участвующими в деле, являются: стороны; заявители и заинтересованные 

лица - по делам особого производства, по делам о несостоятельности (банкротстве) и в 

иных предусмотренных АПК ПМР случаях; третьи лица; прокурор, государственные 

органы, органы местного самоуправления и иные органы, обратившиеся в арбитражный 

суд в случаях, предусмотренных АПК ПМР. Сторонами в арбитражном процессе 

являются истец и ответчик. Истцами признаются организации и граждане, предъявившие 

иск в защиту своих прав и законных интересов. Ответчиками являются те организации и 

граждане, к которым предъявлен иск. Стороны пользуются равными процессуальными 

правами. Арбитражному процессу известна еще одна категория участников - заявители, в 

качестве которых выступают организации и граждане, обращающиеся в арбитражный суд 

с заявлениями в предусмотренных законом случаях и вступающие в арбитражный процесс 

по этим заявлениям. 
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Механизмом, который инициирует процедуру рассмотрения дела в арбитражном 

суде, является иск. Исковое заявление подается в арбитражный суд в письменной форме. 

Исковое заявление подписывается истцом или его представителем. Арбитражный суд 

первой инстанции после принятия заявления к производству выносит определение о 

подготовке дела к судебному разбирательству и указывает действия, которые надлежит 

совершить лицам, участвующим в деле, и сроки их совершения. Подготовка дела к 

судебному разбирательству проводится судьей единолично по каждому делу, 

находящемуся в производстве арбитражного суда первой инстанции, в целях обеспечения 

его правильного и своевременного рассмотрения. Задачами подготовки дела к судебному 

разбирательству являются определение характера спорного правоотношения и 

подлежащего применению законодательства, обстоятельств, имеющих значение для 

правильного рассмотрения дела; разрешение вопроса о составе лиц, участвующих в деле, 

и других участников арбитражного процесса; оказание содействия лицам, участвующим в 

деле, в представлении необходимых доказательств; примирение сторон. Истец вправе 

соединить в одном заявлении несколько требований, связанных между собой по 

основаниям возникновения или представленным доказательствам. 

Все большее значение в арбитражном процессе придается подготовке дела к 

судебному разбирательству. Задачами подготовки дела к судебному разбирательству 

являются определение характера спорного правоотношения и подлежащего применению 

законодательства, обстоятельств, имеющих значение для правильного рассмотрения дела; 

разрешение вопроса о составе лиц, участвующих в деле, и других участников 

арбитражного процесса; оказание содействия лицам, участвующим в деле, в 

представлении необходимых доказательств; примирение сторон. 

При подготовке дела к судебному разбирательству судья: вызывает стороны и 

(или) их представителей и проводит с ними собеседование в целях выяснения 

обстоятельств, касающихся существа заявленных требований и возражений; предлагает 

раскрыть доказательства, их подтверждающие, и представить при необходимости 

дополнительные доказательства в определенный срок; разъясняет сторонам их права и 

обязанности, последствия совершения или несовершения процессуальных действий в 

установленный срок; определяет по согласованию со сторонами сроки представления 

необходимых доказательств и проведения предварительного судебного заседания; 

разъясняет сторонам их право на рассмотрение дела с участием арбитражных заседателей, 

право передать спор на разрешение третейского суда, право обратиться за содействием к 

посреднику в целях урегулирования спора и последствия совершения таких действий, 

принимает меры для заключения сторонами мирового соглашения, содействует 

примирению сторон; оказывает содействие сторонам в получении необходимых 

доказательств, истребует по ходатайству сторон, а в случаях, предусмотренных АПК 

ПМР, - по своей инициативе необходимые доказательства, разрешает вопросы о 

назначении экспертизы, вызове в судебное заседание экспертов, свидетелей, привлечении 

переводчика, необходимости осмотра на месте письменных и вещественных 

доказательств, а также принимает иные меры для представления сторонами доказательств; 

по ходатайству сторон разрешает вопросы об обеспечении иска, о предоставлении 

встречного обеспечения, а также об обеспечении доказательств, направляет судебные 

поручения; рассматривает вопросы о вступлении в дело других лиц, замене 

ненадлежащего ответчика, соединении и разъединении нескольких требований, принятии 

встречного иска, возможности проведения выездного судебного заседания; совершает 

иные направленные на обеспечение правильного и своевременного рассмотрения дела 

действия. 

Подготовка заседания завершается проведением предварительного судебного 

заседания, целью которого является решение всех необходимых процессуальных и 

организационных вопросов, позволяющих в ходе основного заседания сосредоточиться на 

рассмотрении дела по существу. В предварительном судебном заседании дело 
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рассматривается единолично судьей с извещением сторон и других заинтересованных лиц 

о времени и месте его проведения. Арбитражный суд в предварительном судебном 

заседании: разрешает ходатайства сторон; определяет достаточность представленных 

доказательств, доводит до сведения сторон, какие доказательства имеются в деле; выносит 

на рассмотрение вопросы, разрешаемые при подготовке дела к судебному 

разбирательству, и совершает предусмотренные АПК ПМР иные процессуальные 

действия. В предварительном судебном заседании стороны вправе представлять 

доказательства, заявлять ходатайства, излагать свои доводы по всем возникающим в 

заседании вопросам. После завершения рассмотрения всех вынесенных в предварительное 

судебное заседание вопросов арбитражный суд решает вопрос о готовности дела к 

судебному разбирательству. При этом такое решение должно учитывать мнения сторон и 

привлекаемых к участию в деле третьих лиц. 

Разбирательство дела осуществляется в судебном заседании арбитражного суда с 

обязательным извещением лиц, участвующих в деле, о времени и месте заседания. 

Судья, а в случае коллегиального рассмотрения дела - председательствующий в 

судебном заседании: 

1) открывает судебное заседание и объявляет, какое дело подлежит рассмотрению; 

2) проверяет явку в судебное заседание лиц, участвующих в деле, их 

представителей и иных участников арбитражного процесса, устанавливает их личность и 

проверяет полномочия; устанавливает, извещены ли надлежащим образом лица, не 

явившиеся в судебное заседание, и какие имеются сведения о причинах их неявки; 

3) выясняет вопрос о возможности слушания дела; 

4) объявляет состав арбитражного суда, сообщает, кто ведет протокол судебного 

заседания, кто участвует в качестве эксперта, переводчика, и разъясняет лицам, 

участвующим в деле, их право заявлять отводы; 

5) разъясняет лицам, участвующим в деле, и иным участникам арбитражного 

процесса их процессуальные права и обязанности; 

6) удаляет из зала судебного заседания явившихся свидетелей до начала их 

допроса; 

7) предупреждает переводчика об уголовной ответственности за заведомо 

неправильный перевод, эксперта - за дачу заведомо ложного заключения, свидетелей 

(непосредственно перед их допросом) - за дачу заведомо ложных показаний и отказ от 

дачи показаний; 

8) определяет с учетом мнений лиц, участвующих в деле, последовательность 

проведения процессуальных действий; 

9) выясняет, поддерживает ли истец иск, признает ли иск ответчик, не хотят ли 

стороны закончить дело мировым соглашением, о чем делаются соответствующие записи 

в протоколе судебного заседания; 

10) руководит судебным заседанием, обеспечивает условия для всестороннего и 

полного исследования доказательств и обстоятельств дела, обеспечивает рассмотрение 

заявлений и ходатайств лиц, участвующих в деле; 

11) принимает меры по обеспечению в судебном заседании надлежащего порядка. 

В ходе каждого судебного заседания арбитражного суда первой инстанции, а также 

при совершении отдельных процессуальных действий вне судебного заседания ведется 

протокол. 

При рассмотрении дела арбитражный суд должен непосредственно исследовать 

доказательства по делу: ознакомиться с письменными доказательствами, осмотреть 

вещественные доказательства, заслушать объяснения лиц, участвующих в деле, показания 

свидетелей, заключения экспертов, а также огласить такие объяснения, показания, 

заключения, представленные в письменной форме. Лицо, участвующее в деле, вправе дать 

арбитражному суду пояснения о представленных им доказательствах и доказательствах, 
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истребованных судом по его ходатайству, а также задать вопросы вызванным в судебное 

заседание экспертам и свидетелям. 

После завершения исследования всех доказательств председательствующий в 

судебном заседании выясняет у лиц, участвующих в деле, не желают ли они чем-либо 

дополнить материалы дела. При отсутствии таких заявлений председательствующий в 

судебном заседании объявляет исследование доказательств законченным, и суд переходит 

к прениям. Судебные прения состоят из устных выступлений лиц, участвующих в деле, и 

их представителей. В этих выступлениях они обосновывают свою позицию по делу. 

Судьи арбитражного суда не вправе сообщать кому бы то ни было сведения о 

содержании обсуждения при принятии судебного акта, о позиции отдельных судей, 

входивших в состав суда, и иным способом раскрывать тайну совещания судей. 

При принятии решения арбитражный суд оценивает доказательства и доводы, 

приведенные лицами, участвующими в деле, в обоснование своих требований и 

возражений; определяет, какие обстоятельства, имеющие значение для дела, установлены, 

и какие обстоятельства не установлены, какие законы и иные нормативные правовые акты 

следует применить по данному делу; устанавливает права и обязанности лиц, 

участвующих в деле; решает, подлежит ли иск удовлетворению. 

Решение арбитражного суда излагается в виде отдельного документа и должно 

быть написано от руки или выполнено с помощью технических средств. В решении 

должны быть указаны мотивы его принятия, и оно должно быть изложено языком, 

понятным для лиц, участвующих в деле, и других лиц. Решение подписывается судьей, а в 

случае коллегиального рассмотрения дела - всеми судьями, участвовавшими в принятии 

решения, в том числе судьей, имеющим особое мнение. 

Решение арбитражного суда должно состоять из вводной, описательной, 

мотивировочной и резолютивной частей. Вводная часть решения должна содержать 

наименование арбитражного суда, принявшего решение; состав суда, фамилию лица, 

которое вело протокол судебного заседания; номер дела, дату и место принятия решения; 

предмет спора; наименования лиц, участвующих в деле, фамилии лиц, присутствовавших 

в судебном заседании, с указанием их полномочий. Описательная часть решения должна 

содержать краткое изложение заявленных требований и возражений, объяснений, 

заявлений и ходатайств лиц, участвующих в деле. В мотивировочной части решения 

должны быть указаны: фактические и иные обстоятельства дела, установленные 

арбитражным судом; доказательства, на которых основаны выводы суда об 

обстоятельствах дела и доводы в пользу принятого решения; мотивы, по которым суд 

отверг те или иные доказательства, принял или отклонил приведенные в обоснование 

своих требований и возражений доводы лиц, участвующих в деле; законы и иные 

нормативные правовые акты, которыми руководствовался суд при принятии решения, и 

мотивы, по которым суд не применил законы и иные нормативные правовые акты, на 

которые ссылались лица, участвующие в деле. Резолютивная часть решения должна 

содержать выводы об удовлетворении или отказе в удовлетворении полностью или в 

части каждого из заявленных требований, указание на распределение между сторонами 

судебных расходов, срок и порядок обжалования решения. При полном или частичном 

удовлетворении первоначального и встречного исков в резолютивной части решения 

указывается денежная сумма, подлежащая взысканию в результате зачета. 

Решение арбитражного суда объявляется председательствующим в том судебном 

заседании, в котором закончено рассмотрение дела по существу, после принятия решения 

арбитражного суда. 

Приднестровские предприниматели, как и иные субъекты правовой жизни 

государства, вправе отстаивать свои права и путем использования механизма 

конституционно-правовой защиты. 
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Конституционный Суд ПМР - судебный орган конституционного контроля, 

самостоятельно и независимо осуществляющий судебную власть посредством 

конституционного судопроизводства. 

Решения Конституционного Суда ПМР обязательны на всей территории ПМР для 

всех представительных, исполнительных и судебных органов государственной власти, 

органов местного самоуправления, предприятий, учреждений, организаций, должностных 

лиц, граждан и их объединений. Конституционный Суд ПМР при осуществлении 

конституционного судопроизводства воздерживается от установления и исследования 

фактических обстоятельств во всех случаях, когда это входит в компетенцию других 

судов или иных органов. 

Решения и другие акты Конституционного Суда ПМР  выражают 

соответствующую Конституции ПМР правовую позицию судей, свободную от 

политических пристрастий. 

Судьи Конституционного Суда ПМР принимают решения в условиях, 

исключающих постороннее воздействие на свободу их волеизъявления. Они не вправе 

запрашивать или получать от кого бы то ни было указания по вопросам, принятым к 

предварительному изучению либо рассматриваемым Конституционным Судом ПМР. 

Какое бы то ни было вмешательство в деятельность Конституционного Суда ПМР не 

допускается и влечет за собой предусмотренную законом ответственность. 

Рассмотрение дел и вопросов и принятие решений по ним производятся 

Конституционным Судом ПМР коллегиально. Решение принимается только теми судьями, 

которые участвовали в рассмотрении дела в судебном заседании. 

Рассмотрение дел в заседаниях Конституционного Суда ПМР проводится открыто. 

Решения, принятые как в открытых, так и в закрытых заседаниях, провозглашаются 

публично. 

В соответствии с Конституционным законом «О Конституционном Суде ПМР» в 

целях защиты основ конституционного строя, основных прав и свобод человека и 

гражданина, обеспечения верховенства и прямого действия Конституции ПМР на всей 

территории ПМР Конституционный Суд ПМР: 

- разрешает дела о соответствии Конституции ПМР: законов, нормативных актов 

Президента ПМР, Верховного Совета ПМР, Правительства ПМР;  

- разрешает споры о компетенции: между  органами государственной власти ПМР; 

между высшими государственными органами субъектов ПМР по жалобам на нарушение 

конституционных прав и свобод граждан и по запросам судов проверяет 

конституционность закона, примененного или подлежащего применению в конкретном 

деле; дает толкование Конституции ПМР; дает заключение о соблюдении установленного 

порядка выдвижения обвинения Президента ПМР в государственной измене или 

совершении иного тяжкого преступления; выступает с законодательной инициативой по 

вопросам своего ведения; осуществляет иные полномочия, предоставляемые ему 

Конституцией ПМР, конституционными законами. 

В случае если предприниматель полагает, что его права нарушаются конкретным 

законом, ограничивающим его права, он вправе обратиться в Конституционный Суд ПМР 

с жалобой, которая должна быть рассмотрена в установленном порядке. При этом жалоба 

должна быть мотивирована, т.е. содержать указания на то, в чем не соответствуют 

Конституции ПМР конкретные законы в целом или в части, а также каким именно 

конституционным положениям они не соответствуют. 

В соответствии с Конституцией ПМР акты либо их отдельные положения, 

признанные Конституционным Судом ПМР неконституционными, утрачивают свою 

юридическую силу. Решение, принятое Конституционным Судом, является 

окончательным, не подлежит обжалованию, вступает в силу немедленно и действует 

непосредственно. 
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Контрольные вопросы к теме 

 
1. Определите понятие и правовое значение досудебного урегулирования споров в 

коммерческой деятельности. 
2. Может ли быть введен досудебный порядок урегулирования споров для 

определенной категории споров? 
3. В каких случаях возможно изменение или расторжение договора в судебном 

порядке? 
4. Какие меры должен принять истец до подачи искового заявления об изменении или 

расторжении договора? 
5. Кто имеет право обратиться в суд без соблюдения досудебного порядка 

урегулирования спора, если законом либо договором предусмотрен претензионный 
порядок урегулирования спора между сторонами? 

6. Какие правовые последствия имеет оставление иска без рассмотрения? 
7. В каком случае судья возвращает исковое заявление? 
8. Какие правовые последствия имеет возвращение искового заявления? 
9. Как должен поступить суд, если после принятия искового заявления обнаружится, 

что истцом не была уплачена государственная пошлина? 
10. Определите правильные действия судьи, если подано исковое заявление, 

неподсудное данному арбитражному суду: 
- исковые материалы направляются судьей по подсудности; 
- исковое заявление возвращается истцу. 

11. Каким образом в процессе рассмотрения спора Арбитражным судом реализуется 
принцип состязательности сторон? 

12. Приведите примеры, когда заключение договора обязательно для обеих сторон и 
когда — для одной стороны. 

 
 

Вопросы к семинарскому занятию 

 
1. Общая характеристика способов разрешения коммерческих споров. Значение 

внесудебных процедур. 
2. Переговоры при разрешении споров. Определение и классификация. 
3. Претензионный порядок разрешения споров в коммерческом обороте. 
4.  Претензионная процедура в законодательстве. 
5. Установление претензионной процедуры по соглашению сторон. 
6. Содержание претензий. 
7. Система законодательства, регулирующего рассмотрение споров, возникающих 

из торговых сделок в коммерческом обороте. 
8. Формы судебного рассмотрения споров с участием коммерсантов: арбитражный 

суд, коммерческий арбитраж, третейский суд. 
9. Общая характеристика споров, возникающих из торговых сделок коммерческих 

юридических лиц и частных предпринимателей. Классификация споров. 
10. Иски о применении последствий недействительности ничтожной сделки. 
11. Иски о признании оспоримых сделок недействительными. 
12.  Иски об изменении и расторжении коммерческих договоров. 

 
 

 
Вопросы для обсуждения на семинаре 

 
1. Определите, какими законами предусматривается обязательный досудебный 

(претензионный) порядок урегулирования споров. 
2. Определите различия правовых последствий оставления иска без рассмотрения 

и прекращения производства по делу в арбитражном процессе. 
3. Сформулируйте условие коммерческого договора о передаче дела на 

рассмотрение третейского суда, формируемого сторонами договора. 
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4. Какой орган правосудия занимается разрешением споров с участием 
коммерческих юридических лиц и индивидуальных предпринимателей? 

5. Назовите основную задачу судопроизводства в арбитражном суде. 
6. В каком случае спор между коммерсантами может быть рассмотрен третейским 

судом? 
7. Можно ли признать сделку ничтожной в судебном порядке? 
8. Какой способ правовой защиты применяется в отношении ничтожной сделки? 
9. С какого момента признаются недействительными оспоримые сделки? 
10. Кто правомочен обратиться в суд с иском о признании оспоримой сделки 

недействительной, с иском о применении последствий недействительности 
ничтожной сделки? 

11. Можно ли в судебном порядке разрешить разногласия, возникшие в процессе 
заключения договора. 

 
 

Рекомендуемые темы докладов, рефератов, курсовых и квалификационных работ 

 
1. Основные способы разрешения коммерческих споров. 
2. Переговоры при разрешении коммерческих споров. 
3. Претензионный порядок разрешения споров в коммерческом обороте. 
4. Претензионная процедура в законодательстве. 
5. Договорный претензионный порядок. 
6. Разрешение коммерческих споров посредством арбитражного судопроизводства и 

третейского разбирательства. 
7. Условие о процедуре рассмотрения споров в коммерческом договоре. 
8. Разрешение споров, вытекающих из торговых сделок коммерческих юридических 

лиц и индивидуальных предпринимателей в арбитражном суде. 
9. Основные виды споров, вытекающие из договоров поставки и способы их 

разрешения. 
10. Особенности разрешения споров о применении последствий недействительности 

ничтожных сделок. 
 

 

Литература, рекомендуемая к изучению 

 
1. Альтернативные методы разрешения споров: посредничество и арбитраж. 

Материалы международной конференции. Москва, 29-30 мая 2000 года. 
Устроители: Гоулингз Интернэшнл Инк. (Канада), Российский фонд правовых 
реформ. 

2. Куликова Л. Досудебным (претензионный) порядок урегулирования споров// 
Хозяйство и право. 1996. №8. 

3. Писарева И. Концепция альтернативного разрешения споров в России // Хозяйство 
и право. 1998. №7. 

4. Фурсов Д. Форма и содержание искового заявления // Хозяйство и право. 1996. №7. 
5. Илюшина М.Н., Челышев М.Ю. Коммерческое право. Учебное пособие. — Казань: 

Центр инновационных технологий, 2001. 
6. Дойников И.В. Предпринимательское право. М. 1998. 
7. Мартемьянов B.C. Хозяйственное право. — М.: Изд-во БЕК, 1994. 
8. Морозов А. Денежное взыскание как способ объединения исполнения обязательств 

// Хозяйство и право. 1999. №12. С.76. 
9. Приходько И. Недействительность сделок и арбитражный суд: процессуальные 

аспекты // Хозяйство и право. 2000. №5. С.99. 
10. Сауляк О.П. Понятие договорного обязательства и ответственность за его 

неисполнение // Финансы и кредит. 1999. №3. С.2-12. 
11. Илюшина М.Н., Челышев М.Ю. Коммерческое право. Учебное пособие. - Казань: 

Центр инновационных технологий, 2001. 
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ТЕМА 10 

Ответственность за нарушение торговых  обязательств 

 

1. Понятие и признаки гражданско-правовой ответственности. 

2. Понуждение к надлежащему исполнению обязательств. 

3. Виды ответственности за нарушение обязательств. 

4. Основания и условия применения ответственности. 

5. Формы ответственности. 

 

 

Опорный конспект лекции 

 

При изучении настоящей темы необходимо усвоить, что за нарушение условий 

торговых договоров наступает гражданско-правовая ответственность, которая 

представляет собой санкцию за правонарушение, вызывающую для нарушителя 

отрицательные последствия в виде лишения субъективных гражданских прав либо 

возложения новых или дополнительных гражданско-правовых обязанностей. 

Ответственность за нарушение договорных обязательств имеет специфические 

особенности, позволяющие отграничить ее от других видов юридической 

ответственности. 

1. Гражданско-правовая ответственность носит имущественный характер, 

поскольку ее применение всегда связано со взысканием ущерба, уплатой неустойки. Даже 

если нарушение затрагивает личные неимущественные права, применение 

ответственности будет сопровождаться либо денежной компенсацией морального вреда, 

либо взысканием убытков. 

2. Гражданско-правовая ответственность - это ответственность одного участника 

гражданских правоотношений перед другим участником, т.е. это ответственность 

правонарушителя перед потерпевшим. Цель ответственности - восстановление или 

компенсация нарушенного права потерпевшего. Однако если нарушение затрагивает 

публичные интересы, то возможно обращение санкций в пользу государства.  

3. Гражданско-правовая ответственность имеет компенсационный характер, т.е. 

размер ответственности должен соответствовать размеру причиненных убытков, 

поскольку опять же цель ответственности - это восстановление имущественной сферы 

потерпевшей стороны. 

4. За однотипные правонарушения применяются равные по объему меры 

ответственности. Ранее практиковалось введение законодательных ограничений 

ответственности для отдельных видов организаций, а также отраслей народного 

хозяйства, например, от уплаты неустоек за срыв договорных обязательств. Сейчас в 

Гражданском кодексе вводятся некоторые ограничения, но применительно к отдельным 

видам обязательств и в равной степени в отношении обеих сторон. 

Помимо традиционных мер имущественной ответственности в Гражданском 

кодексе предусмотрены иные меры, понуждающие к надлежащему исполнению 

обязательств (устранение недостатков в товаре или работе, замена некачественного товара 

и др.), а также так называемые «меры оперативного воздействия» - право потерпевшей 

стороны на односторонние действия, порождающие правовые последствия. 

Такие меры понуждения к реальному исполнению обязательств нельзя считать 

ответственностью, поскольку обязанность реального исполнения вытекает 

непосредственно из самого обязательства, а ответственность должна выражаться в каком-

то дополнительном бремени. Однако применение этих мер связано также с нарушением 

обязательств. 

Долгое время в нашем законодательстве использовался «принцип реального 

исполнения обязательств», когда уплата неустойки и возмещение убытков не 
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освобождали должника от исполнения обязательства в натуре. Однако судебно-

арбитражная практика свидетельствовала о неэффективности принимаемых решений. 

Сейчас в законодательстве сохранены лишь некоторые элементы принципа 

реального исполнения, закрепленные в ст. 396 ГК. 

1. Если уплата неустойки и возмещение убытков вызваны ненадлежащим 

исполнением обязательства, должник не освобождается от исполнения обязательств в 

натуре. Например, обязательство исполнено в неполном объеме либо полностью, но 

ненадлежащим образом. 

2. Если уплата неустойки и возмещение убытков вызваны неисполнением 

обязательства, должник освобождается от исполнения обязательства в натуре. В данном 

случае обязательство прекращается. Например, к сроку, когда обязательство должно быть 

исполнено, должник не приступил к исполнению. 

Таким образом, в Гражданском кодексе по-разному регулируются две ситуации. Но 

здесь принципиальное значение имеет также то, какой способ защиты выберет кредитор. 

Если это иск о принуждении к исполнению обязательства в натуре, то кредитор (истец) 

сохранит право требовать от должника уплаты неустойки за последующие периоды. Если 

же это иск о возмещении убытков - кредитор (истец) лишается возможности предъявлять 

впоследствии должнику какие-либо требования. Таким образом, должник как бы  

откупается от кредитора путем возмещения ему убытков. 

Следует иметь в виду, что принцип реального исполнения сформулирован в  ГК в 

виде диспозитивной нормы. Во многих договорах включается условие о том, что уплата 

штрафных санкций и возмещение убытков не освобождает сторону, нарушившую свои 

обязательства, от надлежащего их исполнения. Нужно отметить, что такие формулировки 

в договорах соответствуют требованиям закона, хотя и налагают на должников 

дополнительное бремя. 

Беспрецедентной мерой оперативного воздействия являются нормы ГК о 

встречном исполнении обязательств. Встречным является такое исполнение 

обязательства, которое должно производиться одной стороной только после того, как 

другая сторона исполнила свое обязательство. Следует обратить внимание, что такая 

обусловленность обязательно должна быть предусмотрена непосредственно в договоре. 

Виды ответственности за нарушение обязательств 

1. По основанию возникновения.  

1) Договорная ответственность наступает в случаях неисполнения или 

ненадлежащего исполнения договорного обязательства. Она не порождает нового 

обязательства, а присоединяется в виде новой обязанности нарушителя к прежнему 

обязательству. 

2) Внедоговорная ответственность возникает в связи с причинением вреда 

личности или имуществу вследствие неосновательного обогащения или сбережения 

имущества. 

Приобретение имущества (или сбережение) должно происходить без установленных 

законом или сделкой оснований. Если же имущество получено во исполнение 

заключенного договора, то следует предъявлять иски о возмещении убытков, а не 

возврата неосновательно полученного. 

Мера защиты должна соответствовать характеру нарушенных прав. Что касается 

ответственности в виде компенсации морального вреда, то она относится к 

внедоговорной, так как из договорного обязательства возникнуть в принципе не может. 

Согласно ст. 151 ГК ПМР суд принимает решение о денежной компенсации 

физических и нравственных страданий лица. Позиция высших судебных инстанций 

различна по вопросу о том, может ли моральный вред компенсироваться юридическому 

лицу.  
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2. По распределению ответственности. 

1) Долевая ответственность наступает за нарушение обязательств с так называемой 

«множественностью лиц», когда в обязательстве участвуют несколько кредиторов или 

несколько должников. Иными словами, каждый должен исполнить обязательства в своей 

доле и нести долевую ответственность за их нарушение. 

2) Солидарная ответственность максимально обеспечивает защиту прав кредитора, 

для солидарных должников она строится по принципу «один за всех». Она используется 

при реорганизации юридического лица, когда невозможно точно определить 

правопреемников, в полном товариществе, по договору поручительства. 

В предпринимательской деятельности действует презумпция того, что обязанность 

нескольких должников является солидарной. 

3) Субсидиарная ответственность возникает дополнительно к ответственности 

другого лица - основного должника. Условием ее применения является предварительное 

обращение кредитора к основному должнику, нарушившему обязательство (казенные 

предприятия, учреждения и пр.). На практике реализация этой возможности бывает 

затруднительна. 

От этого вида ответственности следует отличать ответственность должника за 

действия третьих лиц, привлеченных им к исполнению обязательства (например, 

ответственность генерального подрядчика, ответственность банка за осуществление 

расчетов с привлечением исполняющих банков и др.). 

Статья 309 ГК ПМР предусматривает, что обязательства должны исполняться 

надлежащим образом в соответствии с условиями обязательства и требованиями закона. 

Следовательно, любое неисполнение или ненадлежащее исполнение договора a priori 

является нарушением норм права, т.е. противоправным деянием. 

Факультативным условием ответственности является наличие негативных 

последствий в имущественной сфере лица, чье право нарушено. Очевидно, что 

непредставление обоснований по наличию и размеру убытков повлечет отказ в 

удовлетворении требований об их взыскании. 

Нужно отметить, что негативные последствия могут оцениваться даже при 

взыскании неустойки. Хотя в этом случае кредитор не обязан доказывать наличие убытков 

(ст. 330 ГК). Однако в подавляющем большинстве случаев суды используют свое право на 

уменьшение неустойки по ст. 333 ГК, если она явно несоразмерна последствиям 

нарушения обязательства. Следовательно, эти последствия тоже учитываются судом. 

В случае применения ответственности в форме возмещения убытков приобретает 

значение такое условие, как причинно-следственная связь между нарушением 

обязательства и наступившими негативными последствиями в имущественной сфере 

потерпевшего. 

В гражданском праве применяется «презумпция виновности». Согласно ст. 401 ГК 

лицо признается невиновным, если при той степени заботливости и осмотрительности, 

которая от него требовалась, оно приняло все меры к надлежащему исполнению 

обязательства. 

Отсутствие вины в нарушении обязательства освобождает от ответственности. Это 

правило всегда применяется в отношении некоммерческих организаций. Так, учреждение 

не несет ответственности за просрочку оплаты работ по договору в связи с отсутствием 

финансирования со стороны собственника, также в этом случае не взыскиваются 

проценты (по ст. 395 ГК. 

В предпринимательской деятельности освобождение должника от ответственности 

допускается лишь в случае абсолютной невозможности исполнить обязательство, т.е. 

наличия чрезвычайных и непреодолимых обстоятельств, которые в договорах часто 

обозначают «форс-мажор» (фр. force majeure - большая сила). Обстоятельства 

непреодолимой силы, по большей части носят всеобщий характер, т.е. относятся не 

исключительно к данному лицу, а к неопределенному кругу лиц. Перечень форс-
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мажорных обстоятельств, как правило, заранее определяется в договоре; это могут быть 

обстоятельства стихийного характера (наводнения, пожары, землетрясения и др.), 

юридического характера (государственные ограничения экспорта или импорта товаров) и 

социальные события (забастовки, военные действия). 

Хотя подробная расшифровка обстоятельств форс-мажора дается в договоре, к ним 

не относятся отсутствие у должника денежных средств, действия третьих лиц, нарушение 

обязательств контрагентами должника, отсутствие на рынке определенных товаров и т.п. 

Таким образом, в данном случае ответственность наступает без вины по принципу 

причинения. Вместе с тем законодательство предусматривает ряд случаев, когда 

участники коммерческих отношений несут ответственность только при наличии вины в 

соответствующем нарушении обязательства. В частности, это производитель 

сельскохозяйственной продукции по договору контрактации (ст. 538 ГК), хранитель за 

повреждение вещей (ст. 901 ГК), комиссионер за исполнение сделки третьим лицом (ст. 

993 ГК) и др. 

Представляет интерес вопрос о том, сколько наказаний возможно за нарушение 

одного обязательства. В уголовном праве подобная проблема решается однозначно: одно 

преступление - одно наказание (принцип справедливости). В гражданском 

законодательстве аналогичной нормы нет. Тем не менее, суды придерживаются этого 

правила, исходя из общего смысла законодательства. 

Например, двойной ответственностью признается взыскание процентов за 

пользование чужими денежными средствами (по ст. 395 ГК) и пеней, взыскание 

процентов и двойной суммы задатка. Единственный случай двойной ответственности - это 

штрафная неустойка, взыскиваемая в полной сумме сверх убытков. Однако арбитражные 

суды не всегда придерживаются такой позиции.  

Гражданское законодательство предусматривает различные формы 

ответственности за нарушение обязательств. Особое место среди них занимает 

возмещение убытков. В соответствии с п. 1 ст. 393 ГК должник обязан возместить 

кредитору убытки, причиненные неисполнением или ненадлежащим исполнением 

обязательства. Возмещение убытков всегда носит имущественный характер. 

Под убытками понимаются те отрицательные последствия, которые наступили в 

имущественной сфере потерпевшего в результате совершенного против него 

гражданского правонарушения. Первая часть отрицательных последствий выражается в 

уже состоявшемся или предстоящем уменьшении имущества - реальный ущерб. Реальный 

ущерб включает в себя расходы, которые лицо, чье право нарушено, произвело или 

должно будет произвести для восстановления нарушенного права, утрату или 

повреждение его имущества (п. 2 ст. 15 ГК). 

В состав реального ущерба входят не только фактически понесенные расходы, но и 

расходы, которые это лицо должно будет произвести для восстановления нарушенного 

права. Необходимость таких расходов должна быть подтверждена обоснованным 

расчетом, доказательствами (смета затрат на устранение недостатков товаров, работ, 

услуг, договор). 

Другая часть убытков выражается в несостоявшемся увеличении имущества 

потерпевшего - упущенная выгода. Упущенная выгода включает в себя доходы, которые 

потерпевшая сторона получила бы при обычных условиях гражданского оборота, если бы 

ее право не было нарушено и обязательство было бы исполнено. 

Характерной чертой упущенной выгоды является то, что возможность ее взыскания 

зависит от специфики конкретных правоотношений, а именно: она возникает только в 

условиях коммерческого использования имущества и в отношениях некоммерческих, 

например, при безвозмездной передаче имущества в пользование, возмещение убытков 

вероятно только в рамках реального ущерба. 

Существует ряд общих правил об упущенной выгоде. Так, если нарушение права 

принесло лицу вследствие этого доходы, то лицо, право которого нарушено, вправе 
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требовать возмещения наряду с другими убытками упущенной выгоды в размере не 

меньшем, чем такие доходы (п. 2 ст. 15 ГК). 

Предпринимателям следует особое внимание обратить на то, что при определении 

упущенной выгоды учитываются предпринятые кредитором для ее получения меры и 

сделанные с этой целью приготовления (п. 4 ст. 393 ГК). Ничем не подтвержденные 

расчеты кредитора о предполагаемых доходах во внимание не должны приниматься. 

Незнание данной нормы на практике ведет, как правило, к отказу в удовлетворении 

исковых требований о взыскании упущенной выгоды. 

Доказывание убытков в форме упущенной выгоды всегда вызывает особую 

сложность, потому что они являются в основном будущими убытками. Поэтому п. 4 ст. 

393 ГК специально предусматривает дополнительные условия для подтверждения 

расходов по возмещению упущенной выгоды. Причем наличие таких документальных 

подтверждений в виде доказательств является обязательным. 

Бремя доказывания наличия и размера упущенной выгоды лежит на истце, который 

должен доказать, что он мог и должен был получить определенные доходы, и только 

нарушение обязательства ответчиком стало единственной причиной, лишившей его 

возможности получить прибыль от реализации товаров (работ, услуг). Однако получить 

прибыль из выручки от реализации товаров (работ, услуг) можно лишь после 

изготовления и (или) продажи их потребителю, а потому истец, наряду с вышеуказанным, 

должен доказать, что мог реализовать товар или услуги и получить тем самым 

обусловленную прибыль и что для этого были реальные возможности. 

Арбитражная практика основывается на том, что при определении конкретного 

размера упущенной выгоды следует исходить из реальных условий коммерческого 

оборота, не вдаваясь в область предположений о вероятных прибылях. При доказывании 

размеров неполученной прибыли не принимаются во внимание предположительные 

расчеты истца. Должны учитываться только точные данные, которые бесспорно 

подтверждают реальную возможность получения денежных сумм или иного имущества, 

если бы обязательство было исполнено надлежащим образом. 

Арбитражные суды, как правило, требуют представлять письменные 

доказательства возможности получения прибыли: договоры, заключенные с 

контрагентами истца; гарантийные письма от них с предложением заключить 

соответствующий договор или положительные ответы контрагентов на предложения 

истца о заключении договора; предварительные договоры, протоколы о намерениях и т.д. 

Между тем в условиях рынка результаты деятельности хозяйствующих субъектов и 

возможность получения ими прибыли заведомо поставлены в зависимость от 

вероятностных и случайных обстоятельств (конъюнктура спроса и предложения, 

активность конкурентов и т.д.). 

В частности, в случае уменьшения объема производства или реализации продукции 

(работ, услуг) неполученная прибыль определяется как разница между ценой и плановой 

себестоимостью единицы продукции, умноженная на количество не произведенной или не 

реализованной по вине контрагента продукции. 

Однако основная проблема применения этой и других методик заключается в 

необходимости доказывания каждого элемента убытков. В данном случае особое значение 

имеет доказывание причинно-следственных связей между нарушением обязательства и 

возникшими убытками в виде неполученной прибыли. Упущенная выгода может быть 

рассчитана и другими способами. 

 В частности: 

1) исходя из доходов, полученных лицом, нарушившим договор, вследствие такого 

нарушения; 

2) как разница между уровнем рентабельности предприятия до и после нарушения 

договорных обязательств; 

3) через норму прибыли на вложенный капитал; 
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4) через коэффициент оборачиваемости оборотного капитала; 

5) на основании собственных методик определения размера убытков, 

установленных сторонами в договоре; 

6) исходя из суммы вмененного дохода, уменьшенного на сумму налога на 

вмененный доход, подтвержденную данными бухгалтерского баланса, первичными 

документами, налоговой декларации. 

Арбитражные суды следуют строгой позиции об обязательном доказывании 

прямой связи между правонарушением и убытками в виде упущенной выгоды, в то время 

как нередко убыточные последствия тех или иных действий проявляются через 

длительный промежуток времени, что существенно затрудняет установление причинной 

связи между вредоносным действием и его результатами. 

Самостоятельной формой ответственности за нарушение обязательств является 

неустойка. Наличие в договоре условий о неустойке влечет для должника, нарушившего 

обязательство, неблагоприятные последствия в виде уплаты установленных законом или 

договором процентов, начисляемых на сумму невыполненного обязательства (штраф) 

либо за каждый день просрочки (пеня). 

Неустойка выступает также в качестве наиболее применяемого (самостоятельно 

или в сочетании с другими мерами) способа обеспечения обязательства. 

Размер неустойки может устанавливаться: 

1) в виде процента от суммы договора или его неисполненной части; 

2) в кратном отношении к сумме обязательства; 

3) в твердой денежной сумме. 

Широкое распространение неустойки объясняется ее стимулирующим 

воздействием на контрагентов гражданско-правового обязательства и простотой 

взыскания. Кредитор не должен доказывать наличие убытков при взыскании неустойки. 

Однако кредитор не вправе требовать уплаты неустойки, если должник не несет 

ответственности за неисполнение обязательства. Так, при отсутствии вины 

некоммерческой организации в неисполнении обязательства она не обязана платить 

неустойку. Лицо, нарушившее обязательство при осуществлении предпринимательской 

деятельности, несет ответственность, если не докажет, что это произошло вследствие 

непреодолимой силы. 

Синонимы неустойки - штраф и пеня. Это денежные суммы, взыскиваемые в 

случаях неисполнения или ненадлежащего исполнения обязательства. Различие между 

ними состоит в способе исчисления и уплаты неустойки. 

Штраф - однократно взыскиваемая неустойка, определяемая в твердой денежной 

сумме либо в процентном отношении к определенной величине. 

Пеня - неустойка, взыскиваемая нарастающим итогом за каждый день просрочки с 

исполнением обязательства, например, при просрочке с возвратом кредита, 

несвоевременной оплате арендных платежей и пр. 

Форма соглашения о неустойке не зависит от формы основного обязательства, она 

должна быть в любом случае письменной под страхом недействительности соглашения о 

неустойке. 

Неустойка должна носить строго компенсационный характер, поэтому закон 

устанавливает правила о ее соотношении с убытками и предоставляет суду право ее 

уменьшения. В зависимости от сочетания неустойки с возмещением убытков закон 

различает четыре вида неустойки: 

1) зачетная неустойка (убытки возмещаются в части, не покрытой неустойкой); 

2) исключительная неустойка (допускается взыскание только неустойки, но не 

убытков); 

3) штрафная неустойка (убытки могут быть взысканы в полной сумме сверх 

неустойки); 
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4) альтернативная неустойка (по выбору кредитора могут быть взысканы либо 

неустойка, либо убытки). 

Если в договоре не указывается вид неустойки, взысканию подлежит зачетная 

неустойка, которая засчитывается при возмещении убытков. К законной неустойке 

следует отнести штрафные санкции, предусмотренные исключительно законом, а не иным 

нормативным актом. Если законом не предусмотрено иное, стороны вправе условиями 

договора увеличить размер законной неустойки. Соглашения сторон, направленные на 

снижение или отмену неустойки, предусмотренной законом, не имеют юридической силы. 

Договорная неустойка может устанавливаться соглашением сторон. Стороны 

вправе указать в договоре, что применяется неустойка, установленная в подзаконном акте 

либо в правовом акте, утратившем силу или отмененном. 

Должник заинтересован в доказывании незначительности и даже отсутствия 

убытков, так как в случаях, когда подлежащая взысканию неустойка явно несоразмерна 

последствиям нарушения обязательства, законодательство (ст. 333 ГК) предоставляет 

право суду уменьшить размер неустойки. При наличии данных обстоятельств суд вправе 

уменьшить неустойку независимо от ее вида, т.е. соотношения неустойки с убытками. 

Право суда на уменьшение неустойки применимо как к законной, так и к договорной 

неустойке. 

Доказательства, подтверждающие явную несоразмерность неустойки последствиям 

нарушения обязательств, предоставляются лицом, заявившим ходатайство об уменьшении 

неустойки. Однако арбитражный суд уменьшает размер неустойки независимо от того, 

заявлялось ли такое ходатайство ответчиком. В таком случае решение вопроса о явной 

несоразмерности неустойки производится на основании имеющихся в деле материалов. 

При решении вопроса об уменьшении неустойки учитываются проценты, 

уплаченные или подлежащие уплате истцу в соответствии с действующим 

законодательством, а также поведение ответчика, действия которого свидетельствуют о 

принятии им мер по своевременному исполнению обязательства. Как неустойка (пеня), 

так и проценты применяются в случае нарушения обязательств должником. 

Ответственность в форме пени и в форме процентов применяется при длящемся 

правонарушении - просрочке исполнения обязательства. 

Размер подлежащих уплате сумм на случай нарушения обязательства заранее 

установлен и известен сторонам либо может быть определен на любой момент времени 

путем применения согласованных сторонами механизмов расчета. То обстоятельство, что 

размер взятой за основу расчета ставки годовых (например, ставки рефинансирования ЦБ) 

может быть заранее не известен сторонам, не имеет значения, поскольку процентная 

ставка в силу соглашения сторон либо закона может быть фиксированной. 

Обычная практика определения пени - установление ее в виде определенного 

процента от просроченной уплаты суммы за каждый день просрочки. Вместе с тем это не 

создает препятствий для установления пени как годовых процентов, в том числе и по 

плавающей ставке. 

Размер неустойки (пени) может быть установлен соглашением сторон или законом. 

Установленный законом размер процентов также может быть изменен договором или 

законом. Кредитор при предъявлении требования о взыскании, как неустойки, так и 

процентов при просрочке денежного обязательства не должен представлять доказательств 

наличия и размера причиненных ему убытков. 

Определив соотношение процентов и убытков, ГК умолчал об их соотношении с 

неустойкой за просрочку исполнения денежного обязательства. При отсутствии 

однозначного нормативного регулирования судебно-арбитражная практика 

ориентировалась в целом на вытекающее из общих принципов гражданского права 

положение о невозможности одновременного применения двух мер ответственности за 

одно и то же нарушение. 
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Несоответствие размера ответственности фактическим последствиям нарушения 

должно быть значительным и очевидным. Снижение размера ответственности возможно, 

когда для этого есть веские основания. 

 

Контрольные вопросы к теме 

 

1. Понятие и признаки гражданско-правовой ответственности. 

2. Понуждение к надлежащему исполнению обязательств. 

3. Виды ответственности за нарушение обязательств. 

4. Основания и условия применения ответственности. 

5. Формы ответственности. 

 

 

Вопросы к семинарскому занятию 

 
1. Общая характеристика гражданско-правовой ответственности. Значение гражданско-

правовой ответственности. 

2.Определение, сущность и формы  гражданско-правовой ответственности. 

3. Случаи исключение гражданско-правовой ответственности. 
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