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ПРЕДИСЛОВИЕ

Предлагаемое учебное пособие по структуре и содержанию отве-
чает государственному стандарту, установленному Министерством об-
разования и науки Российской Федерации.

Представленное пособие создавалось на основе многолетней пре-
подавательской работы сотрудников кафедры экономической теории и 
мировой экономики. В издании излагаются базовые темы курса «Осно-
вы экономической теории», определенные в Государственном образо-
вательном стандарте высшего профессионального образования по под-
готовке бакалавра и специалиста по экономике.

В данном пособии содержатся ответы на вопросы, что такое эко-
номика, как возникла и развивалась экономическая теория, что такое 
рынок, рассматриваются основные экономические школы и их идеи, 
раскрываются элементы рыночного механизма, положительные и от-
рицательные стороны рынка, проблемы собственности, приватизации 
и многие другие.

При написании учебного пособия авторы испытывали объектив-
ные трудности, поскольку пытались использовать примеры развития 
экономики России и показать особенности развития экономики При-
днестровья. Затруднительным оказался и анализ экономических за-
конов, так как с течением времени меняются, уточняются условия их 
действия, а также появляются новые нормативные акты. В процессе 
подготовки учебного пособия использовались экономические модели, 
примеры и взгляды различных школ. Ценность такого подхода к изло-
жению информации состоит в том, что он позволит студентам получить 
более глубокие знания и задействовать свое экономическое мышление 
при анализе экономических явлений.

Авторы надеются, что их работа принесет определенную пользу 
заинтересованному читателю и поможет ему в освоении курсов микро- 
и макроэкономики.
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ВВЕДЕНИЕ

Сегодня экономические знания – обязательное условие для актив-
ного участия в рыночных преобразованиях. И чем глубже эти знания, 
тем выше рейтинг специалиста любого профиля.

Без фундаментальной науки экономические проблемы могут ре-
шаться только вслепую, методом проб и ошибок. Именно поэтому эко-
номическая теория является базой, основой всех специальных и част-
ных экономических дисциплин.

Цель данной учебной дисциплины – осмысление проблем, которые 
возникают в жизни каждого человека, особенно в условиях перехода к 
рыночной экономике. Это имеет важное значение для гуманитарного 
образования студентов, мотивации их трудовой деятельности.

Авторы учебного пособия пытаются доказать, что основы эконо-
мической теории – это не набор готовых рекомендаций, а интеллекту-
альный инструмент познания экономической действительности, при-
меняемый в хозяйственной практике.

Экономическая теория прошла в своем развитии длительный путь, 
меняя название: политическая экономия, экономикс (западная экономи-
ческая теория), экономика. За последнее время в России выпущено не-
сколько учебных пособий по данной дисциплине, написанных россий-
скими и зарубежными авторами, в которых излагается модель развития 
рыночной экономики и механизм ее функционирования.

В предлагаемом учебном пособии упор делается на общетеоре-
тические аспекты, учитывается региональный компонент, а именно 
особенности развития экономики Приднестровья, что позволяет эко-
номической науке преодолеть поверхностные, иногда ошибочные 
представления о действительности, подойти к научному пониманию 
сущности экономических явлений и законов, критически оценить от-
рицательные и положительные стороны экономической практики, вы-
делить принципы и методы рационального хозяйствования, обосновать 
экономическую политику государства.

При написании учебного пособия учтены достижения всемирной 
экономической науки, ее различных школ и направлений. Для иллю-
страции экономических зависимостей использованы схемы и рисунки.
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Тема 1. ПРЕДМЕТ И МЕТОДЫ 
ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ

1. Общая характеристика экономической теории как науки. 
Предмет и задачи экономической теории.

2. Функции, структура и место экономической теории среди 
других наук.

3. Методы исследования в экономической теории.
4. Экономические категории и законы.

1. Общая характеристика экономической теории как науки. 
Предмет и задачи экономической теории

Процесс постижения научной тайны экономики имеет одну уди-
вительную особенность: то, над чем столетиями билась человеческая 
мысль, что познавалось с великим трудом, со временем стало азбучной 
истиной. Сегодня очевидно, что глубинным двигателем истории чело-
вечества является производство материальных благ. Общество может 
существовать и развиваться лишь благодаря непрерывному возобнов-
лению и повторению производственных процессов. Поэтому экономика 
есть фундамент всякого общества. Человечество всегда жило эконо-
микой, и лишь на этой основе могли существовать политика, религия, 
наука, искусство.

В настоящее время, как никогда, экономика властно вторгается в 
жизнь каждого человека и люди стремятся больше узнать о ней.

Что такое экономика? Термин «экономия» и производный от него 
«экономика» происходит от слияния греческих слов «ойкос» – дом, хо-
зяйство и «номос» – правило, закон. Значит, экономика – это управле-
ние хозяйством, правила ведения хозяйства, а экономическая наука – 
это наука о законах развития хозяйства.

Экономика постоянно производит два основных типа благ: пред-
меты потребления и средства производства. Значение экономики для 
общества определяется тем, что она непрерывно обеспечивает его 
предметами потребления, без которых не может существовать ни один 
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человек. Все создаваемые материальные блага рано или поздно исче-
зают при их использовании, потреблении. Из-за этого необходимо не-
прерывно возобновлять процесс создания предметов потребления и 
средств производства взамен выбывающих.

Воспроизводственный процесс состоит из следующих стадий, или 
фаз (производство – распределение – обмен – потребление), которые нуж-
даются в пояснении. Именно этим и занимается экономическая теория.

Предмет экономической теории менялся по мере развития науки. 
Первоначально экономическая наука изучала особенности домашнего 
хозяйства, затем города, государства, отдельных сфер экономической 
деятельности – сельского хозяйства, торговли.

Во время классической политической экономии в XVIII в., когда 
экономическая наука превратилась в самостоятельную отрасль знаний, 
предметом экономической теории являлись экономические закономер-
ности, действующие в общественном производстве, распределении и 
потреблении в условиях рыночной экономической системы. Тогда же 
возникло знаменитое краткое определение предмета политической эко-
номии как науки о богатстве народов.

Марксистская политическая экономия в целом сохранила эту трак-
товку, внеся в анализ динамический аспект. По Марксу, политическая 
экономия – это наука о производственных отношениях в их взаимодей-
ствии с производительными силами. Ядром производственных отноше-
ний являются отношения собственности, т. е. то же самое богатство.

Современная экономическая теория определяет свой предмет как 
изучение использования редких экономических благ с целью удов-
летворения потребностей людей, иными словами, переносит акцент с 
проблем богатства на закономерности его формирования.

Таким образом, вокруг предмета экономической теории и в нас
тоящее время продолжаются дискуссии, сохраняется многообразие 
подходов и определений. Совокупность причин и обстоятельств объ-
ективного и субъективного характера обусловливает многообразие 
подходов и акцентов в экономических исследованиях и исключает саму 
возможность единственной трактовки экономической теории. Однако 
эту ситуацию не стоит драматизировать. Напротив, для обеспечения 
комплексного и полноценного экономического анализа целесообразно 
активизировать научное сотрудничество с хозяйственной практикой с 
использованием различных методов исследования.

Заметим, любое знание, всякая теория беднее действительности, 
поскольку рассматривают лишь ее отдельную часть, какой-то фрагмент. 
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Не являются полными и научные взгляды на экономические процессы. 
Поэтому ни одна из научных концепций не может претендовать на цен-
ностное и адекватное отражение экономической реальности.

Современная экономическая теория должна сконцентрироваться 
на изучении социально-экономических отношений, возникающих в 
процессе общественного воспроизводства в условиях альтернатив-
ного использования редких экономических ресурсов.

В качестве основных задач экономической теории следует выде-
лить:

– описание экономических событий с помощью подходящих тер-
минов и методов;

– объяснение экономических событий и факторов и их влияния на 
практику;

– прогнозирование развития экономических событий;
– рассмотрение возможностей воздействия на ход экономического 

развития;
– познание экономической действительности в творческом взаимо-

действии и взаимообогащении различных теорий;
– пересмотр и переоценка многих устоявшихся подходов в объяс-

нении экономических теорий;
– познание экономических законов и категорий и их влияния на 

развитие общественного производства.

2. Функции, структура и место  
экономической теории среди других наук

Значение экономической теории в жизни общества может быть 
охарактеризовано ее функциями. Выделяют познавательную, практи-
ческую, мировоззренческую, методологическую, критическую, про-
гностическую и другие функции экономической теории. Приведем их 
краткое описание.

Познавательная функция заключается во всестороннем изучении 
хозяйственных явлений и их внутренней сущности, что позволяет от-
крывать законы развития национального хозяйства.

Практическая функция, которая тесно связана с познавательной, 
состоит в том, чтобы научно обосновать экономическую политику госу-
дарства, выявить принципы и способы рационального хозяйствования, 
разработать механизм использования экономических законов.
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Мировоззренческая функция заключается в том, что, анализируя с 
помощью экономических категорий и законов практику хозяйственной 
жизни, человек имеет возможность познавать окружающий мир, тен-
денции общественного производства, выявлять баланс взаимодействия 
общества, экономики и природы.

Методологическая функция. Экономическая теория выступает 
методологической основой, фундаментом целого комплекса наук, и в 
первую очередь экономических.

Критическая функция состоит в том, чтобы дать объективную 
оценку экономическим явлениям и процессам различных форм хозяй-
ствования. В реальной жизни мы имеем дело с самыми разными фор-
мами хозяйствования, одни из них более эффективны, другие – менее 
эффективны, а третьи – убыточны. 

Прогностическая функция. Исходя из познания сущности эконо-
мических явлений и процессов, изучения условий и тенденций их про-
текания экономическая теория разрабатывает научные прогнозы основ-
ных направлений и перспектив экономического развития.

Благодаря названным функциям решаются три фундаментальных 
вопроса, которые жизнь ставит перед любым обществом, будь то перво-
бытное племя или развитое постиндустриальное государство: что про-
изводить? как производить? для кого производить?

Вопрос «что производить?» никогда не снимается с повестки дня, 
потому что на него нельзя ответить: «Мы будем производить в необхо-
димых количествах все блага, в которых есть потребность». Каждый 
раз общество, наталкиваясь на ограниченные ресурсы, вынуждено де-
лать выбор и от чего-то отказываться.

Разрешение проблемы «как производить?» связано с выбором 
определенной технологии и необходимого набора ресурсов. Ведь один 
и тот же результат может быть достигнут разными средствами.

Решение третьего фундаментального вопроса «для кого произво-
дить?» связано с распределением созданного национального продукта 
между домохозяйствами. Это распределение может осуществляться:

– уравнительно;
– на основе принципа «по труду»;
– в зависимости от вклада определенных ресурсов в производство, 

скажем пропорционально вложенному в дело труду и капиталу.
Проблема распределения общественного продукта является одной 

из самых острых в экономике. От способа ее решения зависят динамич-
ность и социальная стабильность экономической системы.
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Следует также акцентировать внимание на структуре экономиче-
ской теории. Основными ее разделами являются:

1) наноэкономика, изучающая экономические отношения на уров-
не цеха, участка, отдела, лаборатории, т. е. небольших хозяйственных 
подразделений;

2) микроэкономика, изучающая экономические отношения на 
уровне хозяйствующего субъекта (домашнего хозяйства, фирмы, банка, 
отдельной отрасли, отдельного рынка);

3) мезоэкономика, изучающая экономические отношения на уров-
не объединения ряда отраслей, например агропромышленного ком-
плекса (АПК), военно-промышленного комплекса (ВПК) и др.;

4) макроэкономика, изучающая крупномасштабные экономиче-
ские явления и процессы, относящиеся к экономике страны в целом 
(такие, как инфляция, безработица, налоговая, банковская, кредитная 
системы и др.);

5) мегаэкономика, изучающая экономические отношения в рамках 
мировой системы.

Следует подчеркнуть тот факт, что экономической теории принад-
лежит особое место в системе научных знаний. Являясь общественной 
наукой, она активно взаимодействует с естественными и техническими 
дисциплинами, совместно с другими гуманитарными науками описы-
вает человека и общество, наконец, служит базой для развития целого 
ряда специальных экономических дисциплин.

По отношению к естественным и техническим наукам экономиче-
ская теория выступает: 

– как потребитель достижений этих дисциплин;
– как связующее звено между естественно-техническими и обще-

ственными дисциплинами.
Наиболее наглядно первая сторона проявляется в случае математи-

ки. В экономической теории находит применение широкий спектр ма-
тематических знаний: от элементарной алгебры и геометрии до высшей 
математики. Математика дает возможность проводить количественный 
анализ экономических процессов, строить экономико-математические 
модели, прогнозировать, наконец, делает наглядными экономические 
закономерности.

Вторая сторона взаимодействия экономической теории и есте-
ственных и технических дисциплин обусловлена тем, что влияние изу
чаемых этими науками природных закономерностей на человеческое 
общество в первую очередь отражается на экономике. Действительно, 
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хотя отбор вариантов использования экономических ресурсов проис-
ходит на основе общественных критериев, последние в значительной 
мере определяются техникой и технологией.

Теперь рассмотрим взаимосвязь экономической теории с обще-
ственными науками. Экономическая теория тесно связана с фило-
софией, так как наиболее общие принципы и подходы к анализу эко-
номических явлений и закономерностей заимствованы из различных 
философских школ и направлений.

Экономическая теория также взаимосвязана с личной и обществен-
ной (социальной) психологией, так как довольно широко использует 
психологические закономерности. Именно в сознании человека лежат 
истоки мотивации его экономической деятельности. У экономической 
теории и психологии есть общие категории, которые они рассматрива-
ют каждая с собственной позиции: потребности, интересы, цели, моти-
вы, стимулы. 

В последние десятилетия взаимодействие экономической и психо-
логической наук перешло на новую ступень, что выражается в возник-
новении новой науки – экономической психологии, лежащей на стыке 
двух дисциплин.

Чрезвычайно тесными являются взаимоотношения экономической 
теории и права. С одной стороны, объективные экономические законы 
в значительной степени предопределяют содержание создаваемых че-
ловеком юридических законов. С другой стороны, деятельность субъ-
ектов экономики является крайне рискованной, когда она протекает вне 
правового поля. Многие экономические процессы осуществляются в 
меньшем масштабе, чем объективно могли бы, или вообще замирают, 
если отсутствуют необходимые юридические законы. Чтобы решить 
эту проблему, необходимо законодательное обеспечение, т. е. система 
национальных законов и международных правовых актов.

Очень близкие отношения связывают экономическую теорию с 
историей. История служит для экономической теории, прежде всего, 
одним из главных источников фактов. Многие крупнейшие экономи-
ческие школы (марксизм, институционализм и др.) выводят свои те-
ории именно из анализа исторических закономерностей. Кроме того, 
историзм позволяет преодолеть одну из крупнейших потенциальных 
слабостей экономической науки – отсутствие в теории динамизма, эле-
ментов развития.

Особо следует отметить, что экономическая теория служит фун-
даментом для целого ряда экономических наук, подразделяющихся на:
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− конкретные (экономика промышленности, сельского хозяйства, 
предприятий и др.), посвященные углубленному изучению особеннос
тей функционирования отдельных секторов экономики;

− функциональные (финансы, кредит, маркетинг, менеджмент  
и т. п.), специализирующиеся на детальном анализе важнейших про-
цессов в хозяйстве;

− информационно-аналитические (статистика, экономическое мо-
делирование и др.), занятые совершенствованием методов сбора и об-
работки экономической информации;

− исторические (история народного хозяйства, история экономиче-
ских учений).

Для экономических наук экономическая теория является общим 
теоретическим и методологическим основанием, т. е. выступает как 
фундаментальная наука. Это означает, что все прочие экономические 
науки черпают из теории свои базовые понятия.

Вместе с тем все экономические дисциплины оказывают обрат-
ное воздействие на экономическую теорию, обогащая ее сведениями о 
развитии отдельных секторов экономики, об идущих в ней процессах, 
разрабатывают новые методы исследования, снабжают теорию новыми 
статистическими и историческими фактами.

В условиях перехода к рыночным отношениям экономические зна-
ния становятся профессионально необходимыми. Человек любой про-
фессии должен обладать определенным объемом экономических зна-
ний и уметь использовать их на практике.

3. Методы исследования в экономической теории

Исследуя экономические процессы и явления в обществе, эконо-
мика использует определенную совокупность методов познания. Слово 
«метод» в переводе с греческого означает путь к чему-либо. Примени-
тельно к экономической науке это путь к достижению научной истины 
экономических процессов.

Подлинно научным и всеобщим методом является диалектиче-
ский. Он требует рассмотрения явлений, процессов в их возникновении 
и развитии, взаимосвязи и взаимообусловленности.

Метод научной абстракции выделяет главное в объекте исследо-
вания при отвлечении (абстрагировании) от несущественного, случай-
ного, временного, непостоянного.
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Исторический метод. Экономические явления и процессы изуча-
ются в той последовательности, в какой они возникли в самой жизни, 
развивались, совершенствовались и какими стали в настоящее время.

Логический метод позволяет правильно рассуждать, делать обос
нованные выводы и глубже понимать причинно-следственные связи, 
складывающиеся между процессами и явлениями реальной экономи-
ческой жизни.

Анализ и синтез. Анализ предполагает разделение целого на от-
дельные составные части и изучение каждой из этих частей, например 
анализ показателя себестоимости по элементам затрат (сырье, зарплата, 
энергоресурсы и т. д.). Синтез – это метод познания, основанный на со-
единении отдельных частей явления в одно целое, например определе-
ние показателя себестоимости продукции (как суммы всех затрат).

Метод индукции и дедукции. Индукция – движение мысли от 
частных к общим умозаключениям. Дедукция – движение познания от 
теории к фактам, от общего к частному.

Экономико-математическое моделирование с применением 
компьютерных технологий способствует построению экономических 
моделей. Такие модели позволяют выявить особенности и закономер-
ности экономических явлений и процессов.

Графический метод отражает экономические процессы с по-
мощью различных схем, графиков, диаграмм, обеспечивая краткость, 
сжатость, наглядность в представлении сложного теоретического ма-
териала. 

Экономические эксперименты – это искусственное создание эко-
номических процессов и явлений в определенных условиях, прибли-
женных к хозяйственной деятельности, с целью их изучения и дальней-
шего практического применения.

Необходимым приемом, методом всякого исследования выступает 
количественная и качественная характеристика явлений, которая 
помогает увидеть как внутреннее содержание, так и качественную сто-
рону экономических явлений. Экономист должен уметь считать, анали-
зировать, понимать числа, меру.

В экономической теории можно также выделить направления эко-
номических процессов в зависимости от области приложения ее резуль-
татов.

Позитивная (дискриптивная) экономическая теория, изучаю-
щая факты и зависимости между ними, призвана исходить из накоплен-
ных знаний и опыта и отвечать на вопросы: что есть и что может быть в 
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экономике? Практические суждения, касающиеся реального состояния 
экономики, называются позитивными. Основные продукты этой части 
экономической науки – знания, обобщения, экономический анализ, ана-
литический прогноз. Она описывает, анализирует, но не дает рекомен-
даций.

Нормативная экономическая теория ставит перед собой более 
сложную задачу – поведать о том, что должно быть и как следует дей-
ствовать, чтобы достичь желаемых результатов. Теоретические сужде-
ния, рассматривающие желаемые состояния, называются нормативны-
ми. Эта экономика дает рекомендации, рецепты действий. 

4. Экономические категории и законы

Экономической науке, как и любой другой, присуща своя система 
категорий – логических понятий, характеризующих наиболее общие и 
существенные свойства и связи экономических явлений и процессов. 
Любая категория (товар, рабочая сила, деньги, рента, ценные бумаги, 
процент, собственность и др.) имеет свое значение – конкретное содер-
жание. Экономические законы – это определенные правила, устойчи-
вые, регулярно повторяющиеся связи между явлениями и процессами 
в сфере экономики.

В западной литературе их нередко называют принципами. Позна-
ние экономических закономерностей позволяет людям более рацио-
нально хозяйствовать и более точно прогнозировать развитие ситуации.

Выявление закономерностей и тенденций в сфере экономической 
жизнедеятельности выступает определяющей задачей фундаменталь-
ной экономической теории.

По своему характеру законы-принципы, действующие в экономике, 
неоднозначны. Одни из них фактически складываются «вне» человека, 
хотя координируют и направляют его экономическую деятельность. 
Другие законы формируются на основе экономической психологии 
субъектов – их экономического сознания, интересов и мотивов хозяй-
ственного поведения. Поэтому в сфере экономики принято выделять 
объективные и субъективно-психологические закономерности. 

Объективные закономерности, как известно, не зависят от воли, 
интересов, желаний людей. Такие законы типичны для физического 
и биологического мира. В экономике непреклонные законы природы 
срабатывают там, где наблюдаются естественные явления и процес-
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сы, например жизненный цикл человека как биологического существа, 
ограниченность природных ресурсов, сезонный характер сельскохозяй-
ственного производства, лесного и рыбного хозяйства, сезонная нагруз-
ка в транспорте, в туризме и др.

Кроме того, устойчивые связи объективно существуют между хо-
зяйственными процессами: с ростом безработицы наблюдается сниже-
ние выпуска валового (совокупного) продукта; рост цены продукции 
(без улучшения качества) снижает ее конкурентоспособность; чрез-
мерная эмиссия денег влечет падение их покупательной способности; 
увеличение производства одного товара вызывает недопроизводство 
другого, т. е. рост альтернативных издержек.

Субъективно-психологические закономерности представляют 
собой достаточно устойчивые связи, опосредованные присутствием 
субъектов (людей), а именно: их интересами, предпочтениями, целями, 
привычками. Например, психологический закон Дж. Кейнса – с рос
том доходов населения их склонность к сбережению преобладает над 
склонностью к потреблению; закон убывающей полезности Г.Г. Госсе-
на – полезность для потребителя каждой последующей единицы одно-
именного блага ниже предыдущей.

Особенностью экономических законов, в отличие от вечных зако-
нов природы, является их историчность: их действие ограничено вре-
менными рамками. На протяжении всей истории человеческой цивили-
зации действует лишь группа законов, выражающих основы развития 
общественного производства. Это закон экономии времени, закон роста 
производительности труда, закон возвышения потребностей, закон со-
ответствия производственных отношений уровню и характеру развития 
производительных сил. Их принято называть общими законами. 

Законы, которые проявляются лишь на отдельных исторических 
этапах общественного развития, называются специфическими. Так, 
законы спроса и предложения, стоимости и денежного обращения ха-
рактерны для обществ, использующих товарно-денежные отношения.

Выявление и познание экономических законов имеет важное прак-
тическое значение для разработки и реализации эффективных решений 
как на уровне отдельных хозяйственных субъектов, так и на уровне го-
сударства в целом.
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Тема 2. ПРОИЗВОДСТВО И ОБМЕН 
КАК ОСНОВА НАЦИОНАЛЬНОЙ ЭКОНОМИКИ

1. Производство и его структура.
2. Формы и типы общественного производства.
3. Трудовая теория стоимости. Двойственный характер труда.
4. Деньги и их роль в сфере обмена.

1. Производство и его структура

Создание материальных благ является важнейшим направлением 
деятельности людей. Для того чтобы жить, люди должны иметь пищу, 
жилище, одежду и т. д., а чтобы иметь эти блага, они должны их про-
изводить.

Производство – это процесс воздействия человека на вещество 
природы в целях создания материальных благ и услуг, необходимых для 
существования и развития общества. Процесс взаимодействия человека 
с природой есть процесс труда, предполагающий следующие элементы:

1) труд человека;
2) предмет труда;
3) средства труда.
Этот процесс представляет собой сознательную, целесообразную 

деятельность людей, при помощи которой они видоизменяют предметы 
внешней природы и приспосабливают их для удовлетворения своих по-
требностей. 

Труд – исключительное достояние человека. Человек трудится 
осознанно, он опосредствует, регулирует и контролирует обмен ве-
ществ между собой и природой – в этом одно из главных его отличий 
от животного.

Воздействуя на внешнюю природу и изменяя ее, люди изменяют и 
собственную природу: развивают способности к труду, обогащают свои 
знания, расширяют возможности их использования и т. д.

Вещество природы, на которое человек воздействует в процессе 
труда, является предметом труда. Предмет труда, уже претерпевший че-
ловеческое воздействие, но предназначенный для дальнейшей обработ-
ки, называется сырым материалом, или сырьем. С развитием общества 
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круг веществ природы, составляющих предметы труда, увеличивается, 
становится многообразным.

То, чем человек воздействует на предметы труда, называется сред-
ствами труда. Решающая роль среди них принадлежит орудиям труда, 
механические, физические и химические свойства которых человек ис-
пользует в соответствии со своей целью. В зависимости от того, как 
каждая конкретная вещь используется человеком, она служит либо ору-
дием, либо предметом труда.

К средствам труда в более широком смысле относятся все матери-
альные условия труда: земля, производственные здания, дороги и т. д.

Производство имеет две взаимосвязанные стороны:
1. Отношение людей к природе, когда люди видоизменяют веще-

ство для удовлетворения своих потребностей. Господство человека над 
природой характеризуется уровнем развития производительных сил и, 
прежде всего, средств производства. В этом отражается материальное 
содержание производства, его техническая сторона.

2. Отношение людей друг к другу в процессе производства. Это 
есть не что иное, как производственные отношения. Это общественная 
сторона производства. 

Общественное производство означает всю систему производствен-
ных связей между предприятиями, выпускающими готовую продук-
цию, и предприятиями, обслуживающими производство (транспорт, 
связь, торговля и т. п.). Общественная форма производства усиливается 
в результате разделения труда как совокупности всех существующих в 
данный момент видов трудовой деятельности. 

Различают три уровня разделения труда: внутри предприятия 
(«единичный»), между предприятиями («частный»), а также в масшта-
бах общества («общий» – разделение труда на промышленный и сель-
скохозяйственный, умственный и физический и др.).

Индивидуальное производство – это деятельность в масштабах ос-
новной производственной единицы (предприятия, фирмы). 

Экономическая теория рассматривает производство в узком и ши-
роком смысле. 

В узком смысле производство представляет собой главный источ-
ник получения благ, необходимых для жизни человека, для удовлетво-
рения его потребностей в течение определенного периода времени. 

В широком смысле производство рассматривается как непрерывно 
возобновляющийся процесс, выступает в качестве общественного вос-
производства и включает распределение, обмен и потребление создан-
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ного продукта. Оно создает продукт потребления и формирует потреб-
ности общества.

Главным условием любого процесса производства являются его ве-
щественные и личный факторы. Вещественными (или объективными) 
факторами выступают средства производства, личным (или субъектив-
ным) – рабочая сила.

Вещественные факторы производства охватывают средства произ-
водства, которые состоят из средств и предметов труда. К средствам 
труда относятся здания, сооружения, оборудование, машины и т. д. 
Предметами труда являются топливо, сырье, удобрения и др.

Вещественные факторы производства по своей натуральной форме 
представляют разнообразные потребительные стоимости, обладающие 
различными свойствами – весом, формой, мощностью, длиной и т. п. 
Однако экономическая теория рассматривает их как вещественные но-
сители производственных отношений, и прежде всего отношений соб-
ственности.

К вещественным факторам производства тесно примыкают при-
родные ресурсы. Они выступают обязательным условием производ-
ства, естественной базой его роста.

Важнейшим фактором производства является рабочая сила, так как 
она приводит в движение средства производства, совершенствует их, 
создает новые. Под рабочей силой понимается совокупность физиче-
ских и духовных способностей человека, которые пускаются в ход, ког-
да он производит какую-либо потребительную стоимость.

Экономическая теория рассматривает рабочую силу как явление 
социальное: как она вступает в процесс производства, используется и 
воспроизводится.

Современное производство во всех развитых странах состоит из 
двух взаимосвязанных и дополняющих друг друга сфер. Одной из 
них является материальное производство, которое изготавливает ве-
щественные блага (в отраслях промышленности, сельского хозяйства, 
строительства) и оказывает материальные услуги (транспорт, торговля, 
коммунальное хозяйство, бытовое обслуживание, связь, общественное 
питание и т. д.). Некоторые из названных отраслей можно отнести к 
материальному производству лишь частично, так как в них есть не-
производительные издержки, связанные с актами купли и продажи то-
варов и услуг. Другая сфера – нематериальное производство, которое 
создает духовные, нравственные и иные ценности и оказывает анало-
гичные услуги (образование, искусство, здравоохранение, научное кон-
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сультирование и др.). Общая структура производства представлена на  
рис. 1.

Материальное производство, особенно после крупного обществен-
ного разделения труда на физический и умственный, создало необхо-
димые предпосылки для прогресса духовной культуры. Опыт показы-
вает, что страны с высоким уровнем производительности труда имеют 
больше материальных возможностей для развития непроизводственной 
сферы и сферы услуг. Однако создание нематериальных благ и услуг 
(особенно в сфере новых научных открытий и технических изобрете-
ний, образования и культуры) оказывает всевозрастающее обратное 
воздействие на развитие материального производства. 

Все разнообразие производства и производимой продукции разде-
ляется на составляющие его части и виды в зависимости от ответов на 
вопросы: что производится? сколько производится? кем производится? 
как производится? где производится? для кого и чего производится? 
Отсюда возникает весьма разветвленная структуризация производства. 
В ней выделяются определяющие, главные элементы.

В зависимости от назначения производимой продукции различают 
создание средств производства и изготовление предметов потребления 
(потребительских товаров и услуг, используемых конечными потреби-
телями).

В экономике, ориентированной на удовлетворение конечных по-
требностей человека, не обойтись без значительной доли производства 
тех средств, при помощи которых выпускаются потребительские това-
ры и услуги. 

Весьма важной является отраслевая структура производства, харак-
теризующаяся долей отдельных отраслей в его общем объеме. Обыч-
но такая доля определяется по стоимости продукции каждой отрасли 

Рис. 1. Общая структура производства
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в общей стоимости производимой продукции, либо по доле основных 
средств отрасли, либо по численности занятых в данной отрасли в про-
центном отношении. Страны, в которых ведущее место занимает про-
мышленная индустрия, принято называть индустриальными, а страны 
с превалированием сельскохозяйственного производства именуются 
аграрными.

Распределение производства отдельных видов выпускаемой про-
дукции и ее объемов по различным регионам страны характеризует 
территориальную структуру производства. Она показывает, какие от-
расли и виды сосредоточены на каждой конкретной территории. Такая 
структура во многом предопределяется наличием и расположением ис-
точников сырья, рабочей силы, сложившейся производственной и соци-
альной инфраструктурой, характером экономических связей с другими 
регионами. Она проявляется в попытках обеспечить удовлетворение 
своих нужд собственным производством либо в региональной специ-
ализации.

2. Формы и типы общественного производства

Форма общественного производства – это определенный способ ор-
ганизации хозяйственной деятельности людей. Каждая экономическая 
система имеет свои специфические формы организации хозяйственной 
деятельности. Однако в них можно найти общие экономические формы 
хозяйства. Таковыми являются натуральное и товарное производство.

Натуральное производство – это тип хозяйства, в котором произ-
водство направлено непосредственно на удовлетворение собственных 
потребностей. Естественной формой богатства здесь выступает на-
туральный продукт – материальное благо, имеющее потребительную 
стоимость. В натуральном хозяйстве наиболее четко определяются 
главные вопросы экономики: что создавать? как это делать? и для кого 
предназначаются продукты? Эти проблемы решаются собственниками, 
работниками натурального хозяйства с учетом только внутрихозяй-
ственного потребления. 

Перечислим основные характеристики натурального производства:
Во-первых, натуральное производство – это замкнутая система ор-

ганизационно-экономических отношений. Общество состоит из массы 
разобщенных и оторванных друг от друга хозяйств (семей, общин, по-
местий и т. д.). Каждая хозяйствующая единица опирается на собствен-



21

ные производственные ресурсы и обеспечивает себя всем необходимым 
для жизни. Здесь выполняются все виды работ: от добывания сырья до 
подготовки продуктов к потреблению.

Во-вторых, для натурального производства характерен ручной 
универсальный труд, исключающий его разделение на виды: каждый 
работник выполняет все основные работы с помощью простейшей тех-
ники (мотыги, лопаты и т.  п.) и кустарного инструмента. Такой труд 
является малопроизводительным.

В-третьих, натуральному производству свойственна прямая эконо-
мическая связь с потреблением, т. е. она развивается по формуле «про-
изводство–распределение–потребление». Продукция распределяется 
между участниками хозяйства, минуя ее обмен на другие продукты. 
Такая связь обеспечивает натуральному производству значительную 
устойчивость.

В-четвертых, натуральному производству присущ постоянный 
уровень отраслевых пропорций, которые воспроизводились без суще-
ственных перемен в течение веков и выступали для производителей 
обязательной нормой.

В-пятых, натуральная форма производства обусловливает ограни-
ченную цель производства и подчиняет его удовлетворению незначи-
тельных по объему и однотипных, примитивных по характеру потреб-
ностей.

Натуральное хозяйство – исторически первый тип хозяйственной 
деятельности людей. Оно возникло в глубокой древности, в период ста-
новления первобытнообщинного строя, когда началась производствен-
ная деятельность человека и появились первые отрасли хозяйства – 
земледелие и скотоводство.

Натуральное хозяйство существовало у первобытных народов, не 
знавших обмена и частной собственности. Оно представляло собой 
систему замкнутых, экономически самостоятельных общин. Нату-
ральное хозяйство преобладало также в античных рабовладельческих 
государствах, хотя здесь имело место уже довольно развитое товарное 
производство. Оно было одной из главных черт феодальной экономи-
ки. В натуральной форме здесь представлялись помещичье хозяйство 
и присваиваемый феодалом прибавочный продукт. Последний высту-
пал в виде многообразных натуральных повинностей и платежей. На-
туральный характер носило хозяйство феодально зависимого крестья-
нина. Крестьянская семья занималась земледелием, скотоводством и 
переработкой их продуктов в готовые предметы потребления.
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Элементы натурального хозяйства имеют место и в современных 
развитых странах, где господствуют товарно-денежные отношения. На-
туральное хозяйство преобладает во многих развивающихся странах. 
В натуральном и полунатуральном хозяйстве слаборазвитых стран 
занято более половины населения. По прогнозам специалистов, еще 
долгое время натуральное хозяйство будет занимать значительное ме-
сто в экономике этих стран. У многих народностей Африки, индейских 
племен, живущих во внутренних регионах Латинской Америки, в Юго-
Восточной Азии сохраняется широкое разнообразие конкретных форм 
натурального хозяйства (охота, рыболовство, обработка земли, кочевое 
скотоводство).

Главный недостаток натурального хозяйства состоит в том, что оно 
не может обеспечить рост производительности труда, а потому под-
держивает лишь минимальные условия жизни. Поэтому, начав с нату-
рального хозяйства – самой первой формы организации экономической 
жизни, человечество на ней не остановилось и перешло к товарному 
производству.

Товарное производство – такая организация общественного хозяй-
ства, при которой продукты производятся отдельными, обособленными 
производителями и каждый специализируется на выработке одного 
продукта. В силу этого для удовлетворения общественных потребно-
стей необходима купля-продажа продуктов труда, которые становятся 
товарами на рынке.

Характерными чертами и признаками товарного производства яв-
ляются: наличие общественного разделения труда и экономического 
обособления хозяйствующих субъектов; производство продуктов для 
продажи, а не для собственного потребления; обмен товарами; эквива-
лентность обмена. 

Товарное производство – это специфическая форма отношений 
между производителями и потребителями, особый способ измерения 
общественного труда и включения его в совокупный труд общества. 
Включение в совокупный общественный труд – самая сложная и жиз-
ненно важная для каждого товаропроизводителя проблема, так как в 
случае неудачи он не продаст свой товар и понесет потери или разорит-
ся. Это заставляет товаропроизводителей чутко реагировать на конъюн-
ктуру рынка, постоянно приспосабливаться к ней.

В товарном производстве по-иному, чем в натуральном хозяйстве, 
рассматриваются главные проблемы экономической организации, свя-
занные с созданием полезных вещей. Что создавать? как для этого ис-
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пользовать природные ресурсы? для кого предназначаются продукты? – 
все эти вопросы решаются в соответствии с требованиями рынка.

Основным условием возникновения товарного производства явля-
ется общественное разделение труда, при котором производители спе-
циализируются на выработке определенных изделий. 

В докапиталистических формациях общественное разделение тру-
да было слабо развито. Выделение пастушьих племен из массы перво-
бытных положило начало первому крупному общественному разделе-
нию труда, сделало возможным регулярный обмен между общинами. 
В рабовладельческом обществе произошло второе крупное обществен-
ное разделение труда: ремесло отделилось от земледелия, что означало 
возникновение товарного производства, т. е. производства, специально 
ориентированного на обмен. Развитие обмена обусловило возникнове-
ние металлических денег, формирование класса купечества, появление 
торгового капитала. Это было третье крупное разделение труда, кото-
рое предопределило последующее развитие товарного производства.

В ХХ в. в развитых странах произошло четвертое разделение тру-
да – отделение нематериального производства (науки, образования, 
здравоохранения и т. п.) от материального. С середины 70-х гг., т. е. с 
развертыванием информационной революции, началось пятое крупное 
общественное разделение труда – выделение информационной деятель-
ности и сферы информационных услуг. Но само по себе общественное 
разделение труда, которое предполагает наличие обмена продуктами, 
спонтанно не приводит к появлению товарных отношений.

Возникновение товарных отношений наряду с организационно- 
производственным отделением специализированных звеньев обще-
ственного разделения труда обусловлено социально-экономической 
обособленностью производителей, которая позволяет им присваивать 
произведенный продукт, распоряжаться им, быть собственниками.

Такая обособленность со времени распада первобытного строя ста-
новится экономической основой возникновения частной собственности 
на средства производства как исторически первой формы экономиче-
ского обособления. Вследствие этого происходит превращение обмена 
деятельностью и продуктами труда в товарный обмен. 

Социально-экономическая обособленность может иметь различ-
ный характер, зависящий от господствующего типа собственности. Со 
стороны непосредственного содержания труда она обусловлена, прежде 
всего, его неоднородностью, различной сложностью, неодинаковым 
функциональным содержанием работы – соотношением творческого и 
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исполнительского компонентов, элементов умственного и физическо-
го труда. Различны и условия труда, в зависимости от которых выде-
ляют труд простой и сложный, во вредных условиях и не влияющих 
на здоровье и т. д. Неодинаковы физические и духовные способности 
людей, их навыки в каждодневной и напряженной работе, поэтому 
результативность, эффективность труда у каждого человека индиви-
дуальна. Со стороны общественной формы обособленность субъек-
тов производства обусловлена их интересами к присвоению результа-
тов своего (в условиях простого товарного производства) или чужого  
труда.

В современных условиях признаками проявления экономической 
обособленности товаропроизводителей являются:

1) формы и границы присвоения средств и результатов производ-
ства;

2) самостоятельное определение объемов производства, установ-
ление цен, распределение полученных прибылей и т. д.;

3) независимость в управлении производством и сбытом продук-
ции;

4) самостоятельность в выборе поставщиков сырья, электроэнер-
гии, комплектующих изделий, ответственность за выполнение контрак-
тов, договоров;

5) самофинансирование, экономический риск, самоокупаемость  
и др.

Непосредственной основой возникновения и развития товарного 
производства и обособления товаропроизводителей является общее и 
частичное разделение труда. Таким образом, обмен произведенными 
товарами через рынок формирует экономические связи между обособ
ленными товаропроизводителями. Единство процессов экономическо-
го обособления и общественного разделения труда состоит в том, что 
они имеют общую ориентацию на формирование и развитие экономи-
ческих связей в сфере обмена. Отсюда следует, что основными чертами 
товарного производства являются: 

а) общественное разделение труда;
б) обособление присвоения средств производства;
в) производственно-хозяйственная и социально-экономическая 

обособленность собственников произведенного продукта;
г) экономические связи между обособленными товаропроизводи-

телями, реализуемые через обмен;
д) стихийный характер экономического развития.
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Истории развития человеческого общества известны два типа то-
варного производства: простое и развитое. Первоначально возникло 
простое товарное производство – хозяйства самостоятельных мелких 
товаропроизводителей (крестьян и ремесленников), в которых про-
дукты производились для обмена. Затем появилось развитое товар-
ное производство. Общими основами обоих типов являются наличие 
частной собственности на средства производства, стихийный характер 
развития, конкурентная борьба, производство продуктов для рынка. 
Различия между ними заключаются в следующем: при простом товар-
ном производстве средства производства принадлежат самим произво-
дителям, при развитом – находятся в собственности предпринимателя; 
первое основано на личном труде, второе – на наемном; при первом 
продукт принадлежит производителю, при втором – предпринимателю; 
при первом рабочая сила не является товаром, а при втором она – товар; 
при первом товарное производство не выступало всеобщей формой 
производства, при втором оно носит всеобщий характер; при простом 
товарном производстве цель – удовлетворение потребностей произво-
дителя, при развитом – получение прибыли; в первом случае товары – 
это продукты труда, во втором – продукты капитала; простое товарное 
производство базируется на отсталой технике, развитое – на развитой 
машинной индустрии.

Однотипность и различия простого и развитого товарного произ-
водства предопределяют природу мелкого производителя: с одной сто-
роны, он выступает как труженик, а с другой – как собственник. Эта 
двойственность проявляется в период революционных преобразований 
общества. 

3. Трудовая теория стоимости.  
Двойственный характер труда

Теория трудовой стоимости составляет фундамент классической 
политической экономии. Эту теорию развивали ученые: У. Петти,  
А. Смит, Д. Рикардо и их последователи. Логически стройную концеп-
цию теории трудовой стоимости создал К. Маркс.

Основным элементом товарного производства является товар. То-
вар есть продукт труда, предназначенный для обмена путем купли-про-
дажи. Товар отличается от продукта тем, что его путь от производства 
к потребителю обязательно лежит через рынок. Он изготовлен не для 
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собственного потребления, а с целью обмена на другие продукты. По-
лезная вещь может быть создана природой или трудом человека. Одна-
ко все, что создается непосредственно природой (дикорастущие пло-
ды, вода в водоемах и т. д.), не является товаром. Им становятся вещи, 
изготовленные трудом человека. Из произведенных людьми продуктов 
можно выделить предназначенные для себя и изготовленные для дру-
гих, для общества. Товаром становятся вторые.

Товар обладает двумя свойствами: потребительной стоимостью и 
меновой стоимостью.

Потребительная стоимость – это совокупность полезных 
свойств товара, благодаря которым он обладает способностью удовлет-
ворять какую-либо потребность общества или отдельного человека. Ей 
присущи следующие характеристики:

1) потребительная стоимость товара является потребительной сто-
имостью для других, т. е. общественной потребительной стоимостью;

2) потребительная стоимость большей частью находится в прямой 
зависимости от естественных свойств вещи;

3) потребительная стоимость не зависит от количества труда, за-
траченного на производство данной вещи;

4) потребительная стоимость как таковая имеет место во всяком че-
ловеческом обществе и не зависит от сущности общественного строя;

5) потребительная стоимость вещей обнаруживается людьми лишь 
в результате исторического развития.

Потребительная стоимость составляет вещественное содержание 
богатства любого общества. Она является предпосылкой прогресса че-
ловечества. В рамках отдельной экономической системы одно из прояв-
лений социального прогресса – это процесс возвышения потребностей 
в результате роста разнообразия потребительных стоимостей. 

Вторым свойством, обязательно присущим товару, является мено-
вая стоимость.

Меновая стоимость – это способность товара в определенных 
количественных соотношениях обмениваться на другие товары. Напри-
мер, на рынке можно приравнять друг к другу 15 м хлопчатобумажной 
ткани, одну пару сапог, 30 кг мяса и др. Очевидно, что в обмене прирав-
нены совершенно разнородные вещи. Ведь никто не обменивает какую-
то потребительную стоимость определенного вида на такое же благо. 
Приравненные вещи несопоставимы и в количественном отношении: 
ткани измеряются квадратными метрами, сапоги – парами, мясо – 
килограммами. Как потребительные стоимости товары не равны друг 
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другу, но однородны и соизмеримы как меновые стоимости. Основой 
обмениваемости товаров является общественный труд, который затра-
чен на их производство, следовательно, они качественно однородны как 
воплощение общественного труда, заключенного в стоимости товара.

Так, стоимость товара – это общественный труд, воплощенный в 
товарах и обнаруживающийся посредством обмена.

Стоимость характеризуется тем, что она выражает производствен-
ные отношения многоукладной экономики; проявляется через меновую 
стоимость.

Стоимость и меновая стоимость – не тождественные понятия. 
Первая – это внутреннее свойство товара, вторая – внешнее проявле-
ние стоимости. Категории «потребительная стоимость» и «стоимость» 
впервые в единстве фигурируют в работе А. Смита «Исследование о 
природе и причинах богатства народов». Однако противоречивости 
«единства» свойств товара он не замечал.

По Марксу, товар есть единство потребительной стоимости и стои-
мости. Товаром не может быть вещь, не обладающая стоимостью, точ-
но так же не может быть товаром вещь, не являющаяся потребительной 
стоимостью.

Потребительная стоимость и стоимость товара взаимно предпола-
гают друг друга, но в то же время в известном смысле отрицают друг 
друга. Потребительная стоимость и стоимость представляют собой 
единство противоположностей.

Как потребительные стоимости товары качественно различны, раз-
нородны, несоизмеримы и не могут непосредственно приравниваться 
друг к другу. Однако как стоимости они качественно однородны и раз-
личаются лишь количественно, величиной затраченного на их произ-
водство общественного труда. По Марксу, потребительная стоимость 
является вещественным свойством товара, стоимость – его обществен-
ным свойством.

Два свойства товара определяются двойственным характером тру-
да товаропроизводителя. Его труд выступает и как конкретный, и как 
абстрактный.

Конкретный труд – это труд, затраченный в определенной целе-
сообразной форме и качественно отличающийся от всех других видов. 
Конкретная форма труда обусловлена тем, что он всегда направлен на 
создание вполне конкретных потребительных стоимостей. А для это-
го необходимы конкретные условия: определенная профессиональная 
подготовка, определенный предмет труда, определенные средства тру-
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да. Таким образом, любая трудовая деятельность всегда есть не что 
иное, как конкретный труд. Причем развитие общественного разделе-
ния труда приводит к появлению все большего числа качественно раз-
нородных видов труда.

Конкретных видов труда насчитываются многие тысячи. Но вместе 
с тем все они имеют нечто общее – затраты человеческой рабочей силы 
вообще: энергии, мускулов, нервов, мозга. Труд товаропроизводителя, 
рассматриваемый как расходование человеческой рабочей силы вооб-
ще, независимо от его конкретных результатов называется абстракт-
ным трудом. Абстрактный труд создает стоимость товара. Поэтому 
он выступает критерием уравнивания разнообразных потребительных 
стоимостей в процессе обмена.

Труд товаропроизводителя одновременно является и частным и 
общественным. Это единство частного и общественного труда проти-
воречиво. Каждый товаропроизводитель выбирает тот или иной кон-
кретный вид деятельности, руководствуясь исключительно своими 
частными интересами и выгодами. Вместе с тем труд товаропроизво-
дителей в силу общественного разделения труда не может быть только 
их частным делом. Товаропроизводитель производит продукты не для 
себя, а для других, и его труд, по существу, является общественным, 
составляет частицу труда общества в целом.

Общественный характер труда товаропроизводителей выявляется 
лишь в процессе обмена, когда товар поступает на рынок и обменива-
ется на другой. Если товар будет продан, значит, он нужен обществу, 
значит, и труд, затраченный на его производство, имеет общественный 
характер, признается обществом. Однако товаропроизводителям не 
всегда удается реализовать произведенные товары, следовательно, их 
частный труд не всегда признается обществом. В этом и состоит проти-
воречие между частным и общественным трудом, которое находит свое 
выражение в противоречии между конкретным и абстрактным трудом, 
потребительной стоимостью и стоимостью. Товар не реализует свою 
потребительную стоимость, потому что не может реализоваться как 
стоимость, тем самым частный труд, воплощенный в товаре, не получа-
ет общественного признания (конкретный труд не сводится к абстракт-
ному труду) (рис. 2).

Отдельные товаропроизводители на изготовление одного и того 
же товара расходуют разное количество труда или рабочего времени. 
Рабочее время, которое затрачивается на производство товаров от-
дельным товаропроизводителем, называется индивидуальным рабо-
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чим временем. Однако величина стоимости товара не может опреде-
ляться этим временем. При таком подходе в выигрыше оказался бы 
тот, кто затрачивает больше времени на производство данного товара. 
При продаже его по стоимости он получил бы больше дохода, чем 
прилежный работник.

Величина стоимости товара определяется не индивидуальными, 
а общественно необходимыми затратами труда, общественно необхо-
димым рабочим временем. Общественно необходимое рабочее время 
есть то рабочее время, которое требуется для изготовления какой-либо 
потребительной стоимости при наличии общественно нормальных ус-
ловий производства и при среднем в данном обществе уровне умения и 
интенсивности труда. В рыночной экономике в качестве общественно 
необходимого времени выступает рабочее время той группы товаро-
производителей, которая поставляет на рынок основную массу данного 
вида товара. 

Процесс образования рыночной стоимости товара показан на ус-
ловном примере в табл. 1. В ней представлены три группы товаро-
производителей, для которых характерны различные условия произ-
водства, а следовательно, и разные затраты на изготовление единицы 
продукции. Показан процесс формирования общественной рыночной 
стоимости товара, в соответствии с которой реализуют продукцию то-
варопроизводители всех групп, сопоставляя общественную стоимость 
со своими индивидуальными стоимостями.

Впервые попытку разграничения индивидуальных и общественно 
необходимых затрат сделал Д. Рикардо. Однако под общественно не-
обходимыми затратами он понимал худшие условия производства, при-
чем не только в сельском хозяйстве, но и в промышленности. Он также 
считал, что в основе изменения величины стоимости лежит изменение 
производительности труда.

Рис 2. Схематические свойства товара
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Действительно, решающее влияние на величину стоимости товара 
оказывает производительность труда. 

Производительность труда – это его эффективность, плодотвор-
ность. Она измеряется количеством потребительных стоимостей, про-
изводимых в единицу времени, или величиной времени, затрачиваемо-
го на единицу производимой продукции. Чем больше потребительных 
стоимостей производится в единицу времени, тем выше производи-
тельность труда, и наоборот.

Повышение производительности труда приводит к сокращению 
рабочего времени, необходимого для производства товара, и, следова-
тельно, к снижению величины его стоимости. Предположим, что про-
должительность рабочего дня 8 часов. За это время производится 2 еди-
ницы товара. Величина стоимости каждой из них будет равна 4 часам, а 
стоимость всех товаров равна 8 часам. При повышении производитель-
ности труда в 2 раза за те же 8 часов будет изготовлено 4 единицы това-
ра и величина стоимости единицы товара снизится до 2 часов, тогда как 
стоимость массы товара равна 8 часам. 

Величина стоимости товара изменяется в зависимости от интен-
сивности труда. Под интенсивностью труда понимаются затраты рабо-
чей силы в единицу времени. Рост интенсивности труда означает уве-
личение затрат труда в течение одного и того же промежутка времени. 
Более интенсивный труд воплощается в большем количестве продуктов 
и создает большую по величине стоимость в единицу времени. Допус
тим, что в нашем примере интенсивность труда возросла в 2 раза. В 
этом случае за 8 часов будет создано 4 единицы товара. Стоимость из-
готовленной массы товаров составит 16 часов, а стоимость единицы 
товара останется без изменения – 4 часа. Таким образом, при повыше-
нии как производительности труда, так и его интенсивности количество 

Таблица 1.
 Образование общественной стоимости товара (пример)

Группа 
товаро-

произво-
дителей

Количе-
ство изго-
товленных 

товаров, 
шт.

Индивидуальная 
стоимость, руб.

Рыночная стои-
мость, руб.

Отклонение 
рыночной стои-

мости всей массы 
товаров от их 

индивидуальной 
стоимости

еди-
ницы 
товара

всей 
массы 

товаров

еди-
ницы 
товара

всей 
массы 

товаров

I
II
III

100
800
100

30
40
50

3000
32 000
5000

40
40
40

4000
32 000
4000

+1000
Совпадает

–1000
Сумма 1000 40 000 40 000
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изготовленных потребительных стоимостей увеличивается. Однако в 
первом случае стоимость единицы продукции снижается, при этом сто-
имость массы производимой продукции остается неизменной, а во вто-
ром – стоимость массы продукции возрастает, в то время как стоимость 
единицы продукции остается неизменной. Другими словами, величина 
стоимости товара изменяется прямо пропорционально количеству и об-
ратно пропорционально производительной силе труда.

На величину стоимости товара оказывает влияние и степень слож-
ности труда. Труд ювелира сложнее труда слесаря, а тот, в свою очередь, 
сложнее труда лесоруба. Труд, не требующий специальной подготовки 
работника, называется простым трудом. Сложный труд – это труд 
квалифицированный, для выполнения которого требуется предвари-
тельное обучение какой-либо специальности. Товары, произведенные 
сложным трудом, имеют более высокую стоимость, чем товары, содер-
жащие в себе такое же количество простого труда.

Сложный труд следует рассматривать как умноженный или возве-
денный в степень простой труд. Сведение сложного труда к простому 
происходит в процессе обмена. При определении величины стоимости 
товара за основу берется общественно необходимое количество просто-
го труда.

4. Деньги и их роль в сфере обмена

В экономической литературе имеются различные научные концеп-
ции по вопросу возникновения и сущности денег. Так, например, пред-
ставитель рационалистической концепции американский экономист 
Дж.К. Гэлбрейт утверждает, что закрепление денежных функций за 
благородными металлами – продукт соглашения между людьми.

Другая научная концепция – эволюционная – объясняет происхож-
дение денег как результат развития общественного разделения труда, 
обмена и товарного производства. Данную концепцию поддерживает 
как неоклассическая, так и марксистская школа. Важным открытием 
в исследовании природы денег стала теория марксистской школы об 
исторической смене форм стоимости. В условиях господства натураль-
ного хозяйства обмен носил случайный характер. Этой первой ступени 
развития обмена соответствовала простая, случайная, или единичная, 
форма стоимости. Вторая форма стоимости называлась развернутой, 
так как обмен проходил по цепочке. На разных ступенях развития об-
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мена и на разных территориях роль эквивалента выполняли разные то-
вары: скот, шкуры, меха, ракушки, оливковое масло и др. Эта форма 
стоимости называлась всеобщей.

По мере того как обмен все более выходил за пределы местного 
рынка, назревала необходимость закрепления эквивалента за одним то-
варом. Таким товаром стало золото, а форма стоимости была названа 
денежной.

Данная теория исходит из того, что деньги – это товар, но товар 
особого рода. Он обладает особой потребительной стоимостью – спо-
собностью обмениваться на любой товар или являться всеобщим экви-
валентом.

В экономической литературе выделяют две основные формы денег:
1) полноценные – металлические (которые имеют собственную 

стоимость);
2) бумажные – символические, или неполноценные, деньги (кото-

рые не имеют собственной стоимости).
В своем историческом развитии деньги выступают в различных 

формах: металлические (медные, серебряные и золотые), бумажные 
(казначейские билеты), кредитные (векселя, банкноты, чеки, электрон-
ные деньги, кредитные карточки и т. д.).

Особенность бумажных денег состоит в том, что они, будучи ли-
шенными собственной стоимости, наделены государством принуди-
тельным курсом.

Современная экономическая наука сущность денег выводит из их 
функций. Большинство экономистов признают за деньгами выполне-
ние трех функций: средство обращения, мера стоимости, средство на-
копления. К. Маркс в дополнение к рассматриваемым выделяет еще две 
функции: средство платежа и мировые деньги (рис. 3). Принципиаль-
ных противоречий в таком подходе среди экономистов, представляю-
щих различные экономические школы, нет.

1. Деньги как мера стоимости. Деньги как всеобщий эквивалент 
измеряют стоимость всех товаров. Эту функцию деньги выполняют 
идеально, т. е. в виде мысленно представленных денег. Мысленно пред-
ставляемое людьми соотношение между деньгами и товаром отражает 
действительное соотношение между стоимостью товара и стоимостью 
золота. Выражение стоимости товаров деньгами предполагает не толь-
ко качественную, но и количественную определенность. Это означает, 
что данное количество товара равно определенному количеству золота. 
Определенное весовое количество золота, принимаемое государством 
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в качестве денежной единицы, называется масштабом цен. Так, напри-
мер, в США актом о золотом стандарте в 1973 г. за доллар было при-
нято 0,737 г чистого золота. Ямайская валютная система, введенная в 
1976–1978 гг., отменила официальный масштаб цен, заменив его факти-
ческим, который складывается стихийно в процессе рыночного обмена.

Но не деньги делают товары соизмеримыми, а то, что товары и зо-
лото являются продуктами общественного труда.

2. Деньги как средство обращения. Эта функция заключается в 
том, что деньги выступают в качестве посредника в процессе обраще-
ния товаров (товар–деньги–товар). Товарное обращение отличается от 
непосредственного обмена товара на товар тем, что оно обслуживает-
ся деньгами как средством обращения. Однако если товары после их 
реализации выходят из обращения, то деньги остаются в этой сфере, 
непрерывно обслуживая товарообмен. Такое обстоятельство ведет к 
усугублению противоречий обмена. Деньги выполняют функцию сред-
ства обращения мимолетно, находятся в непрерывном движении. Ми-
молетность этой функции позволяет заменить полноценные деньги их 
представителями – бумажными знаками стоимости.

3. Деньги как средство образования сокровищ, накоплений и сбе-
режений. Возможность и необходимость накопления денег возникает 
в результате отделения актов продажи от актов купли. В этом случае 
деньги извлекаются из обращения и превращаются в сокровище. Функ-
цию сокровища выполняют полноценные и реальные деньги – золото и 
серебро. Превращение денег в сокровище становится необходимым ус-
ловием возобновления производства. Товаропроизводитель постоянно 
должен покупать предметы потребления и средства производства, тог-
да как реализация продукции не всегда происходит регулярно. Вторым 
важным условием выполнения деньгами функции средства накопления 
является их абсолютная ликвидность. Это означает, что они в любой 

Рис. 3. Функции денег
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момент могут быть использованы для осуществления какого-либо пла-
тежа.

В настоящее время средством накоплений и сбережений населения 
становятся кредитные деньги. Основным условием выполнения деньга-
ми функции средства накопления является повышение уровня доверия 
к Центральному банку и к государству как к гаранту стабильности их 
покупательной способности.

4. Деньги как средство платежа. С развитием товарного произ-
водства и обращения возникают отношения, при которых происходит 
продажа товаров с отсрочкой платежа и на этой основе появляются 
различные денежные обязательства. В таком случае деньги в процессе 
обращения не противостоят непосредственно товарам, а поступают в 
оборот лишь через известное время. В данной сделке продавец, переда-
ющий товар (услугу) своему партнеру без немедленной оплаты, стано-
вится кредитором, а покупатель превращается в заемщика. Отношения 
кредитора и должника имеют место, во-первых, при продаже товаров 
в кредит, уплате налогов и сборов, во-вторых, при выплате заработной 
платы рабочим и служащим, в-третьих, при ссуде денег в сделках по 
ссудам.

5. Мировые деньги. Функция мировых денег получила полное раз-
витие с созданием мирового рынка. Экономические отношения, кото-
рые складываются между национальными государствами, вызывают 
необходимость функционирования денег на мировом рынке, где они 
сбрасывают национальные мундиры, стирают местные масштабы цен 
и выступают в виде слитков золота. 

Мировые деньги имеют тройное назначение:
1) всеобщее средство платежа;
2) международное покупательное средство;
3) материализация общественного богатства.
Денежное обращение – это движение денег в сфере обращения 

при выполнении ими функций средства обращения и средства платежа. 
Объективной основой денежного обращения является товарное произ-
водство, при котором товарный мир разделился на товар и деньги. На 
современном этапе денежное обращение обслуживает кругооборот и 
оборот капиталов, опосредствует обращение и обмен всего совокупно-
го общественного продукта. При помощи денег осуществляется про-
цесс обращения товаров, движение ссудного и фиктивного капиталов.

По своей структуре денежное обращение подразделяется на налич-
но-денежное и безналичное обращение. Налично-денежное обращение 
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обслуживается банкнотами, разменной монетой и бумажными деньга-
ми (казначейскими билетами). Безналичное обращение осуществляет-
ся с помощью записи на счетах в банках, когда деньги списываются со 
счета плательщика и зачисляются на счет получателя.

Между налично-денежным и безналичным обращением существу-
ет тесная и взаимная связь: деньги постоянно переходят то в одну, то 
в другую сферу денежного обращения. Безналичные расчеты имеют 
важное экономическое значение в ускорении оборачиваемости средств, 
сокращении наличных денег, снижении издержек обращения. В совре-
менных условиях удельный вес наличных денег в промышленно разви-
тых государствах невелик, например в США он составляет около 8 %.
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Тема 3. ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ПОТРЕБНОСТИ,  
БЛАГА И РЕСУРСЫ

1. Экономические потребности и их виды.
2. Экономические блага и их классификация.
3. Экономические ресурсы и факторы производства.
4. Производственные возможности и экономический выбор.

1. Экономические потребности и их виды

Потребность – это нужда, то, что заставляет людей действовать, 
чтобы ее удовлетворить. В широком понимании категория «потреб-
ность» определяется как побуждение, способность к потреблению. По-
требности являются не только предпосылкой и условием, но и внутрен-
ним побудительным мотивом, стимулятором производства.

Экономические потребности имеют исторический характер. Они 
органически связаны с условиями существования общества, социаль-
ных групп и отдельных людей, трансформируются под воздействием 
общественного прогресса в целом и под влиянием инноваций, интен-
сивного обмена информацией, расширения сознания самого человека.

Различают абсолютные, действительные и платежеспособные по-
требности.

Абсолютные потребности – это те, которые возникли, определи-
лись и выявились при данном уровне развития науки, техники и произ-
водства, т. е. идеальные, побуждающие людей к действию.

Действительные потребности – это те, которые могут быть ре-
ализованы при данных условиях производства, способны влиять на ре-
альный выпуск товаров и услуг, промышленную политику, рост денеж-
ных доходов населения.

Следует учитывать, что объем и структура производства товаров и 
услуг не всегда соответствуют объему и структуре действительных по-
требностей. Это объясняется тем, что в условиях рыночной экономики 
потребности принимают форму платежеспособного спроса, а произве-
денная продукция – форму предложения. Если они не сбалансированы, 
т.  е. не соответствуют друг другу, то это свидетельствует о противо-



37

речии между потребностями и производством. Оно разрешается через 
действие рыночных механизмов.

Платежеспособные потребности – это потребности, которые 
выносятся на рынок и оплачиваются деньгами. Они формируют плате-
жеспособный спрос, который включает потребительскую и платежную 
стороны.

В зависимости от среды деятельности выделяют потребности в 
труде, в познании, в общении. По объектам различают материальные 
и духовные потребности, по субъектам – индивидуальные (личные), 
групповые и общественные. По функциональному назначению выде-
ляют: потребности в средствах существования, удовлетворяющие пер-
вичные потребности (еда, одежда и т. д.); потребности в средствах де-
ятельности (предметы для производства товаров и услуг); потребности 
в социально-культурных средствах жизни человека (образование, здра-
воохранение, культура, досуг и др.); потребности в социально прес
тижных благах (туризм, предметы роскоши и др.). Стоит также отме-
тить экономические потребности как важнейшую часть общественных 
потребностей. Удовлетворение экономических потребностей связано с 
функционированием общественного воспроизводства, созданием жиз-
ненных благ.

С позиции уровня развития производства и общества часто раз-
личают элементарные (физические) и высшие (социальные) потреб-
ности. Элементарные потребности (продукты питания, одежда, жилье 
и т. п.) непосредственно взаимосвязаны с биологическими функциями 
деятельности человеческого организма. Вместе с тем элементарные по-
требности не должны рассматриваться как чисто биологические, по-
скольку несут на себе отпечаток социальной жизни. Они предполагают 
некоторый комплекс объективных условий, необходимых для нормаль-
ной жизнедеятельности людей.

Социальные потребности связаны с процессом социализации че-
ловека, т. е. с существованием его как члена общества. Отсюда потреб-
ность в труде, в познании, в общении, в самоутверждении и др.

Американский психолог А. Маслоу, определивший мотивацию как 
«изучение предельных целей человека», сгруппировал людей по следу-
ющим трем допущениям:

1) люди, потребности которых до конца не могут быть удовлетво-
рены;

2) люди, которых частичное или полное неудовлетворение потреб-
ностей побуждает к действию;



38

3) люди, для которых всегда свойственна иерархия потребностей.
Расположение потребностей по принципу иерархии от «низших», 

или материальных, к «высшим», или духовным, получило название 
«пирамида потребностей Маслоу» (рис. 4).

В соответствии с законом возвышающихся потребностей проис-
ходит постоянный и качественный рост экономических потребностей. 
У все более широких масс людей возникают потребности высшего по-
рядка (интернет, мобильный телефон и другие современные средства 
связи, путешествия, социально престижные блага и т. д.).

Структура потребностей и их удовлетворение во многом опреде-
ляются уровнем доходов населения. Немецкий экономист Г.Г. Энгель, 
изучая структуру бюджетов рабочих семей, сделал ряд выводов, полу-
чивших название «закон Энгеля». Его сущность состоит в том, что с 
ростом дохода семьи удельный вес расходов на пищу снижается; на 
одежду, жилье, отопление, освещение – незначительно меняется; на 
удовлетворение культурных потребностей – увеличивается.

Отсюда следует, что при прочих равных условиях удельный вес до-
ходов, расходуемых на продукты питания, может служить показателем 
уровня благосостояния данной группы населения.

Специфические особенности экономических потребностей следу-
ющие:

– они изменяются только в сторону роста, так как действует объ-
ективный закон возвышения потребностей;

– в развитии потребностей, как и в их удовлетворении, существует 
определенная очередность;

– структура прироста потребностей постоянно меняется;
– происходят сдвиги в структуре насыщения потребностей;

Рис. 4. Пирамида потребностей Маслоу

Потребность в самореализации (в развитии своих  
возможностей и способностей  
и их активном использовании)

Потребность в уважении (со стороны других людей 
и самоуважении)

Социальные потребности (в любви, дружбе,  
общении c людьми, имеющими те же интересы)

Потребность в безопасности (в защите от преступников  
и внешних врагов, от нищеты, в помощи при болезнях)

Физиологические потребности (в воде, пище, одежде, жилье, 
воспроизводстве рода)
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– потребность в конкретном благе имеет свой предел (действует за-
кон убывающей потребности), так как одни потребности вытесняются 
другими.

Важно изучать потребности и их структуру, чтобы учитывать, 
сколько и каких благ необходимо произвести из имеющихся ограничен-
ных ресурсов.

2. Экономические блага и их классификация

Потребности создают побудительные мотивы для создания благ. 
Английский экономист А. Маршалл определял благо как все желаемые 
вещи и вещи, удовлетворяющие человеческие потребности, т. е. блага – 
это материализованные потребности людей и общества, в том числе 
производителей самих благ.

В экономической теории блага классифицируются на:
– настоящие и будущие;
– прямые и косвенные;
– краткосрочные и долгосрочные;
– материальные и нематериальные;
– экономические и неэкономические;
– индивидуальные и коллективные;
– частные и общественные.
Настоящие и будущие блага – это степень их непосредственного 

влияния на жизнь нынешнего поколения. Блага сегодняшние связаны с 
проблемой качества жизни современного человека. Блага будущие рас-
сматриваются с позиции интересов будущих поколений. 

Прямые и косвенные блага включают не только временной аспект 
(все будущие блага являются косвенными), но и функциональный. Пря-
мые блага – те, которые непосредственно изменяют жизнь человека, 
удовлетворяют его потребности. Косвенные блага – те, которые теоре-
тически (при наличии определенных условий) могут удовлетворять по-
требности человека.

Краткосрочные и долгосрочные блага связаны с периодом потреб
ления благ.

Материальные и нематериальные блага. В их основе лежит нали-
чие (или отсутствие) материальности, т. е. качественной определенности.

Экономические и неэкономические блага. Различие между ними ос-
новывается на определении их редкости. Если блага имеются в ограни-
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ченном количестве, то они являются экономическими, т. е. у них есть 
ценность. Если же блага существуют в количестве, достаточном для 
полного и постоянного удовлетворения определенных потребностей, 
то они относятся к неэкономическим, или даровым.

Любое экономическое благо обладает следующими качествами: 
– полезность (способность удовлетворять определенную потреб-

ность человека);
– ценность (соотношение между потребностью и имеющимся в 

распоряжении количеством благ), которая обусловливается редкостью 
самого блага (если это дар природы), ограниченностью ресурсов, за-
траченных на его производство (если это продукт производства), или 
уникальностью.

Экономическое благо – это результат экономической деятельнос
ти, который предназначен для удовлетворения потребностей челове-
ка. Трансформация понятия «благо» в понятие «экономическое благо» 
связана с ценностью. Если просто благо означает наличие полезности, 
то ценность отражает сочетание двух характеристик – полезности и 
редкости. Австрийский экономист К. Менгер отмечал, что ценность 
субъективна «не только по своему существу, но и по своей мере». Ин-
дивид располагает потребности в порядке понимания степени их важ-
ности и пытается удовлетворить их имеющимся в его распоряжении 
количеством благ. При этом ценность каждого блага будет зависеть, во-
первых, от важности удовлетворения потребности, а во-вторых, от сте-
пени ее насыщенности. Полезность любого блага проявляется только в 
процессе его потребления или использования.

Индивидуальные и коллективные блага. Индивидуальные осно-
вываются на свободе выбора потребителя, определении степени на-
добности, рациональности выбора исходя из личных предпочтений. 
Коллективные блага потребляются целиком и одновременно всеми 
пользователями, находящимися на определенной территории (государ-
ством и сообществом).

Частные и общественные блага. Частные блага (товары и услуги) 
конкурентны в потреблении, делимы на составные части и предпола-
гают возможность исключения потребителя из процесса потребления 
на основе установления высокой цены. Общественное благо подлежит 
равному и полному потреблению всеми членами общества, т. е. когда 
один человек получает общественное благо, это не уменьшает его до-
ступность для остальных.

Кроме отмеченных также выделяют:
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Взаимозаменяемые блага – товары и услуги, которые рассматрива-
ются потребителями как экономически замещающие друг друга. Мерой 
взаимозаменяемости блага служит перекрестная эластичность спроса 
на них. Блага с высокой эластичностью замещения характеризуются 
высокой перекрестной эластичностью спроса, а продукты со слабой 
взаимозаменяемостью имеют низкую перекрестную эластичность. 

Комплементарные блага (дополняющие друг друга) – блага, спрос 
на которые настолько взаимосвязан, что увеличение цены одного това-
ра (услуги) приводит к падению спроса на другой товар (услугу). Два 
блага являются комплементарными, или дополняющими друг друга в 
потреблении, если увеличение цены одного из них смещает кривую 
спроса на другое влево.

Композитные блага – блага, являющиеся совокупностью отдель-
ных товаров, удовлетворяющих сходные потребности, например в 
пище, одежде и т. д.

Неполноценные блага – блага низшего порядка, т. е. дешевые и низ-
кокачественные товары, потребление которых уменьшается при росте 
дохода (при прочих равных условиях).

3. Экономические ресурсы и факторы производства

Предпосылкой производства являются не только потребности, но 
и ресурсы, которые необходимы для создания благ. Существуют раз-
личные подходы в определении сущности ресурсов. Ресурсы – это все 
то, что затрачивается в процессе производства товаров и услуг, из чего 
человек может извлечь пользу. Другой подход рассматривает ресурсы 
как совокупность природных, социальных и духовных сил, которыми 
располагает общество и которые могут быть использованы для произ-
водства товаров, услуг и иных ценностей. Согласно еще одному опре-
делению ресурсы – это возможности, которыми располагает общество 
для создания благ и удовлетворения потребностей.

При всех различиях в приведенных трактовках понятия «ресурсы» 
у них есть общие черты, которые составляют сущность ресурсов: они 
выступают материальным фундаментом процесса производства, явля-
ются субстанцией производимых товаров и оказываемых услуг, влияют 
на формирование и удовлетворение потребностей.

Экономическая теория все многообразие ресурсов разделяет на два 
направления. В первое входят наиболее обобщенные группы ресурсов:
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– земля, включающая естественные ресурсы (землю как главное 
богатство, водные ресурсы, полезные ископаемые, географическое по-
ложение и др.);

– труд – целесообразная деятельность человека как носителя спо-
собности к труду, т. е. определенных физических и духовных сил, сово-
купности навыков и знаний, благодаря которым приводятся в движение 
средства производства и создается продукт, удовлетворяющий потреб-
ности людей и общества;

– капитал (инвестиционные ресурсы), включающий средства про-
изводства, которые используются при создании и реализации товаров и 
услуг (здания, сооружения, оборудование, транспорт, складская и бы-
товая сети и др.). Необходимо учитывать следующее: во-первых, инве-
стиционные товары отличаются от потребительских тем, что последние 
удовлетворяют потребности непосредственно, тогда как первые делают 
это косвенно, обеспечивая производство потребительских товаров; во-
вторых, термин «капитал» не подразумевает деньги, поскольку они ни-
чего не производят, а следовательно, их нельзя считать экономическим 
ресурсом;

– предпринимательские способности (предпринимательство) – 
особый тип экономической деятельности, основным субъектом кото-
рой является предприниматель как физическое или юридическое лицо. 
К определяющим личностным качествам предпринимателя относят-
ся: способность наиболее рационально соединять и комбинировать 
факторы производства; умение предвидеть, рисковать и брать ответ-
ственность на себя за решения в стандартных и рисковых ситуациях; 
стремление к внедрению в производство инноваций, новых техноло-
гий и новых продуктов, новых форм организации и управления про-
изводством; независимость в принятии решений и уверенность в себе, 
видение перспективы и другие характеристики предпринимательских 
способностей как особого экономического ресурса.

Второе направление конкретизирует группы ресурсов, вовлекае-
мых в производственный процесс:

1) если в центре внимания исследования находится природная сис
тема как фундаментальная основа производства, то выделяют два ком-
понента этой системы: природные ресурсы и людские ресурсы, между 
которыми складываются отношения по поводу природопользования 
(природопотребления);

2) если в центре внимания исследования находится производствен-
но-экономическая система, то выделяют следующие группы ресурсов:
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– природные (потенциально пригодные для использования в про-
изводстве), в состав которых входят неисчерпаемые (воспроизводимые) 
и исчерпаемые (невоспроизводимые) ресурсы;

– материальные – созданные человеком средства производства: 
средства труда (накопленные ресурсы человеческой деятельности, с по-
мощью которых человек воздействует на предметы в трудовом процес-
се), предметы труда (природные ресурсы и материалы, на изменение 
которых направлена деятельность человека);

– финансовые – денежные и золотовалютные средства, расходуе-
мые на приобретение материально-вещественных и трудовых ресурсов;

– информационные – научная, научно-техническая, проектно-кон-
структорская, технологическая, статистическая, управленческая и дру-
гие виды информации, требуемые для организации, управления и про-
изводства благ;

– интеллектуальные – имущественные и неимущественные права 
на результаты интеллектуальной (творческой) деятельности.

Особым ресурсом является время – уникальный, ограниченный и 
невоспроизводимый ресурс, без которого не осуществляется ни один 
экономический процесс.

Существуют и другие классификации ресурсов по их взаимозаме-
няемости, исчерпаемости и неисчерпаемости, альтернативности воз-
можностей использования. Следует различать понятия «экономические 
ресурсы» и «факторы производства», которые часто отождествляют. 
Различие между ними состоит в том, что экономические ресурсы – 
это все те ресурсы, которые могут быть потенциально использованы 
в экономической деятельности. Они находятся в запасе. Факторы про-
изводства представляют собой ресурсы, которые уже используются в 
процессе производства, находятся в движении, в потоке. Факторы – это 
причина и условия, определяющие характер и результативность эконо-
мических процессов, обусловливающие количество и качество создава-
емого продукта.

4. Производственные возможности  
и экономический выбор

В условиях, когда ресурсы ограничены, экономика даже при пол-
ном их использовании не может обеспечить неограниченный выпуск 
всех необходимых благ. Поэтому общество принимает решение, какие 
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товары и в каком количестве производить, а от каких – следует отка-
заться.

Ограниченность, или редкость, ресурсов обусловливает осущест-
вление производственной деятельности в мире ограниченных возмож-
ностей. В связи с этим экономическая теория различает абсолютную и 
относительную ограниченность ресурсов.

Абсолютная (недостаточная) ограниченность – это недостаточ-
ность производственных ресурсов для одновременного удовлетворения 
всех потребностей членов общества.

Относительная ограниченность. Когда осознанно ограничива-
ется круг (перечень) выбранных и ранжированных потребностей, ре-
сурсов становится достаточно, т. е. абсолютная ограниченность превра-
щается в относительную. Относительная ограниченность ресурсов – 
это их сбалансированность с определенным сознательно выбранным 
кругом потребностей, подлежащих первоочередному удовлетворению.

Смысл выбора как экономической проблемы состоит в поиске наи-
лучшего варианта применения ресурсов из всех возможных. Проблема 
выбора бесконечна, так как сам термин «выбор» означает, что мы не 
ограничены каким-то одним решением, т. е. их множество, между ко-
торыми и следует выбрать. Иными словами, выбирается оптимальный 
вариант использования ограниченных ресурсов, который обеспечивает 
максимальный результат при минимуме затрат. Для каждого из основ-
ных субъектов экономики (производителя, потребителя, государства) 
будет свой оптимальный выбор. Для покупателя оптимальный резуль-
тат – это рост количества и качества удовлетворения потребностей, для 
производителя (продавца) – прирост прибыли, для государства – удов-
летворение общественных потребностей (охрана окружающей среды, 
поддержка нетрудоспособных граждан, экономический рост и т.  д.). 
Исходя из реальных условий хозяйствования, рыночной конъюнктуры 
и решаемых задач субъекты экономики осуществляют экономический 
выбор между альтернативами.

Термин «альтернатива» означает необходимость выбора между 
взаимоисключающими возможностями. Например, если мы купили 
один литр молока, то на эти же деньги мы уже не можем купить хлеб, 
т. е. мы жертвуем хлебом ради молока. Но разумнее так распределить 
денежные ресурсы, чтобы приобрести и молоко и хлеб в максимально 
возможном количестве, которое при полном использовании ресурсов 
обеспечит максимум доходности, или максимальный результат при ми-
нимизации затрат.
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Количество одного товара, которым нужно пожертвовать для уве-
личения производства другого товара, называется альтернативными из-
держками. Иногда для их обозначения используется термин «вменен-
ные (скрытые) издержки». В ранее приведенном примере к вмененным 
издержкам относится хлеб, который мог быть выпущен из тех же ресур-
сов, что и молоко. Таким образом, под альтернативными издержками 
понимается не действительно состоявшийся расход ресурсов, а потен-
циальная потеря тех товаров, которые могли быть получены с помощью 
уже примененных ресурсов.

Принятие решения, что, сколько, как и для кого производить, свя-
зано с теорией производственных возможностей, суть которой состоит 
в следующем: так как ресурсы ограничены, экономика полной занятос­
ти не может обеспечить удовлетворение неограниченных потреб-
ностей общества, что обусловливает необходимость осуществления 
выбора вариантов использования ресурсов, т. е. выбора (альтернатив-
ного) между производством тех или иных продуктов путем перераспре-
деления ресурсов при данном уровне технологического и ресурсного 
обеспечения.

Альтернативные возможности определяют направление эконо-
мической деятельности, объем и структуру выпуска продукции, ожи-
даемую прибыль и положение на рынке хозяйствующих субъектов. 
Графически альтернативное использование экономических ресурсов 
иллюстрируется кривой производственных возможностей (КПВ). Это 
кривая при данном наборе ресурсов показывает различные комбинации 
количества товаров, которые могут быть произведены в условиях пол-
ной занятости и полного объема производства в экономике с постоян-
ными запасами ресурсов и неизменной технологией.

Оптимальный выбор КПВ строится на следующих допущениях:
1. Эффективность – экономика функционирует в условиях пол-

ной занятости и достигает полного объема производства.
2. Постоянное количество ресурсов – имеющиеся факторы произ-

водства постоянны как по количеству, так и по качеству.
3. Неизменная технология – технология производства принимается 

постоянной, т. е. она не изменяется.
4. Для упрощения допускается, что экономика производит не бес-

численное множество товаров и услуг, а именно два продукта – X и Y.
Учет данных допущений позволяет иллюстрировать проблему, ко-

торая свидетельствует, что экономика сталкивается с необходимостью 
выбора между альтернативами. При этом учитывается также то, что 
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ограничена и способность экономики производить товары X и Y, т. е. 
ограниченность ресурсов означает ограниченность выбора.

Рассмотрим возможность производства X и Y при полной занято-
сти ресурсов. 

Из табл. 2 следует, что в любой момент времени экономика полной 
занятости и полного объема производства должна жертвовать частью 
продукта Y, чтобы получить больше продукта X.

Таблица 2.
Данные дли построения КПВ

Продукты
Производственные альтернативы

А В С D Е
Y 0 1 2 3 4
X 10 9 8 4 0

Теперь рассмотрим данную ситуацию на КПВ (рис. 5).
КПВ (кривая трансформации), соединяющая точки А, В, С, D, указыва-

ет на то, что экономика полной занятости всегда альтернативна, иными сло-
вами, необходимо выбирать между производством тех или иных продуктов 
путем перераспределения ресурсов. Любая точка на КПВ показывает сос
тояние Парето-эффективности, т. е. оптимальные возможности альтерна-
тивного использования ограниченных ресурсов. При таком состоянии эко-
номики нельзя увеличить уровень удовлетворения потребностей хотя бы 
одного человека, не ухудшая при этом положение другого члена общества.

КПВ отражает четыре основные ситуации:
1) ограниченность ресурсов подразумевает, что комбинации выпус

ка продукции, расположенные с внешней ее стороны, неосуществимы;
2) возможность производства товаров зависит от осуществления 

выбора равных достижимых комби-
наций продуктов, расположенных на 
кривой или внутри нее;

3) нисходящий наклон кривой под-
разумевает упущенные возможности 
(альтернативные затраты);

4) выпуклость кривой показывает 
увеличение вмененных издержек, а сле-
довательно, уменьшение доходности.

Неполная загрузка производствен-
ных возможностей или безработица 
показывает, что комбинации производ-
ства продукции находятся в точке V, а 

Рис. 5. Кривая производственных 
возможностей
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не на КПВ. В данной ситуации использование дополнительных ресур-
сов обеспечит увеличение производства.

За пределами КПВ, в точке S, отсутствуют возможности одновре-
менного увеличения производства обоих продуктов.

Наклон КПВ отражает способность экономики к трансформации, 
или стоимость перехода от одного вида продукции к другому.

Переход на более высокий уровень кривой трансформации (сдвиг 
КПВ вправо), расширяющий сферу производственных возможностей, 
связан с экономическим ростом. Эта возможность может осущест-
вляться в результате научно-технических открытий, инноваций, науч-
ных прорывов в различных областях человеческой деятельности, раз-
работки новых месторождений полезных ископаемых и др.

КПВ показывает, что дополнительный выпуск каждой единицы 
продукции X требует отказа от все большего количества продукции Y. 
Эта обратная взаимозависимость выражается законом возрастающих 
экономических издержек, суть которого состоит в том, что используе-
мые при производстве альтернативной продукции ресурсы полностью 
невзаимозаменяемы; при последовательном увеличении выпуска про-
дукции необходимо вовлекать и приспосабливать для ее производства 
менее пригодные для этого ресурсы; по мере роста выпуска продуктов 
X необходимо все больше изымать из производства продуктов Y.

При этом следует учитывать, что под альтернативными издержка-
ми понимается не действительно состоявшийся расход ресурсов, а по-
тенциальная потеря тех продуктов, которые могли бы быть получены с 
помощью уже примененных ресурсов. Учет альтернативных затрат при 
экономическом выборе является одним из важных принципов микро-
экономического анализа.
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Тема 4. ЭКОНОМИЧЕСКИЕ  
ИНСТИТУТЫ И СОБСТВЕННОСТЬ

1. Экономические институты и их роль в современной эконо-
мике.

2. Понятие экономических агентов и их основные виды. Эконо-
мические интересы.

3. Собственность как экономическая и юридическая категория. 
4. Современные виды и формы собственности.
5. Разгосударствление и приватизация собственности в России 

и ПМР.

1. Экономические институты  
и их роль в современной экономике

Переход к рыночной экономике, осуществляемый в ряде стран, 
вызывает неизбежные институциональные изменения, необходимость 
создания новых рыночных институтов. Эти проблемы являются чрез-
вычайно актуальными и малоизученными в современной экономиче-
ской теории.

Понятие «экономические институты» введено в научный оборот 
институциональным направлением экономической теории. 

Институты – совокупность созданных людьми формальных и 
неформальных правил, выступающих в виде ограничения для эконо-
мических агентов, а также соответствующих механизмов контроля за 
соблюдением этих правил и их защиты.

Институтами являются как формальные законы (Конституции, за-
конодательства, права собственности), так и неформальные правила 
(традиции, обычаи, кодексы поведения). Институты создавались людь-
ми с целью обеспечения порядка и устранения неопределенности в об-
мене. 

Под механизмом контроля подразумевается набор средств, с по-
мощью которых можно идентифицировать соблюдение или наруше-
ние правил, а также применение стимулирующих и дестимулирующих 
санкций.
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Институты медленно приспосабливаются к изменениям окружа-
ющей обстановки. Поэтому институты, которые раньше были эффек-
тивными, становятся неэффективными и остаются таковыми продол-
жительное время, так как трудно повернуть общество с исторического 
пути, установленного многие годы назад.

Роль институтов в экономической жизни чрезвычайно велика. Они 
уменьшают неопределенность, структурируя повседневную жизнь; ор-
ганизуют взаимоотношения между людьми; определяют и ограничива-
ют набор альтернатив в экономическом поведении, которые имеются 
у каждого человека; включают все формы ограничений, созданных 
людьми для того, чтобы придать определенный порядок человеческим 
взаимоотношениям.

Институты влияют на экономический процесс посредством воз-
действия на издержки обмена и производства. Они определяют транс-
акционные и производственные издержки, которые в совокупности 
составляют общие издержки производства.

Термин «трансакционные издержки» ввел в научный оборот лауре-
ат Нобелевской премии Р. Коуз. Эти издержки связаны не с производ-
ством как таковым, а с сопутствующими ему затратами: с поиском ин-
формации о ценах, о контрагентах хозяйственных сделок, с издержками 
заключения хозяйственных договоров, с контролем за их исполнением 
и т. д.

Существование устоявшихся правил и норм поведения облегчает 
поиск информации, делает предсказуемым поведение контрагентов и 
снижает риски неопределенности. Эти функции выполняют институ-
ты-нормы.

Институты создаются особым образом для сбора и переработки 
информации, выработки рекомендаций, координации деятельности и 
др. Эти функции выполняют институты-организации: министерства, 
ведомства, кредитные учреждения, различные формы предпринима-
тельства.

Таким образом, институты создаются для снижения трансакцион-
ных издержек. Высокие трансакционные издержки очень часто ассоци-
ируются со слабыми институтами (слабое общественное принуждение 
к выполнению законов). Но они могут быть связаны и с сильными ин-
ститутами, которые оставляют агентам мало прав. 

Главная роль, которую институты играют в обществе, заключает-
ся в уменьшении неопределенности путем установления устойчивой 
структуры взаимодействия между людьми. Но устойчивость инсти-
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тутов не означает, что они не претерпевают изменения. Развиваются  
все институты – от традиционных условностей, кодексов и норм по-
ведения до писаного права, обычного права и контрактов между инди-
видами.

В условиях переходной экономики, согласно учению институцио-
налистов, необходимо решать тройственную задачу. Суть этой задачи 
в том, что нужно, во-первых, осваивать перемены и новые механизмы, 
во-вторых, преодолевать негативные последствия перемен и ошибок 
и наконец, в-третьих, сохранять ценное из наследия прошлого. Для 
успешного осуществления реформ необходимы изменение институцио
нальной системы и создание эффективных форм собственности, актив-
но влияющих на экономическое развитие.

2. Понятие экономических агентов и их основные виды. 
Экономические интересы

Главным и исходным субъектом экономической деятельности явля-
ется человек. Однако он не занимается хозяйствованием обособленно, 
экономическая деятельность предполагает совместное участие и вза-
имодействие множества людей. Участники экономического процесса, 
самостоятельно принимающие решения и действующие в соответствии 
с ними в процессе производства, распределения, обмена и потребления 
экономических благ, называются экономическими агентами (от лат. 
agent – действующий), или хозяйствующими субъектами. 

В качестве экономических агентов выступают домашние хозяй-
ства, предприятия (фирмы) и государство, а также некоммерческие 
организации. Это самое общее, довольно условное деление. Экономи-
ческим агентом может быть как отдельное лицо, так и несколько или 
множество лиц.

К домашним хозяйствам принято относить тех, кто осуществля-
ет операции, связанные с ведением домашнего хозяйства, т.  е. пре-
имущественно с потреблением. К домашним хозяйствам принадлежат 
отдельные лица и семьи, деятельность которых направлена на удовлет-
ворение собственных потребностей с целью максимизации полезности 
потребляемых благ исходя из своих бюджетных ограничений. Основ-
ными видами деятельности домашних хозяйств являются предложение 
факторов производства, находящихся в их частной собственности; по-
требление полученного дохода от продажи факторов производства и 
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сбережение части этого дохода. Как потребители домашние хозяйства 
независимы, т. е. они вправе принимать решения самостоятельно. Но 
эта независимость ограничивается размерами доходов и системой ре-
гламентации, существующей в обществе.

Предприятие (фирма) – это хозяйствующий субъект, представля-
ющий собой одного владельца факторов производства или, как прави-
ло, их объединение, основными функциями которого являются: закуп-
ка факторов производства, производство и реализация экономических 
благ, поддержание и развитие производственной базы (инвестирова-
ние). В отличие от домашних хозяйств, преимущественно реализую-
щих функцию потребления, предприятия (фирмы) в основном осущест-
вляют производственную деятельность, а также инвестирование. Они 
занимаются предпринимательской деятельностью, цель которой – мак-
симизация прибыли.

Государство – это все государственные организации и учреж-
дения, в функции которых входит производство общественных благ, 
удовлетворяющих коллективные потребности; перераспределение час
ти доходов и ресурсов общества; проведение политики, направленной 
на повышение эффективности экономики, и др. Хотя основные функ-
ции государства состоят в обеспечении общественных потребностей и 
безопасности, оно всегда играло важную роль в экономической жизни 
общества. Государство активно вмешивается в экономику, используя 
различные формы и методы.

Несколько специфические функции выполняют в обществе неком-
мерческие организации, например благотворительные фонды, проф
союзные организации, спортивные общества, ассоциации предпри-
нимателей. Их основная задача – непосредственное удовлетворение 
потребностей людей, а не получение прибыли. Так, цель некоммерчес
ких организаций в области спорта – физическое развитие личности и 
подготовка спортсменов.

Каждый из хозяйствующих субъектов является носителем опреде-
ленных экономических интересов.

Экономический интерес (от лат. interesse – иметь важное значе-
ние) – это проявление потребностей, которое выражается в осознанном 
стремлении людей к удовлетворению возрастающих материальных и 
духовных потребностей, являющемся объективным побудительным 
мотивом их хозяйственной деятельности. 

Субъектами экономических интересов выступают отдельные ин-
дивиды, домохозяйства, коллективы (группы людей), общество, объек-
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тами – экономические блага (вещественные товары, услуги, информа-
ция и т. п.).

По своей сущности экономические интересы объективны. Они от-
ражают место и роль хозяйствующих субъектов в системе обществен-
ного разделения труда и экономических отношений, в том числе отно-
шений собственности. 

Вместе с тем экономические интересы являются субъективными и 
всегда имеют своих носителей. Отражая единство всех экономических 
потребностей, интересы в отличие от потребностей, ориентированных 
на предметные цели (потребность в еде, одежде, жилье и т. д.), направ-
лены на экономические отношения, на жизненные условия в целом. 
Именно поэтому экономические интересы выступают как стимул де-
ятельности субъектов экономики, определяя их хозяйственное поведе-
ние и поступки. 

Таким образом, экономические интересы – это побудительные мо-
тивы, стимулы к трудовой деятельности, с их помощью реализуются 
формы собственности. Экономические интересы представляют собой 
объективную необходимость удовлетворения сложившихся и постоян-
но развивающихся потребностей, являясь при этом опосредованным 
звеном между потребностями субъектов экономических отношений и 
их хозяйственной деятельностью. Они выступают главной движущей 
силой прогресса экономики.

Экономические интересы можно классифицировать по различным 
критериям, а именно:

− по субъектам – личные (индивидуальные), коллективные (груп-
повые) и общественные;

− по объектам – имущественные, финансовые, интеллектуальные 
и т. п.;

− по насущности – главные, первоочередные и второстепенные;
− по временным признакам – текущие и перспективные;
− по степени осознания – действительные, кажущиеся и мнимые;
− в зависимости от возможностей реализации – реальные и утопи-

ческие;
− по территориальному признаку – муниципальные, региональ-

ные, национальные, объединения государств, общечеловеческие (гло-
бальные).

Существуют и другие классификации экономических интересов, 
однако в современной экономической литературе наибольшее распро-
странение получило их деление по субъектам:
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1) личные интересы связаны с индивидуальными потребностями 
домашних хозяйств (например, получение дохода, повышение квали-
фикации, удовлетворение личных потребностей);

2) коллективные – выражают необходимость удовлетворения по-
требностей группы населения, предприятий, организаций, всех тех, 
кто объединен этим общим интересом (например, получение прибыли, 
создание конкурентоспособной продукции, рост производительности 
труда, снижение себестоимости продукции);

3) общественные – представляют потребности всего общества, 
государства (например, экономический рост, пропорции развития на-
циональной экономики, удовлетворение общественных потребностей).

Согласование личных, коллективных и общественных интересов 
выступает основой построения эффективного хозяйственного меха-
низма, стимулирующего развитие экономики. Однако экономические 
интересы экономических агентов различны и подчас противоречивы. 
Так, частные владельцы заинтересованы в росте прибыли за счет сокра-
щения заработной платы наемных рабочих. Рабочие, напротив, заинте-
ресованы в росте заработной платы, невзирая на уменьшение прибыли. 
Разрешение возникающих противоречий между личными, коллектив-
ными и общественными интересами предполагает вмешательство го-
сударства в экономическую и социальную жизнь общества. При этом 
основными путями устранения противоречий в экономических интере-
сах являются:

1) принятие экономически обоснованной политики государства;
2) создание нормальной правовой основы;
3) принятие экономически обоснованных показателей.

3. Собственность  
как экономическая и юридическая категория

В процессе воспроизводства между участвующими экономически-
ми агентами складываются производственные (экономические) отно-
шения. Основой этих отношений являются отношения собственности, 
характер которых определяет содержание всех производственных отно-
шений экономической системы и их воздействие на производительные 
силы.

Собственность – весьма сложное явление, которое изучается не-
сколькими общественными науками с разных сторон. Экономическая 
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теория анализирует экономическое содержание этого явления, а юрис
пруденция – правовое.

Под собственностью в экономическом смысле подразумева-
ются фактически сложившиеся экономические (производственные) 
отношения между людьми по поводу присвоения и хозяйственного 
использования материальных благ и услуг, прежде всего средств про-
изводства.

Экономическое содержание собственности имеет две стороны: 
субъект (собственник) и объект (имущество и социально-экономиче-
ские отношения) (рис. 6).

Субъект собственности (собственник) – активная сторона отно-
шений собственности, имеющая возможность и право владения объ-
ектом собственности.

Объект собственности (имущество) – пассивная сторона отно-
шений собственности в виде предметов природы, вещества, энергии, 
целиком или в какой-то степени принадлежащих субъекту.

Отношения присвоения распространяются главным образом на 
такое имущество, от которого непосредственно зависит хозяйственная 
деятельность. В его состав входят факторы производства (и материаль-
ные блага, и плоды интеллектуального труда). В хозяйственной практи-
ке надо всегда учитывать единство этих двух сторон.

Система экономических отношений собственности включает сле-
дующие составные части: а) присвоение факторов и результатов про-
изводства; б) хозяйственное использование материальных и иных 
средств; в) получение дохода от собственности (рис. 7).

Присвоение – экономическая связь между людьми, которая уста-
навливает их отношение к вещам как к своим (например, мой дом).

Отчуждение – отношение, являющееся противоположным при-
своению. Оно возникает, если какая-то часть общества захватывает все 
средства производства, оставляя других людей без источников средств 
к существованию, или когда продукты, созданные одними лицами, при-
сваиваются другими.

Рис. 6. Две стороны собственности
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Хозяйственное использование – отношения, которые возникают, 
когда собственник средств производства сам не занимается производ-
ственной деятельностью. Он предоставляет другим лицам возможность 
употреблять свое имущество на определенных условиях. Между соб-
ственником и предпринимателем в этом случае возникают отношения 
хозяйственного использования имущества. Предприниматель времен-
но получает юридическое право на владение и использование объекта 
чужой собственности. Примером таких отношений служит аренда – 
найм одним лицом (или организацией) у другого лица (или организа-
ции) имущества во временное пользование, на определенный срок и за 
определенную плату.

Собственность экономически реализуется, когда приносит доход 
ее владельцу. Такой доход представляет собой весь вновь созданный 
продукт или его часть, которые были получены благодаря применению 
средств производства. Это могут быть прибыль, налоги, различного 
вида платежи.

По определению юристов, собственность – это принадлежность 
каких-то объектов субъекту. Собственник вправе по своему усмотре-
нию совершать в отношении своего имущества любые действия, не 
противоречащие закону и иным правовым актам, в том числе отчуждать 
свое имущество в собственность другим лицам, будучи собственником 
передавать им его и оставлять имущество в залог, распоряжаться им 
иным способом.

В правовом аспекте выделяют триаду правомочий: право владения, 
право пользования, право распоряжения.

Право владения – предоставляемая законом возможность фактичес
кого обладания вещами, т. е. исключительно физического контроля за 
имуществом (вещью).

Рис. 7. Структура системы собственности
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Право пользования – это основанная на законе возможность экс-
плуатации имущества, извлечения из него полезных свойств и получе-
ния от него доходов, т. е. личного использования вещи.

Право распоряжения имуществом – предоставленная собственни-
ку возможность по своему усмотрению и в своих интересах совершать 
действия, определяющие юридическую свободу имущества, т. е. право 
принимать решения о том, как и кем вещь может быть использована.

Эти правомочия тесно связаны и лишь в комплексе составляют 
юридическое содержание права собственности (рис. 8).

В законодательном порядке субъектами права собственности явля-
ются: 

1) физическое лицо – гражданин как субъект гражданских (имуще-
ственных и неимущественных) прав;

2) юридическое лицо – организация (объединение лиц, предпри-
ятие, учреждение), являющаяся субъектом гражданских прав и обязан-
ностей. Примером может служить фирма – хозяйственное, промышлен-
ное или торговое предприятие, пользующееся правами юридического 
лица;

3) государство и муниципальные образования (органы местного 
самоуправления и управления).

В законодательстве особо выделяются объекты гражданских прав. 
К ним относятся:

1) недвижимое имущество (земельные участки, недра, обособлен-
ные водные объекты, леса, многолетние насаждения, здания, сооруже-
ния и т. п.);

2) движимые вещи (деньги, ценные бумаги, оборудование, автомо-
били, инструменты, мебель и т. д.);

3) интеллектуальная собственность (изобретения, рукописи, про-
граммное обеспечение, фирменные наименования, товарные знаки, 
знаки обслуживания, патенты, авторские права и др.).

После того как государство законодательно урегулирует имуще-
ственные отношения между указанными лицами, они наделяются пра-
вом собственности.

Рис. 8. Совокупность правомочий собственника



57

4. Современные виды и формы собственности

История человеческого общества насчитывает множество типов, 
видов и форм собственности. Нельзя разобраться в экономике, если не 
научиться классифицировать собственность. Надо уметь распределять 
отношения присвоения по классам (или родам, типам) и соподчинен-
ным им видам (подразделениям классов), конкретным формам в зави-
симости от их общих признаков.

Различают следующие три типа собственности: частная (трудо-
вая – семейная, фермерское хозяйство, индивидуальная трудовая дея-
тельность; нетрудовая – рабовладельческая, феодальная, буржуазная), 
смешанная (акционерная, кооперативная, совместная), общая (перво-
бытная, общинная, семейная, государственная, коллективная, общена-
родная).

Частная собственность означает, что отдельные люди относятся к 
данному имуществу как к личному источнику богатства. Этот тип при-
своения выступает в виде трудовой и нетрудовой частной собственности. 

Трудовую частную собственность имеют единоличные крестьяне, 
ремесленники и другие люди. В одном лице они представляют собой и 
собственника, и работника, которые живут своим трудом. 

Нетрудовую частную собственность имеют лица, владеющие срав-
нительно большими предприятиями, где применяется труд наемных ра-
ботников. Неимущие люди попадают в экономическую зависимость от 
собственников и работают в их пользу.

Общая долевая собственность качественно отличается от едино-
личной собственности, но вместе с тем имеет с ней некоторые общие 
элементы. Поэтому ее иногда называют смешанной собственностью.

При общей совместной собственности общий доход от обще-
ственной собственности распределяется между ее участниками или в 
равных долях, или в зависимости от трудового вклада каждого. 

Истории известны самые разнообразные формы собственности, из 
которых наибольшее значение имеют государственная и частная.

Государственная собственность. В современном мире нет ни од-
ной страны, где бы государство не занималось хозяйственной деятель-
ностью. В странах с развитой рыночной экономикой с помощью нало-
гов государством централизуется и перераспределяется от 1/3 (США, 
Япония) до более половины (Швеция) валового национального продук-
та. В западных странах доля государства в основных фондах составляет 
от 7 до 30 % и выше.
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Государственная форма собственности применяется в тех сферах 
экономики, в которых объективно велика потребность в прямом цен-
трализованном управлении, осуществлении государственных инвес
тиций, в которых ориентация на прибыльность не является критери-
ем, достаточным для функционирования в общественных интересах 
(средства информации, социальная и производственная структура, 
экологическая защита, фундаментальная наука и наукоемкое произ-
водство, такое как освоение космоса и т. д.). Государственная форма 
собственности возникает и при необходимости государственной по-
мощи терпящим банкротство негосударственным предприятиям. Это 
происходит на основе национализации фактически убыточных пред-
приятий, их санации с помощью государственных средств и последу-
ющей реприватизации.

Мировой опыт показывает, что государственная собственность мо-
жет быть эффективной, так как имеет определенные преимущества по 
сравнению с другими формами собственности, обусловленные ее функ-
циями: способностью осуществлять макрорегулирование, формировать 
стратегию экономического развития общества в целом, оптимизировать 
структуру национальной экономики. В то же время независимо от эко-
номического и социального строя государственная собственность в 
большинстве случаев функционирует с меньшей эффективностью, чем 
другие формы. С одной стороны, это связано с развитием государствен-
ной собственности в сферах, где возможности рынка ограничены и 
снижается мотивация к труду. С другой – эффективность государствен-
ной собственности может снижаться и в отраслях с нормально функ-
ционирующим рынком из-за обезличенности собственности и утраты 
предприятием рыночной ориентации. Преобладание же государствен-
ной формы собственности в экономике страны ведет к возникновению 
государственной монополии, которая пагубно сказывается на развитии 
экономики.

Рассматривая любой город как автономию, целостную самоуправ-
ляющуюся хозяйственную систему, можно сделать вполне определен-
ный вывод: наиболее приемлемой для этой системы формой экономи-
ческих, коммерческих и правовых отношений является муниципальная 
собственность.

Муниципализация (от лат. municipium – самоуправляющаяся общи-
на) означает передачу государственной властью права собственности 
на землю, строения, предприятия местного хозяйства органам город-
ского (сельского – в сельской местности) самоуправления.
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Объектами муниципальной собственности в городах становятся, 
прежде всего, системы их жизнеобеспечения: водопроводная и кана-
лизационная сети, газовое хозяйство, электроснабжение, транспорт, 
жилой фонд и т.  д. Сосредоточение этих служб в ведении городских 
властей дает немало преимуществ как самим городам, так и населению. 
В первую очередь, в этом заключается экономическая выгода: объеди-
ненное городское хозяйство и предоставляемые им населению услуги 
оказываются, как правило, значительно дешевле, нежели при рассредо-
точении указанных служб по отдельным частным собственникам (или, 
как это нередко случалось в нашей стране, по ведомствам). Благодаря 
упорядочению финансов содержание муниципальной собственности и 
городского хозяйства обходится дешевле и государственному бюджету: 
муниципализация способствует уменьшению дотаций из последнего.

Частная собственность. Исторически термин «частная собствен-
ность» использовался, чтобы разграничить государственное (казенное) 
имущество и все другие имущества. Поэтому считалось, что все него-
сударственное есть частное. Сегодня при огромном разнообразии форм 
собственности «неказенной» является собственность не только отдель-
ных граждан, но и кооперативов, ассоциаций, народных предприятий. 
В соответствии с этим в западной экономической теории и практике 
утвердилось представление, согласно которому под частной собствен-
ностью понимается всякая негосударственная форма собственности. 

К частной собственности можно отнести:
1. Домашние хозяйства как экономические единицы, осуществляю-

щие производство продукции и оказание услуг для собственных нужд.
2. Легальные частные предприятия, действующие в соответствии с 

законодательством. Сюда относятся предприятия любого размера – от 
индивидуального, кустарного производства до крупных предприятий.

3. Нелегальные частные предприятия в составе «теневой экономи-
ки». Сюда относится вся деятельность в сфере производства товаров и 
оказания услуг, которую частные лица осуществляют без специального 
разрешения властей.

4. Любой вид использования частного имущества для личных сбе-
режений – от сдачи внаем квартир до денежных операций между част-
ными лицами.

Коллективная (групповая) собственность может быть представ-
лена в виде кооперативной собственности колхозов, потребительской 
и других форм кооперации, а также акционерной собственности и соб-
ственности совместных, смешанных предприятий. 
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Акционерная собственность. Исторически материальной осно-
вой возникновения акционерной формы была потребность обобщест-
вления, присущая крупному машинному производству. Но только 
этого явно недостаточно. Крайне необходимо также высокое разви-
тие кредита, порождающее доверие. Акционерная собственность воз-
никает в результате добровольного объединения денежных средств 
различных слоев населения. Такое объединение становится основой 
совместного, коллективного создания в процессе функционирования 
акционерного предприятия доходов и их индивидуального присвое-
ния в виде дивидендов. В пределах индивидуального пакета акций 
(т.  е. суммы акций, приходящейся на каждого акционера) акционер 
получает свободу самостоятельно принимать решения, оказывая тем 
самым соответствующее воздействие на перспективы развития дан-
ного предприятия.

Акционерная собственность – наиболее совершенная, гибкая и 
соответствующая крупному общественному производству форма соб-
ственности. По способу возникновения и функционирования она явля-
ется общественной формой собственности, одновременно выступаю-
щей и индивидуальной. В этом ее достоинство и универсальность.

В экономической литературе помимо основных форм собственнос
ти выделяют и другие производственные формы, такие как собствен-
ность общественных организаций, ассоциаций, товариществ, церкви, 
семейная собственность и т. д. Особое место занимает интеллектуаль-
ная форма собственности, представляющая собой присвоение знаний, 
обмен научной информацией, культурой, искусством, изобретениями. 
Развитие форм собственности на современном этапе характеризуется 
процессом интернационализации отношений собственности, в резуль-
тате чего появляются совместные, смешанные предприятия, а также 
транснациональные корпорации. Все это дает основание говорить о 
системе форм собственности.

5. Разгосударствление и приватизация собственности  
в России и ПМР

Многообразие форм собственности, присущее рыночной экономи-
ке, при главенствующей роли частной собственности позволяет более 
рационально использовать экономические ресурсы в процессе расши-
ряющегося производства экономических благ для удовлетворения рас
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тущих потребностей общества, что в итоге способствует повышению 
эффективности экономики в целом.

Историческая практика свидетельствует, что системы, базирую-
щиеся на частной собственности, развиваются быстрее и успешнее, 
чем системы, в основе которых лежит государственная собственность. 
Основная проблема при господстве государственной собственности за-
ключается в отсутствии эффективного собственника, т. е. физического 
лица, заинтересованного в рациональном использовании и увеличении 
собственности. У владельца частной собственности существует лич-
ный интерес в росте эффективности. Частный собственник получает 
прямую выгоду от максимизации прибыли. При государственной фор-
ме собственности личная заинтересованность в защите собственности 
и росте эффективности производства ослаблена.

Директивно-плановая модель хозяйствования советского типа по-
казала себя экономически менее эффективной по сравнению с западной 
моделью хозяйствования, вследствие чего необходимость социально-
экономических преобразований, основанных на реорганизации отно-
шений собственности, была признана неизбежной.

Реорганизация отношений собственности – это сложный, противо-
речивый процесс, в котором люди выходят на совершенно новый уро-
вень деловой жизни, сталкиваются с необходимостью переговоров и 
экспертных консультаций, вовлекаются в процессы, связанные с куп
лей-продажей акций, с имущественными сделками, обязательствами и 
гарантиями.

Реорганизация отношений собственности необходима не только 
для реализации принципа социальной справедливости (возвращение 
народу собственности, созданной его трудом), но и для повышения 
эффективности национальной экономики, создания условий для эко-
номической мотивации широких слоев населения. Реорганизация от-
ношений собственности осуществляется, в первую очередь, путем ее 
разгосударствления.

Разгосударствление – это совокупность мер по преобразованию 
государственной собственности, направленных на устранение чрезмер-
ной роли государства в экономике. Оно означает снятие с государства 
большинства функций хозяйственного управления, передачу соответ-
ствующих полномочий самим предприятиям, замену вертикальных 
хозяйственных связей горизонтальными. Разгосударствление предпо-
лагает предоставление предприятиям экономической самостоятельнос
ти. Теперь они сами решают, что производить, сколько и по какой цене 



62

реализовывать, самостоятельно ищут поставщиков сырья и комплекту-
ющих изделий, а также рынки сбыта.

Однако разгосударствление не предполагает полного ухода госу-
дарства из экономической сферы. Современное производство не может 
успешно развиваться без государственного регулирования, которое эф-
фективно лишь в определенных пределах. Если эти пределы нарушены, 
то эффективность общественного производства снижается.

Разгосударствление может осуществляться по разным направле-
ниям:

1)	 разгосударствление процессов присвоения, признание каждого 
работника и трудового коллектива равноправным участником присвое-
ния, демонополизации;

2)	 создание многообразия форм хозяйствования, предоставление 
всем формам предприятий равных прав на свободу хозяйственной дея-
тельности в рамках закона;

3)	 возникновение новых организационных структур, новых форм 
предпринимательской деятельности (концернов, консорциумов, ассо-
циаций и т. п.), между которыми ведущую роль играют горизонтальные 
связи.

Разгосударствление экономики опирается на проведение денацио-
нализации и приватизации.

Денационализация представляет собой процесс возвращения 
бывшим владельцам или их наследникам ранее национализированно-
го имущества. Это позволяет восстановить защиту права частной соб-
ственности, что является одним из ее достоинств.

Приватизация (от лат. рrivates – частный) – одно из направлений 
разгосударствления собственности, заключающееся в передаче ее в 
частную собственность отдельных граждан и юридических лиц.

Иначе говоря, приватизация – это процесс преобразования отно-
шений собственности, при котором объекты собственности переходят 
из государственной в другие формы собственности, преимущественно 
в частную и связанные с ней формы собственности.

Таким образом, различие между приватизацией и разгосударствле-
нием сводится к тому, что первая отражает процесс коренной трансфор-
мации отношений собственности, а второе является понятием, которое 
охватывает весь комплекс преобразований существующей хозяйствен-
ной системы, направленных на разрушение в ней государственного 
диктата и создание условий для функционирования экономики как не-
зависимой от государства сферы общественной деятельности людей.
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Объектами приватизации могут быть: крупная промышленность, 
мелкие и средние предприятия промышленности и торговли, предпри-
ятия сферы услуг, жилищный фонд, жилищное строительство, пред-
приятия сельского хозяйства и т.  д. После приватизации субъектами 
собственности становятся: частное лицо, работник приватизируемого 
предприятия, трудовой коллектив, банки, холдинги, акционерные об-
щества и т. п.

Основными целями приватизации собственности в странах с пере-
ходной экономикой, в том числе в России и ПМР, являются:

− формирование слоя частных собственников-предпринимателей;
− повышение эффективности деятельности предприятий;
− создание конкурентной рыночной среды;
− содействие демонополизации экономики;
− привлечение иностранных инвестиций;
− социальная защита населения и развитие объектов социальной 

инфраструктуры за счет средств от приватизации.
Масштабы приватизации зависят от того, насколько широко в той 

или иной стране использовался метод национализации частного секто-
ра в предшествующий период. В государствах, в которых метод нацио-
нализации применялся редко (США, ФРГ, Япония), тенденция к прива-
тизации проявлялась слабо. В тех странах, где процесс национализации 
зашел далеко (Великобритания, Франция), приватизация осуществля-
лась в широких масштабах.

Сам процесс приватизации предполагает, прежде всего, четкое 
определение собственности, которая остается в руках государства и 
приватизации не подлежит или подлежит с большими ограничениями; 
разделение условий приватизации мелких и крупных предприятий (ма-
лая и большая приватизация); определение способов проведения при-
ватизации.

Что касается определения собственности, которая остается в руках 
государства, то она продолжает концентрироваться в производствах и 
отраслях, где рыночные механизмы неэффективны и функционирова-
ние экономических субъектов на основе частной собственности либо 
осуществляется с высоким уровнем издержек, либо невозможно в прин-
ципе (например, в оборонной промышленности, в сфере естественных 
монополий или инфраструктуры).

При разграничении условий и способов приватизации мелких и 
крупных предприятий малая приватизация касается преимущественно 
предприятий торговли, общественного питания, гостиничного хозяй-
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ства, сферы услуг, продажа которых производится в основном на аук-
ционах, коммерческих конкурсах и предусматривает полный выкуп. В 
большинстве стран она происходит эффективно и быстро. При малой 
приватизации новый собственник, как правило, обязан в течение опре-
деленного срока сохранить профиль предприятия.

Большая приватизация осуществляется преимущественно путем 
акционирования предприятий и перехода контрольного пакета акций в 
руки частных инвесторов. Большая приватизация сталкивалась с серь
езными трудностями. Средств населения часто было недостаточно для 
инвестирования в крупные предприятия, а иностранный капитал пред-
почитал в основном портфельные вложения.

Выбор того или иного способа (модели) приватизации зависит от 
политических, экономических и социальных реалий, а также от при-
оритетов в каждой конкретной стране. Мировой опыт насчитывает 22 
различных способа частичной и полной передачи государственной соб-
ственности и ее функций частному сектору.

Наиболее распространенными являются следующие способы (мо-
дели) приватизации:

1. Бесплатное распределение государственной собственности 
среди населения, не располагающего значительным капиталом, в том 
числе иностранным. Осуществляется в соответствии с участием граж-
дан в производственном процессе.

Разновидностью данного способа является ваучерная приватизация 
посредством сертификатов, купонов, бонов и др. Ими могут наделяться 
все граждане или только совершеннолетние. Затем предполагается об-
мен акций приватизируемых предприятий на ваучеры, т. е. население 
получает свою часть национального богатства в виде акций конкретно-
го предприятия. Используются и посреднические схемы, когда ваучеры 
вкладываются в инвестиционные фонды, а уже они покупают акции 
приватизируемых предприятий. После установленного законом срока 
ваучеры изымаются из обращения, а покупка акций производится ис-
ключительно за деньги.

Преимущество этого способа в том, что когда в стране не суще-
ствует реального капитала, то через ваучеры происходит относительно 
быстрое протекание процесса приватизации. Кроме того, данная мо-
дель позволяет реализовать принцип равенства, так как все граждане 
находятся в одинаковых стартовых условиях при приобретении имуще-
ства. Ее недостатком являются слабые финансовые результаты: денеж-
ные средства не получает ни государство, ни предприятия. Такая мо-
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дель приватизации делает неэффективной связь между собственностью 
и управлением, что хорошо видно на примере России.

2. Закрытая продажа, т. е. продажа акций предприятия его трудо-
вому коллективу на льготных условиях. Деньги от продажи остаются на 
предприятии и используются для его развития. 

Почти вся приватизация в развитых и развивающихся государствах 
осуществляется по этой модели. Она позволяет быстро передать гос
предприятия в руки коллективного собственника, однако не обеспечи-
вает социальной справедливости по отношению к населению, не заня-
тому на приватизируемых предприятиях. Она не решает фискальной 
задачи, а иногда не может обеспечить эффективного управления. Еще 
одним недостатком закрытой продажи является возможность для ад-
министрации перевести предприятие в свою собственность по низким 
ценам.

3. Открытая продажа, т. е. продажа госпредприятий по рыночной 
цене, предоставляет возможность участвовать в покупке приватизируе-
мого предприятия всем лицам, в том числе иностранным. Полученные 
средства поступают в государственный бюджет. 

Эта модель может привести к улучшению управления и повыше-
нию экономической эффективности предприятий. Однако она наталки-
вается на недоверие со стороны нации, нехватку внутренних капиталов 
и заинтересованность зарубежных инвесторов. Кроме того, недостат-
ком является отсутствие достоверной информации о стоимости пред-
приятия.

Практика показывает, что способы приватизации редко встречают-
ся в чистом виде, в большинстве случаев это комбинация разных под-
ходов.

При проведении приватизации на первый план должен выступать 
не просто экономический эффект, который достигается при изменении 
формы собственности, а социальный эффект, не просто воздействие 
приватизации на построение более эффективной хозяйственной систе-
мы, а воздействие на уровень жизни населения, на весь комплекс со-
циальных проблем. В процессе приватизации, массового перехода прав 
собственности появляются новые социальные категории: собственники 
(акционеры), управляющие (менеджеры), наемные работники. Прива-
тизация таким образом создает предпосылки для коренных изменений 
в структуре общественных групп и отношений.

Приватизация и изменение функций государства – базовые направ-
ления структурной трансформации любой экономической системы. 
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Россия в этом процессе не является исключением, однако по масштаб-
ности, силе и глубине трансформации ей нет аналогов. В России можно 
выделить два этапа приватизации.

Первый этап (с 1992 по 1994 г.) вошел в историю реформ как вау-
черный этап приватизации. В стране насчитывалось 240 тыс. государ-
ственных и муниципальных предприятий. Необходимо было реализо-
вать модель, обеспечивающую быстрые темпы и массовый характер 
приватизации, а также ее поддержку большей частью общества. Имен-
но поэтому было осуществлено безвозмездное размещение приватиза-
ционных чеков – ваучеров, представляющих собой ценные бумаги но-
минальной стоимостью 10 тыс. руб. Они использовались как платежное 
средство для приобретения объектов приватизации. Приватизационные 
чеки могли продаваться и покупаться без ограничения их количества. 
Население России получило 146,064 млн приватизационных чеков. По 
официальным данным за период ваучерной приватизации (до 1 июля 
1994 г.) было разгосударствлено 70  % промышленных предприятий. 
Доля государственной собственности в общей стоимости приватизиро-
ванного имущества составила 35 %.

Основной целью данной модели являлось создание рыночной ин-
фраструктуры в сжатые сроки. Были провозглашены задачи приватиза-
ции: покончить с господством государственной собственности и сфор-
мировать класс частных собственников, который по уровню доходов 
должен превратится в зажиточный «средний класс». Однако реализация 
этой модели показала, что предприятия не склонны к быстрым измене-
ниям, смена отношений собственности оказалась формальной, преодоле-
ния технической отсталости и роста рентабельности не произошло.

Второй этап приватизации – денежный – начался с 1 июля 1994 г. 
Осуществлялась продажа предприятий или их акций на аукционах, кон-
курсах, производился выкуп арендованного имущества и использова-
лись другие способы приватизации.

С 1997 г. началась приватизация по индивидуальным проектам.
Основными методами продаж являются аукционы и коммерческие 

конкурсы с инвестиционными и социальными условиями. Это означа-
ет, что право владения объектом переходит к покупателям после выпол-
нения инвестиционных и социальных обязательств в отношении объек-
та приватизации, принятых ими на себя по результатам коммерческих 
конкурсов.

В ПМР разгосударствление госсобственности началось с появле-
нием первых арендных предприятий в 1980 г. В первую очередь они 
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создавались в мебельной промышленности. С 1992 г. стали образо-
вываться акционерные общества, особенно они распространялись в 
электротехнической и легкой промышленности (ЗАО «Молдавкабель», 
«Тиротекс», «Электромаш»). К 2002 г. началась денежная приватизация 
собственности. В числе первых выкупленных предприятий были «Мол-
давкабель» и Молдавский металлургический завод. 

Особенность приватизации в Приднестровье состояла в том, что 
не осуществлялась эмиссия соответствующих ценных бумаг (ваучеров, 
чеков, бонов) и не создавались инвестиционные фонды, при этом при-
обретение собственности проводилось исключительно на возмездной 
основе.

Приватизация стратегически важных предприятий проводилась 
по индивидуальным проектам с обязательным выполнением собствен-
ником следующих условий: сохранить профиль приватизируемых 
предприятий; осуществить инвестиции в модернизацию, техническое 
перевооружение и ремонт предприятий; сохранить и увеличить чис-
ленность персонала; обеспечить гарантированные рынки сырья (ком-
плектующих) и рынки сбыта продукции; погасить кредиторскую за-
долженность в первую очередь по заработной плате, в бюджеты и во 
внебюджетные фонды.

За 2003–2008 гг. было приватизировано 128 организаций, из кото-
рых можно выделить такие крупные предприятия, как ЗАО «Молдав-
ская ГРЭС», ЗАО «Тиротекс», ЗАО «Букет Молдавии», ОАО «ТВКЗ 
„KVINT“», ЗАО «Тираспольский хлебокомбинат», ЗАО «Молдавкабель», 
обувные фабрики «Тигина» и «Флоаре», швейная фабрика «Одема», ЗАО 
«Рыбницкий цементный комбинат», молочные комбинаты городов Рыб-
ница, Бендеры, Тирасполь и ряд других, на общую сумму 145,8 млрд руб. 
ПМР плюс 90,2 млн долл. США. Новыми собственниками предприятий 
стали инвесторы зарубежных стран (России, США, Германии, Венгрии), 
банки и фирмы-резиденты ПМР, трудовые коллективы.

К настоящему времени в республике приватизировано более 140 
объектов госсобственности. Вместе с тем в 2012 г. процесс привати-
зации государственной и муниципальной собственности был при-
остановлен. Более того, государству возвращено пять неэффективно 
используемых частных предприятий: Бендерский комбинат хлебопро-
дуктов, Бендерский хлебозавод, Каменский консервный завод, ЗАО 
«Биотехнология», ЗАО «Днестр-авто».

В целом процессы разгосударствления и приватизации привели к 
созданию новых организационно-правовых форм хозяйствования, пе-
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рераспределению занятого населения по укладам экономической жиз-
ни, росту доли негосударственного сектора (корпоративного и частно-
го), а также к повышению эффективности деятельности предприятий.

Однако к эффективному хозяйствованию ведут не сами по себе раз-
государствление и приватизация, а именно рыночная система, главную 
движущую силу которой составляет конкуренция. Разгосударствление 
и приватизация образуют лишь объективную основу формирования 
конкурентной среды рыночной экономики, поэтому являются не целью, 
а средством для роста благосостояния трудовых коллективов, регионов 
и каждого из нас.
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Тема 5. ЭКОНОМИЧЕСКИЕ СИСТЕМЫ  
И ИХ СУЩНОСТЬ

1. Понятие и сущность экономической системы.
2. Классификация экономических систем.
3. Типы и модели экономических систем.

1. Понятие и сущность экономической системы

В процессе хозяйственной деятельности экономические отноше-
ния между людьми всегда функционируют как определенная система, 
включающая объекты и субъекты этих отношений, а также различные 
формы связей между ними. Экономика каждой страны – это большая 
система, в которой много разных видов деятельности и каждое звено, 
компонент системы может существовать только потому, что получает 
что-либо из других, т. е. находится во взаимосвязи и взаимозависимос
ти с другими звеньями.

Экономические отношения в обществе – сложное понятие. С од-
ной стороны, они показывают отношение людей к природе, взаимодей-
ствие человека с природой. Это отношения по поводу рационального 
использования природных ресурсов. Их можно определить как техни-
ко-экономические отношения. 

С другой стороны, экономические отношения представляют со-
бой отношения между самими людьми, определяющиеся правами соб-
ственности на факторы производства (производственные отношения). 
Это социально-экономические отношения.

Технико-экономические и социально-экономические отношения 
образуют единство двух сторон экономики, что заложено в самой сути 
производства как процесса одновременного взаимодействия людей с 
природой и друг с другом. Это единство закреплено организационно-
экономическими отношениями, выступающими системой организации 
и управления всей экономикой и отдельными ее частями. Следователь-
но, единство и взаимодействие технико-экономических и социально-
экономических отношений образует экономическую систему (рис. 9).
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Экономическая система – это форма организации экономики, ком-
плекс социально-экономических и организационных отношений между 
производителями и потребителями материальных благ, взаимосвязь и 
взаимозависимость которых обеспечивает функционирование системы 
и эффективное использование ограниченных ресурсов.

На развитие и функционирование экономической системы влияют 
природно-климатические (местоположение на планете, обеспеченность 
водой, степень плодородия земель), социокультурные (духовно-сознатель-
ная жизнедеятельность человека) и производственно-экономические фак-
торы. Таким образом, экономическая система многофакторна. Среди фак-
торов, влияющих на ее развитие, определяющими являются следующие:

– существующая в стране система мер по принятию хозяйствен-
ных решений;

– структура собственности;
– механизмы обеспечения информацией и координацией;
– механизмы постановки целей и побуждения людей к труду.
Факторы группируются в три структуры: хозяйственную, админи-

стративную, информационную.
Хозяйственная структура – это взаимодействие элементов мате-

риально-технической базы по поводу использования ограниченных ре-
сурсов.

Административная (организационная) структура представляет 
собой юридически оформленный свод прав и обязанностей должност-
ных лиц хозяйственной структуры по поводу распоряжения ограничен-
ными ресурсами.

Информационная структура предполагает обобщение и распро-
странение полученных сведений о деятельности двух первых структур.

Рис. 9. Экономическая система общества
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В зависимости от формы собственности совокупности указанных 
структур образуют разные уклады: патриархальный, мелкотоварный, 
государственный и др.

В одной стране возможно существование нескольких укладов одно-
временно. Данное обстоятельство приводит к противоречивому и вол-
нообразному движению самой экономической системы. В частности, 
если в стране набирает силу государственный уклад, то идет процесс 
национализации и обобщения, и напротив, при первенстве частнохозяй-
ственного уклада централизация сменяется децентрализацией, обоб-
ществление – обособлением и т. д. Кроме того, свойства хозяйственной 
системы как целого не тождественны простой сумме свойств входящих 
в нее структурных элементов, появляется новое качество, новые свой-
ства. Система всегда находится в развитии и обладает определенными 
свойствами: целостностью, упорядоченностью, стабильностью, измен-
чивостью, устойчивостью, подвижностью, противоречивостью. 

Экономическое противоречие – это объективно необходимое дина-
мическое отношение взаимоисключающих и взаимополагающих про-
тивоположностей, имманентных каждому экономическому процессу, 
это одновременное проявление в одном и том же экономическом про-
цессе взаимоисключающих тенденций и свойств, например отношение 
спроса и предложения. Экономическое противоречие всегда социально 
и предметно в том смысле, что люди вступают в противоречие друг с 
другом и с самими собой по поводу производства, обмена, распределе-
ния и потребления материальных благ и услуг. Оно является сущностью 
и источником самодвижения экономических процессов. Противоречия 
системы обусловливают и противоречивые тенденции в ее развитии: к 
целостности (единообразию) и обособленности (разнообразию); к цен-
трализации и децентрализации; к обобществлению и обособлению; к 
изменчивости и устойчивости и т. д.

В экономической системе хозяйственная деятельность всегда 
оказывается организованной, скоординированной тем или иным об-
разом. Известны два основных способа координации экономической 
деятельности в системе: стихийный, или спонтанный, порядок и ие-
рархия.

Первый означает добровольное сотрудничество путем рыночных 
взаимозависимостей, а вторая – централизованное управление, коман-
ду, связанные с обязательным выполнением, принуждением.

К экономической системе общества относится не только производ-
ственная деятельность домохозяйств и фирм, но и совокупность отно-
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шений и организаций, в рамках которых осуществляется данная дея-
тельность. Организационная структура экономической системы – это 
состав организаций, типы организационных отношений между ними, 
распределение функций, методы и процедуры их выполнения.

Различают организационную структуру производства и органи-
зационную структуру управления. Первая предполагает совокупность 
производственных комплексов, технологические и организацион-
ные отношения между ними. Вторая включает совокупность органов 
управления и взаимоотношения между ними. Взаимоотношения могут 
существовать в форме равноправного партнерства и разделения ролей 
управляющих.

Функционирование экономической системы нацелено на выполне-
ние таких важнейших задач, как:

– формирование и обеспечение работоспособности экономики;
– координация всех видов экономической деятельности;
– реализация социальных целей.

2. Классификация экономических систем

Экономическая система имеет не только структурные, но и гене-
тические связи, т. е. с развитием системы они не остаются неизменны-
ми. Поэтому структура и специфические черты экономической систе-
мы являются продуктом истории, а изучение экономической системы 
общества предполагает: анализ происхождения и развития (генезиса) 
экономических систем общества; сравнение разных подходов к анализу 
экономических систем; выделение основных признаков, на основании 
которых можно определить типы экономических систем.

Современный мир характеризуется наличием самых разных эконо-
мических систем, каждая из которых сформировалась в процессе дли-
тельного исторического развития. Их можно сгруппировать, или клас-
сифицировать, взяв за основу какой-либо критерий. В экономической 
науке существуют разные подходы и критерии периодизации социаль-
но-экономического развития общества. Основными подходами являют-
ся формационный и цивилизационный.

Формационный подход характерен для марксистской теории. 
К. Маркс сформулировал трехчленную классификацию: 

1) первичная (архаичная) формация включает в себя первобытно-
общинный и азиатский способы производства;
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2) вторая крупная формация основана на частной собственности 
(рабство, крепостничество, капитализм);

3) третья – коммунистическая, основанная на уничтожении част-
ной собственности, предполагает целый ряд способов производства и 
состоит из двух фаз, низшей из которых является социализм. 

В соответствии с формационным подходом историческое развитие 
общества сводится к смене пяти общественно-экономических форма-
ций: первобытнообщинной, рабовладельческой, феодальной, капита
листической, коммунистической.

Общественно-экономическая формация – это исторический тип 
общества, развивающийся на основе определенного способа производ-
ства.

Способ производства – совокупность производительных сил и 
производственных отношений, уровень развития которых определяет 
переход от одной формации к другой, более прогрессивной.

Совокупность производственных отношений образует экономичес
кий базис общества, который определяет надстройку, т. е. политичес
кие, юридические, философские, религиозные взгляды людей и соот-
ветствующие им учреждения (рис. 10).

По мысли К. Маркса, общественно-экономическая формация – это 
совокупность базиса и надстройки. Единым для всех общественно-эко-
номических формаций является закон соответствия производственных 
отношений характеру и уровню развития производительных сил. На 
определенном этапе развития формации возникает конфликт между но-
выми производительными силами и старыми производственными отно-
шениями, что приводит к замене старого способа производства новым, 

Рис. 10. Взаимозависимость элементов общественно-экономической формации
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более прогрессивным. В результате противоречия между новыми про-
изводительными силами, требующими простора для своего развития, 
и старыми отношениями собственности происходит социальный кон-
фликт, который заканчивается заменой старой формации новой.

Цивилизационный подход предполагает изучение мировой исто-
рии как единого планетарного целого с постепенной сменой цивилиза-
ций. Слово «цивилизация» происходит от латинского «гражданский», 
«общественный» и используется для оценки степени и уровня культу-
ры (например античная, азиатская, европейская).

В соответствии с данной концепцией в общественном развитии вы-
деляется семь цивилизаций:

– неолитическая, которая длилась 35 столетий;
– восточно-рабовладельческая (бронзовый век) – 20–23 столетия;
– античная (железный век) – 12–13 столетий;
– раннефеодальная – 7 столетий;
– предындустриальная – 4,5 столетия;
– индустриальная – 2,3 столетия;
– постиндустриальная – 2 столетия.
Согласно другой классификации, при которой используется крите-

рий степени индустриального развития общества, выделяются три 
экономические системы: индустриальная, постиндустриальная и нео
индустриальная (информационное общество).

Американский социолог и политический деятель У. Ростоу создал 
теорию стадий экономического роста, в соответствии с которой эконо-
мическую систему любой страны в прошлом и настоящем можно от-
нести к одной из пяти последовательно сменяющих друг друга стадий 
экономического роста. В основе их смены лежит процесс развития тех-
ники и производства. Этими стадиями являются: традиционное обще-
ство, переходное общество, стадия решающего сдвига, индустриаль-
ное общество и стадия массового потребления. Основными формами  
У. Ростоу считает традиционное и индустриальное общество, а осталь-
ные стадии представляются переходными.

В основе деления истории человеческого общества на стадии ле-
жат, по мнению ученого, принципиальные различия трех главных обоб-
щающих характеристик: уровня развития техники, нормы накопления 
капитала, уровня потребления.

Аналогичную теорию выдвинул в 70-х гг. XX в. американский со-
циолог Д. Белл, который при характеристике общественного развития 
опирался на следующие критерии: социальная структура, государ-
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ственное устройство и уровень культуры. Социальная структура вклю-
чает отраслевую структуру экономики, развитость технологии, харак-
тер разделения труда, его воздействие на профессиональную структуру. 
Общество движется от доиндустриального к индустриальному и затем 
к постиндустриальному.

Доиндустриальное общество отличается неразвитыми произво-
дительными силами, необходимостью непосредственного обращения 
к природе как источнику средств к существованию. Индустриальное 
общество организовано на основе машинно-промышленного произ-
водства. Постиндустриальное общество характеризуется следующими 
отличительными признаками: центр тяжести перемещается с производ-
ства товаров на производство услуг; важнейшую роль в экономической 
системе играют научные знания и нововведения; главное место в про-
фессиональной структуре принадлежит специалистам. Понятия «ин-
дустриальное общество» и «постиндустриальное общество» прочно 
вошли в современный лексикон и отражают специфические характери-
стики экономических систем развитых стран (рис. 11).

Рис. 11. Эволюция экономических систем
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Классификация экономических систем на основе способа органи-
зации хозяйственной деятельности учитывает:

– форму собственности на факторы производства;
– кто и как принимает основные экономические решения;
– способ координации экономической деятельности;
– мотивы, стимулирующие экономическую деятельность.
На основе этих критериев можно выделить следующие системы: 

традиционная экономика, плановая экономика, рыночная экономика, 
переходная экономика.

В настоящее время такая классификация является наиболее рас-
пространенной.

3. Типы и модели экономических систем

Экономическая система может рассматриваться и анализироваться 
на разных уровнях: на уровне фирмы (предприятия), макроэкономики 
или мировой экономики. Каждый уровень обладает определенными 
специфическими и общими чертами, характеризующими как экономи-
ческую систему в целом, так и ее отдельные звенья. Наиболее суще-
ственными качественными признаками, лежащими в основе выделения 
типов экономических систем, являются:

– экономическое состояние общества на определенной ступени его 
развития;

– основные мотивы экономической деятельности хозяйственной 
системы, ее структура;

– форма права собственности на экономические ресурсы;
– способ координации деятельности хозяйствующих субъектов;
– организационные формы согласования действий экономических 

субъектов и др.
На современном этапе социально-экономического развития обще-

ства экономическая наука выделяет следующие типы экономических 
систем: традиционная, административно-командная, рыночная и сме-
шанная.

Традиционная экономика – это экономика, в которой практика 
использования ресурсов определяется традициями и обычаями. Для 
стран с традиционной экономикой характерна многоукладность, т. е. 
существование различных форм хозяйствования, основанных на раз-
личных формах собственности: натурально-общинное хозяйство ос-
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новано на общинной форме собственности, мелкотоварное производ-
ство крестьян и ремесленников – на мелкой частной собственности. 
Организация производства, его структура, ритм экономической жиз-
ни базируются здесь на обычаях и традициях. Наследственные при-
вычки, общественные роли и статусы предопределяют устои эконо-
мической жизни и социальной деятельности. Этнические и кастовые 
преграды препятствуют распространению научного и технического 
прогресса. Этот тип экономики присущ отсталым в экономическом 
отношении странам.

Административно-командная плановая экономика – экономи-
ка, при которой материальные ресурсы составляют государственную 
собственность, а координация экономической деятельности осущест-
вляется посредством централизованного планирования, управления и 
контроля. В условиях командной экономики управление всеми пред-
приятиями происходит из единого центра, производители ограничены 
в принятии экономических решений, а потребители ограничены в вы-
боре предлагаемых благ. Итогом этого является отсутствие конкурен-
ции, торможение роста качества продукции, производительности труда 
и введения инноваций.

Рыночная экономика – экономика, основанная на товарно-денеж-
ных отношениях, господстве частной собственности и свободной кон-
куренции производителей и потребителей. Основные экономические 
решения в рыночной экономике принимаются самостоятельно произ-
водителями и потребителями. Первые на свой страх и риск принимают 
решения о том, какие продукты производить, в каком количестве, по-
средством какой техники, технологии и для кого. Вторые самостоятель-
но делают выбор, какую продукцию приобретать и у каких произво-
дителей. Выбор осуществляется под воздействием таких факторов, как 
цена, качество и т. п.

Сбалансированность экономики достигается с помощью рыночно-
го механизма, основными элементами которого являются спрос, пред-
ложение, конкуренция и цена.

Смешанная экономика – это экономика, функционирующая на 
базе рыночного механизма и государственного регулирования хозяй-
ства. Такие изменения в роли государства вызваны, прежде всего, не-
обходимостью развития производственной и социальной инфраструк-
туры, научно-техническим прогрессом. При смешанной экономической 
системе сочетаются преимущества рыночной системы и централизо-
ванной экономики, т. е. используются различные методы государствен-
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ного регулирования, обеспечивающие единые «правила игры» на рын-
ке, проводится политика в интересах всех членов общества.

Социальная рыночная экономика – это наиболее развитая форма 
рыночной экономики, в которой принцип свободы и рыночного хозяй-
ствования сочетается с социальным порядком и социальным прогрессом. 

Данный тип экономики имеет два начала:
– она является рыночной;
– она является смешанной экономикой.
Поэтому в научной литературе ее называют социально ориенти-

рованной смешанной экономикой. Социальная рыночная экономика 
невозможна без соблюдения экономического и социального порядков.

Экономический порядок включает:
– порядок, регулирующий право собственности;
– денежный и валютный порядок;
– имущественный порядок;
– конкурентный порядок;
– порядок, регулирующий внешнеэкономическую деятельность.
Таким образом, экономический порядок – это правила, регулирую-

щие организационное строение экономики, а также совокупность ин-
ститутов, ответственных за придание экономике определенных органи-
зационных форм.

Социальный порядок – совокупность институтов и норм, опреде-
ляющих социальное положение граждан и отдельных групп населения.

Социальный порядок охватывает:
– порядок в сфере труда;
– порядок в системе социального страхования и социальной помо-

щи;
– жилищный порядок;
– экологический порядок;
– порядок в системе образования;
– порядок в здравоохранении и т. д.
Социально ориентированная смешанная экономика – это экономи-

ка, в которой социально ориентировано функционирование и рынка, и 
государства. Социальная ориентация рынка как механизма хозяйство-
вания выражается в следующем:

– рынок ориентирует производство на растущие и меняющиеся по-
требности людей, а улучшение экономических показателей (рост про-
изводительности труда, внедрение новой техники и технологии) явля-
ется средством удовлетворения потребительских нужд населения;
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– усилению социальной ориентации рыночного хозяйства способ-
ствует увеличение затрат на развитие человеческого потенциала, кото-
рое происходит на уровне как отдельных фирм, так и всего общества;

– социальная ориентированность рыночного хозяйства проявляет-
ся и в характере отношений собственности, которая имеет тенденцию к 
дисперсности, т. е. к увеличению владения собственностью через акции 
большего числа населения, что создает возможность улучшения усло-
вий удовлетворения индивидуальных потребностей населения.

Социальная ориентированность государства выражается в том, 
что оно выступает социальным гарантом стабильности, защищенно-
сти и равенства людей в рыночной экономике. С помощью государства 
удовлетворяются совместные потребности всех членов общества (безо
пасность, правопорядок, социальная защищенность, здоровая окружа-
ющая среда и т.  д.). Государство гарантирует гражданский мир и це-
лостность общества. Социальная ориентированность государственного 
регулирования экономически тесно связана с демократической фор-
мой организации общества. При единой рыночной основе и социаль-
ной ориентированности смешанная экономика в каждой стране имеет 
специфические черты, выражающиеся в разных масштабах и формах 
сочетания государственного и частного секторов, неодинаковой степе-
ни социальной ориентированности и государственного вмешательства 
в частное предпринимательство и рыночные отношения.

В настоящее время в обобщенном виде различают три основные 
модели смешанной экономики: западноевропейскую, американскую и 
японскую. Для западноевропейской модели характерны большие мас-
штабы государственного предпринимательства и высокая степень пе-
рераспределения валового национального продукта через бюджет; для 
американской модели – небольшой объем государственного сектора и 
максимальная предпринимательская свобода; для японской модели – 
небольшой объем государственного предпринимательства и традици-
онные связи правительственной бюрократии с частным предпринима-
тельством.

Таким образом, социально ориентированной смешанной экономи-
ке присущи различные модели, обусловленные национальной специфи-
кой.

Модели хозяйствования в рыночной экономике отражают нацио-
нальные особенности организации экономической жизни, степень со-
четания рыночного и государственного регулирования, учет историчес
ких, культурных, природно-климатических и ресурсных факторов и 
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т. д. Выбор модели определяется тем, в какой мере она способствует 
экономическому росту и конкурентоспособности экономики, технико-
технологическому развитию производства, интеграции национальной 
экономики в международную систему хозяйствования на основе гар-
монизации национального законодательства с международными стан-
дартами и др.

К наиболее приоритетным экономическим моделям хозяйствова-
ния относятся:

– американская модель (либеральная модель капитализма), в кото-
рой частная собственность является доминирующей, а регулирующая 
роль государства минимальна и сводится к установлению правил игры; 
активно поощряется малое предпринимательство; обогащение наибо-
лее активной части населения основано на высоком уровне производи-
тельности труда и ориентации на достижение личного успеха при рез-
кой дифференциации на богатых и бедных; гарантируется приемлемый 
уровень жизни малообеспеченных групп населения;

– японская модель (корпоративная экономика), отличительной 
особенностью которой является высокий уровень государственного 
влияния на основные направления экономики, связанного с планирова-
нием и координацией деятельности правительства и частного сектора; 
широкое распространение пожизненного найма работников, объеди-
ненных общими интересами и привлекаемых к управлению и приня-
тию решений; сохранение национальных традиций при заимствова-
нии у других государств всего того, что нужно для развития страны; 
социальная направленность модели (соблюдение социальных прав 
гражданина, борьба против социального неравенства, возложение на 
корпорации обязанностей по решению социальных задач); незначи-
тельное различие в уровне заработной платы между главой фирмы и  
служащим;

– немецкая модель (социально-рыночная экономика), основанная 
на высоком уровне воздействия государства на экономику (установле-
ние правил игры, влияние на цены, технические нормы, активная соци-
альная политика); прогнозировании макроэкономических показателей; 
реализации принципа социального партнерства (участие работников 
предприятия в его собственности); решающей роли банков, среди кото-
рых Центральному банку дана полная автономия; поощрении малых и 
средних предприятий, фермерских хозяйств; долгосрочном программи-
ровании; незначительном различии в уровне заработной платы руково-
дителей и подчиненных;
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– шведская модель (социальная рыночная экономика), для которой 
характерны сильная социальная политика, направленная на сокраще-
ние имущественного неравенства за счет перераспределения нацио
нального дохода в пользу наименее обеспеченных слоев населения; 
вмешательство государства в процесс ценообразования (установление 
фиксированных цен), обеспечения экономической стабильности, пере-
распределения доходов, повышения уровня жизни и развития экономи-
ческой инфраструктуры, а частного сектора – в развитие производства;

– российская модель, учитывающая евразийскую природу и разме-
ры экономического пространства, исторически сложившийся ментали-
тет, формы хозяйствования, традиции и обычаи народов, населяющих 
территорию России. Для данной модели характерны потенциальная 
обеспеченность экономики природными и интеллектуальными ресур-
сами, преимущественная ориентация на развитие внутреннего рынка 
при расширении развития внешнеэкономических связей, значительная 
роль государства в регулировании экономических процессов (макро-
экономическая стабильность и конкуренция, стимулирование отече-
ственного товаропроизводства, социальная ориентация экономики) и 
т. д.;

– китайская модель, для которой характерно сочетание социалис
тических и рыночных методов регулирования экономики с использо-
ванием государственного планирования, создание системы рынков 
(фондовых, услуг, информации, техники и технологии), развитие товар-
но-денежных отношений в сельском хозяйстве, высокая доля государ-
ственного сектора;

– южнокорейская модель, для которой характерно значительное 
регулирование воздействия государства на развитие экономики посред-
ством планирования экономического развития, разработки пятилетних 
планов, монополии государства в кредитно-финансовой сфере, регу-
лирования внешнеэкономической сферы (стимулирование экспорта 
и ограничение импорта, поддержка развития собственного производ-
ства).
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Тема 6. ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА  
РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКИ

1. Рынок и его функции.
2. Структура и инфраструктура рынка.
3. Рыночный механизм и его основные элементы.
4. Преимущества и недостатки рыночного механизма.

1. Рынок и его функции

В экономической литературе существует множество определений 
рынка.

У. Джевонс понимает рынок как всякую группу людей, вступаю-
щих в тесные деловые отношения и заключающих крупные сделки по 
поводу любого товара. Британская энциклопедия характеризует рынок 
как совокупность инструментов, посредством которых осуществляет-
ся обмен товарами и услугами в результате контактов покупателей и 
продавцов друг с другом. Ф. Котлер, занимающийся проблемами мар-
кетинга, определяет рынок как совокупность существующих и потен-
циальных покупателей товаров; Ф. Хайке – как источник информации, 
которую дает рынок о соотношении спроса и предложения на те или 
иные товары и услуги. Таким образом, из вышесказанных определений 
следует, что существуют несколько исторических условий возникнове-
ния рынка:

– первое условие – разделение труда, которое ведет к специализа-
ции и обмену;

– второе – самостоятельность экономических агентов, или, как час
то говорят экономисты, обособленность хозяйственных субъектов.

Для эффективного функционирования рыночного хозяйства необ-
ходимо и третье условие – свобода предпринимательства.

Первоначально рынок рассматривался как базар. Это объясняется 
тем, что он появился еще в период первобытного общества, когда обмен 
между общинами имел форму товарного обмена. С развитием ремесла 
и торговых городов рыночные отношения расширились, за рынками за-



84

крепились определенные места, рыночные площади. Такое понимание 
рынка сохранилось и до наших времен как одно из значений слова. По 
мере углубления общественного разделения и развития товарно-денеж-
ных отношений понятие приобрело более сложное толкование, которое 
находило отражение в экономической теории.

Рыночная экономика представляет собой форму отношений между 
экономическими агентами по поводу купли-продажи товаров и услуг.

Любой рынок основывается на следующих компонентах: рыноч-
ная цена, спрос и предложение, конкуренция.

Субъектами рыночных отношений являются: домашнее хозяйство, 
предприятие и государство. В качестве объекта рынка выступают все 
товары и услуги.

Рыночная экономика выполняет ряд функций:
1. Рынок – это наиболее совершенный инструмент саморегулиро-

вания товарного производства, поскольку он достаточно оперативно 
реагирует на изменения, происходящие в экономике. Например, если 
спрос на товар растет, то производители станут выпускать его в боль-
шем количестве, поднимая цену, и наоборот, насыщение рынка товаром 
снижает спрос на него и соответственно цену.

2. Рынок оказывает стимулирующее воздействие на эффектив-
ность производства, побуждая товаропроизводителей создавать товары, 
получать наибольшую прибыль с наименьшими затратами. Для этого 
необходимо модернизировать предприятие, внедрять в производство 
безотходные, ресурсосберегающие технологии.

3. Рынок обеспечивает окончательное признание общественной 
значимости произведенного продукта и затраченного на него труда. 
Например, если товары проданы, значит, они получили признание их 
общественной полезности.

4. Рыночная экономика представляет собой источник информации 
о соотношении спроса и предложения на те или иные товары и услуги.

5. Рынок выполняет санирующую функцию, очищая общественное 
производство от убыточных и нерентабельных предприятий и активно 
поощряя развитие эффективных производств.

6. Интегрирующая функция рынка состоит в соединении сферы 
производства и сферы потребления в общий процесс активного обмена 
товарами и услугами.

7. Регулирующая функция предполагает воздействие рынка на все 
сферы экономики, обеспечивает согласование производства и потребле-
ния в ассортиментной структуре, сбалансированность спроса и предло-
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жения по цене, обмену и структуре, пропорциональность в производстве 
и обмене между регионами, сферами национальной экономики.

8. Ценообразующая функция рынка – это установление ценност-
ных эквивалентов для обмена продуктов. При этом рынок сопоставляет 
индивидуальные затраты труда на производство товаров с обществен-
ным эталоном, т. е. соизмеряет затраты и результаты, выявляет цен-
ность товара посредством определения не только количества затрачен-
ного труда, но и его пользы.

9. Контролирующая функция состоит в том, что рынок выполняет 
роль главного контролера конечных результатов производства. На рын-
ке выявляется, в какой мере нуждам покупателей соответствует количе-
ство и качество товаров и услуг.

10. Функция экономичности предполагает сокращение издержек 
обращения в сфере потребления (затраты покупателей) на покупку то-
варов и соизмеримость спроса населения с заработной платой.

11. Посредническая функция обеспечивает встречу экономически 
обособленных производителей и потребителей с целью обмена резуль-
татами труда. Без рынка невозможно определить, насколько выгодна та 
или иная экономическая и технологическая связь между участниками 
общественного производства.

В основе рыночных отношений лежат следующие принципы:
– экономическая независимость и самостоятельность хозяйствен-

ных субъектов;
– стремление предприятий в условиях конкуренции достичь высо-

кой эффективности производства;
– правовая и финансовая ответственность предприятия за результа-

ты своей хозяйственной деятельности.
История развития рынка позволяет выделить такие его типы, как:
1. Неразвитый рынок, отличающийся тем, что рыночные отноше-

ния носят случайный, чаще всего товарный (бартерный) характер. Этот 
тип был присущ ранней стадии развития рынка.

2. Свободный (классический) рынок, характеризующийся следую-
щими чертами:

а) неограниченное число участников рыночных отношений и сво-
бодная конкуренция между ними;

б) абсолютно свободный доступ к любой хозяйственной деятель-
ности всех членов общества;

в) абсолютная мобильность факторов производства и неограничен-
ная свобода передвижения капитала;
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г) наличие у каждого участника абсолютно полной информации о 
рынке, спросе, предложении, ценах и т. д.

Преимущество свободного рынка состоит в том, что он функци-
онирует на основе саморегулирующего механизма, через рыночные 
цены на основе спроса создает ориентиры для капиталовложений в 
производство.

Свободный рынок – это механизм заведомо бездефицитного рын-
ка. Он обеспечивает эффективное распределение ресурсов в обществе, 
повышение качества товаров и услуг.

В то же время свободный рынок имеет некоторые недостатки. Во-
первых, он не обеспечивает социальной защиты населения. Социаль-
ными последствиями такого рынка являются безработица, банкротство 
фирм, неравенство доходов и т.  д. Во-вторых, он не может создавать 
условия реализации права на труд для всех членов общества. Также 
свободный рынок не гарантирует стабильного уровня цен.

3. При регулируемом рынке государство стремится как-то смягчить 
удары рынка по интересам отдельных членов общества. Поэтому сегод-
ня крайне важно найти оптимальное сочетание рыночного и государ-
ственного регулирования.

2. Структура и инфраструктура рынка

Существуют следующие критерии, характеризующие структуру 
современного рынка:

1. По объектам:
а) рынок потребительских товаров и услуг, который, в свою оче-

редь, подразделяется на рынок продовольственных и непродоволь-
ственных товаров, рынок коммуникационных, транспортных и быто-
вых услуг, рынок услуг образования, здравоохранения, культуры и т. д.;

б) рынок средств производства, на котором приобретаются мате-
риальные факторы производства, т. е. сырье, материалы, оборудование, 
станки, транспортные средства и т. п.;

в) рынок труда, на котором осуществляется купля-продажа рабо-
чей силы на основе контракта между работодателем и наемным работ-
ником;

г) рынок денег (валюты);
д) рынок ценных бумаг;
е) рынок инвестиций;
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ж) рынок инноваций (изобретения, нанотехнологии, модернизация 
производства);

з) рынок информационных технологий;
и) рынок жилья;
к) рынок земли;
л) кредитный рынок и т. д.
2. По субъектам:
а) рынок продавцов;
б) рынок покупателей.
3. По географическому положению:
а) внешний рынок;
б) национальный рынок;
в) местный рынок.
4. По уровню насыщения:
а) избыточный рынок;
б) дефицитный рынок;
в) равновесный рынок.
5. По степени зрелости:
а) неразвитый рынок;
б) формирующийся рынок;
в) развитый рынок.
6. По степени ограниченности конкуренции:
а) совершенный рынок;
б) монопольный рынок;
в) олигополистический рынок;
г) монополистический рынок.
7. По отраслям:
а) сельскохозяйственный рынок;
б) автомобильный рынок;
в) компьютерный рынок;
г) рынок легкой промышленности;
д) рынок газовой отрасли и т. д.
8. По характеру продаж:
а) оптовый рынок;
б) рынок розничной торговли.
9. По форме собственности:
а) частный рынок;
б) государственный рынок.
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10. С точки зрения права:
а) легальный (официальный) рынок;
б) нелегальный (теневой, серый) рынок и т. д.
Основные виды рынка подразделяются на субрынки, рыночные 

сегменты. Сегментация рынка представляет собой разделение потре-
бителей данного товара на отдельные группы, предъявляющие к товару 
неодинаковые требования.

Сегмент рынка – это часть рынка, группа потребителей, продук-
тов или предприятий, которая образуется на основе определенных при-
знаков. Сегментация может быть проведена разными путями на основе 
различных факторов (признаков), таких как:

1) географический:
а) по регионам (Север, Урал, Дальний Восток и т. д.);
б) административному делению (республика, край, область, район, 

город и т. д.);
в) климатическим условиям (умеренно-континентальный, конти-

нентальный, субтропический, морской и т. д.);
2) демографический:
а) по возрасту;
б) полу;
в) численности членов семьи;
г) уровню дохода;
д) профессиональному составу (служащие, пенсионеры, рабочие 

и т. д.);
е) национальной принадлежности;
ж) уровню образования;
3) психографический:
а) по социальному составу (с низким, средним, высоким, очень вы-

соким достатком);
б) стилю жизни (элитарный, спортивный, богемный и т. д.);
в) личным качествам (авторитарные, импульсивные, амбициозные);
4) поведенческий:
а) приобретение товаров носит случайный характер;
б) статус постоянного клиента;
в) степень нуждаемости в товаре (нужен постоянно, нужен время 

от времени);
г) отношение к товару (положительное, безразличное, негативное).
Инфраструктура рынка – это совокупность институтов, которые 

обеспечивают нормальное функционирование рыночной экономичес
кой системы в целом. Она состоит из следующих основных элементов:
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– биржи (товарные, сырьевые, фондовые, валютные);
– аукционы, ярмарки;
– кредитная система;
– страховые компании;
– налоговая система;
– рекламные агентства;
– система законодательства;
– информационная система;
– аудиторские компании;
– таможенная система;
– консалтинговые компании и др.
Инфраструктура рынка выполняет такие функции, как:
1) обеспечение участникам рыночных отношений реализации их 

интересов;
2) повышение оперативности и эффективности работы рыночных 

субъектов на основе специализации отдельных субъектов экономики и 
видов деятельности;

3) организационное оформление рыночных отношений;
4) обеспечение форм юридического и экономического контроля;
5) подготовка специалистов для эффективного функционирования 

рынка.

3. Рыночный механизм и его основные элементы

Рыночный механизм – это механизм взаимосвязи и взаимодействия 
основных элементов рынка: спроса, предложения, конкуренции и цены.

Особенность рыночного механизма состоит в том, что каждый 
его элемент теснейшим образом связан с ценой, которая служит ос-
новным инструментом, воздействующим на спрос и предложение. В 
частности, спрос находится в обратной зависимости от цены: при по-
вышении цены товара спрос на него сокращается, и наоборот. Поми-
мо связи через цену, спрос и предложение влияют друг на друга непо-
средственно, т. е. спрос – на предложение, а предложение – на спрос. 
Например, предложение на рынке новых качественных товаров всегда 
стимулирует спрос на них, а рост спроса на отдельные товары в ито-
ге вызывает необходимость увеличения предложения этих товаров. В 
рыночной экономике производители и потребители в своей экономи-
ческой деятельности руководствуются параметрами рынка, важней-
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шими из которых являются спрос, предложение, равновесная цена. 
Это стержень рыночных отношений, ядро рынка. Экономическое по-
ложение производителей и потребителей, продавцов и покупателей 
зависит от рыночной конъюнктуры, которая изменяется под влиянием 
многочисленных факторов.

Конъюнктура рынка – совокупность складывающихся на рынке в 
каждый данный момент времени экономических условий, при которых 
осуществляется процесс реализации товаров и услуг.

Конъюнктура рынка определяется следующими экономическими 
показателями: 

– соотношение спроса и предложения; 
– движение и уровень цен;
– емкость рынка;
– состояние товарных запасов;
– платежеспособные возможности потребителей;
– изменение уровня прибыли, заработной платы и издержек произ-

водства и т. д.
Экономическая конъюнктура отражает множество факторов, среди 

которых различают:
а) циклические – такие факторы, сила которых равномерно нарас-

тает и так же равномерно снижается в пределах конкретного периода 
(цикла). Они связаны, как правило, с необходимостью периодически 
обновлять основной капитал (производственное оборудование) в мас-
совых масштабах;

б) нециклические – факторы, оказывающие постоянное ощутимое 
влияние на экономику (к ним относится, прежде всего, научно-техни-
ческий прогресс);

в) случайные – временные, быстро проходящие факторы (засуха, 
мода).

Существуют две тенденции экономической конъюнктуры – пони-
жающая и повышающая.

Улучшения экономической конъюнктуры обычно добиваются не-
сколькими способами:

а) регулированием масштабов инвестиций;
б) изменением условий и масштабов государственных заказов;
в) пересмотром уровня налоговых и процентных ставок;
г) регулированием величины денежных сбережений населения.
Экономическая конъюнктура всегда привлекала внимание участ-

ников рыночной экономики, поскольку непосредственно сказывалась 
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на результатах коммерческой деятельности. Сегодня практически нет 
такого предприятия или локального рынка, который не изучается с це-
лью прогноза изменений рыночной конъюнктуры. Научный анализ эко-
номической конъюнктуры способен предотвращать многие негативные 
тенденции и образует обязательный элемент механизма регулирования 
рыночной экономики.

Важным элементом рыночного механизма является конкуренция, 
что позволяет выделить в нем следующие две стороны:

1) механизм взаимосвязи спроса и предложения с целевой функци-
ей их сбалансирования;

2) механизм конкуренции с целевой функцией стимулирования то-
варопроизводителей.

Механизм функционирования рыночной экономики основан на 
трех главных принципах:

1. Принцип маржинального (предельного) анализа. На его основе 
строится поведение рыночных субъектов, на которое решающее влияние 
оказывают не средние, а предельные величины. Благодаря насыщенности 
рынка товарами изменение рыночных цен, переход рыночной экономики 
из одного состояния в другое происходит плавно. Это обусловлено тем, 
что появление нового, предельного субъекта не оказывает существенно-
го влияния на рыночную экономику в виде предложения или спроса. В 
условиях совершенного рынка, когда имеет место большой и регулярный 
спрос и неограниченное количество хозяйствующих субъектов, каждый 
из них имеет бесконечно малый удельный вес. Маржинальный подход 
как бы обеспечивает непрерывность функционирования рыночного про-
странства, исключает возможности возникновения резких колебаний 
спроса и предложения, поддерживает равновесное состояние между то-
варопроизводителями и потребителями.

2. Принцип издержек альтернативного выбора. Издержки аль-
тернативного выбора выступают в виде прямых издержек и недополу-
ченных выгод, связанных с отказом от других способов использования 
ресурсов или деятельности предпринимателей. Построение рыночной 
экономики основывается на том, что из всего перечня упущенных воз-
можностей выбирается наихудший вариант, который дает хотя и ми-
нимальный, но гарантированный доход. Принцип издержек альтерна-
тивного выбора заставляет производителей искать более эффективное 
применение имеющимся ресурсам.

3. Принцип экономической рациональности заключается в сопо-
ставлении выгод и издержек. Рациональный выбор основывается на 
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выборе одного из изменяющихся вариантов, предельным из которых 
является тот, что обеспечивает гарантированный доход в минимально 
допустимую величину прибыли. Критерий рациональности определя-
ется как исключительность права на доход. Фирмы стремятся максими-
зировать прибыль, а потребитель – максимально улучшить свое благо-
состояние при ограниченном использовании капиталов.

Построение рыночной экономики на основании указанных прин-
ципов позволяет достигнуть равновесного состояния, которое является 
центральной проблемой рыночного механизма, основывающегося на 
использовании противоположных сил: спроса и предложения, с одной 
стороны, и рыночных цен, с другой стороны.

Проблема редкости является важнейшим условием рыночной эко-
номики. Понятие «редкость» многими экономистами используется в 
качестве важнейшего методологического положения при обосновании 
полезности товара. В частности, в теории предельной полезности ред-
кость выступает в качестве основополагающего момента и рассматри-
вается как физическая реальность, не требующая каких-либо поясне-
ний. Исследование проблемы редкости позволяет в определенной мере 
обосновать дефицитность отдельных благ.

Представители классической школы Д. Рикардо и А. Смит понятие 
«редкость» связывали со стоимостью. Они отмечали, что редкость на-
ряду с количеством труда является важнейшим фактором, определяю-
щим стоимость товара. В современной теории рыночных отношений 
данное понятие подверглось трансформации. Если прежде редкость 
связывалась с природными и социальными факторами (как это делал 
Д. Рикардо при определении стоимости антикварных изделий), то се-
годня она обусловлена временными параметрами функционирования 
рынка. Новое благо, пользующееся повышенным спросом, не может 
быть произведено мгновенно и полностью удовлетворить возникшие 
потребности. Для этого необходимо определенное время. Таким обра-
зом, можно сделать вывод, что степень редкости тем выше, чем больше 
времени затрачивается на производство нужного количества данных 
благ.

4. Преимущества и недостатки рыночного механизма

Как любое экономическое явление, рыночный механизм имеет 
преимущества и недостатки.
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Важнейшими преимуществами рынка являются:
1) функционирование в качестве саморегулирующегося механиз-

ма, который через цены на основе спроса создает ориентир для капита-
ловложений в производство;

2) эффективное распределение ресурсов – рынок направляет ре-
сурсы на производство товаров, пользующихся спросом;

3) высокая степень адаптивности к изменяющимся условиям. Так, 
повышение цен на энергоносители вызывает внедрение ресурсосбере-
гающих технологий, поиск альтернативных источников энергии;

4) рыночная экономика – бездефицитная экономика. В любых си-
туациях рыночный механизм обеспечивает равенство спроса и предло-
жения;

5) создание рынком мощной системы стимулов;
6) широкое использование достижений НТР. В погоне за прибы-

лью товаропроизводители внедряют в производство новейшие разра-
ботки в области науки и техники, и конкуренция делает этот процесс 
непрерывным;

7) обеспечение свободы и независимости как покупателей, так и 
продавцов, которые самостоятельно принимают решения о заключении 
сделок, найме рабочей силы и т. п.;

8) способность быстро и эффективно удовлетворять разнообраз-
ные потребности людей;

9) рациональное использование ресурсов, принадлежащих фирме. 
Недостатки рынка:
1) автоматизм рыночного механизма достигается не сам по себе, а 

методом проб и ошибок, в результате чего общество может нести суще-
ственные потери;

2) рынок не создает стимулов для производства товаров и услуг 
коллективного пользования (здравоохранения, культуры, спорта и т. д.);

3) рынок не обеспечивает сохранения невоспроизводимых ресур-
сов и их защиты;

4) рынок игнорирует возможные негативные для общества послед-
ствия принимаемых решений;

5) рынок не имеет системы социальной защиты. Доходы в рыноч-
ной экономике получают только владельцы экономических ресурсов, 
а инвалиды, дети и пенсионеры могут не иметь средств к существова-
нию, поэтому социальные проблемы должно решать государство;

6) отсутствуют действенные мотивации для фундаментальных ис-
следований в науке. Рынок реализует уже имеющиеся научно-техничес
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кие достижения, но не выделяет средств для теоретических исследова-
ний;

7) нестабильное развитие приводит к чередованию подъема ры-
ночной конъюнктуры с ее падением.

Неспособность рыночного механизма решать определенные зада-
чи требует вмешательства государства в рыночные отношения. Госу-
дарство берет на себя функции, которые принципиально не может вы-
полнять рыночный механизм:

1) обеспечивает экономику нужным количеством денег и регулиру-
ет денежное обращение в стране;

2) обеспечивает сохранность рыночного механизма, регулирует 
так называемые внешние, или побочные, эффекты;

3) организует производство благ для удовлетворения коллектив-
ных, или общественных, потребностей.

Государство может регулировать и ряд вопросов социально-эконо-
мического характера, которые рынок способен решить лишь отчасти. 
Это проблемы доходов, освоения достижений науки и техники, заня-
тости. Воздействуя на перечисленные процессы, государство создает 
условия для нормальной работы рынка, обеспечивает защиту рыноч-
ного механизма от экономических и социальных потрясений, хотя и не 
гарантирует их полного устранения.

В то же время государственное регулирование экономики не долж-
но нарушать существующие внутри рыночного механизма связи, обес
печивающие способность рынка к саморегуляции. Поэтому предпоч
тение должно отдаваться экономическим методам регулирования, т. е. 
фискальной, кредитно-денежной и социальной политике. Натуральное 
распределение ресурсов, административное ценообразование, дирек-
тивное планирование должны быть исключены, поскольку эти меры 
несовместимы с самим содержанием рыночной экономики.

Закономерным процессом является изменение форм, границ и роли 
государственного вмешательства в экономику. В зависимости от ситуа-
ции может наблюдаться как усиление экономической роли государства 
(например, при обеспечении широкомасштабной структурной пере-
стройки хозяйства в чрезвычайных условиях), так и признаки ограни-
ченности его экономических возможностей с последующим сокраще-
нием государственного сектора.

Впервые комплексный анализ экономической политики государ-
ства был проведен в 1952 г. голландским экономистом, лауреатом Но-
белевской премии Я. Тинбергеном в работе «Теория экономической 
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политики». По мнению ученого, во-первых, правительственные орга-
ны должны выбрать конечные цели экономической политики, сформу-
лировать их (обычно это делается в терминах максимизации функции 
общественного благосостояния) и на их основе определить целевые 
показатели (например, полной занятости, нулевой инфляции и т.  д.). 
Во-вторых, правительство должно оценить, какими политическими ин-
струментами оно располагает. В-третьих, государственным деятелям 
следует опираться на такую модель экономики, которая связывает во-
едино цели и инструменты. 

Важнейшая проблема, на которой остановился Тинберген, – соот-
ветствие между количеством целей и количеством инструментов при 
проведении экономической политики. Допустим, что целей всего две – 
увеличение занятости и борьба с инфляцией и инструментов тоже все-
го два – налого-бюджетная и кредитно-денежная политика. Тинберген 
сделал вывод, что достижение обеих целей возможно, если количество 
инструментов равно количеству целей, а влияние инструментов на цели 
линейно независимо друг от друга.

Определение множества целей называется целевой функцией. 
Здесь важно учесть, что чем больше целей, тем труднее одновремен-
но их достичь. Поэтому правительству необходимо четко представлять 
себе очередность государственной экономической политики при дости-
жении многих целей. По отношению друг к другу цели макроэкономи-
ческой политики могут быть взаимозаменяемыми, взаимодополняемы-
ми и нейтральными.

Взаимозаменяемость целей означает, что достижение всех рассмат
риваемых целей одновременно невозможно. Типичный пример – кри-
вая Филлипса.

Взаимодополняемые цели макроэкономической политики сочета-
ются друг с другом. Такими целями являются, например, рост нацио-
нального дохода и рост занятости.

Нейтральные цели, т. е. не влияющие на достижение друг друга, 
встречаются весьма редко. Например, снижение безработицы до опре-
деленного уровня может не влиять на темпы инфляции.

Цели макроэкономической политики реализуются путем государ-
ственного регулирования. Прежде всего, важно различать две основные 
его формы: административные методы государственного регулирова-
ния и экономические.

К административным методам относится прямое вмешательство – 
принятие законодательных актов, призванных упорядочивать и разви-
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вать отношения между всеми элементами рыночной системы. Приме-
ром государственного регулирования экономики является разработка 
Гражданского кодекса, Налогового кодекса и других законодательных 
актов.

Косвенное вмешательство относится к экономическим методам 
и предполагает осуществление государственного регулирования по-
средством использования основных инструментов государственной 
экономической политики, которыми являются налого-бюджетная и кре-
дитно-денежная политика и др. В связи с этим можно привести слова 
известного венгерского экономиста Я. Карнаи: «Не надо возводить бер-
линскую стену между рынком и государством, рынок и государство – 
две могущественные силы, которые не противостоят друг другу, но до-
полняют друг друга в ходе экономического развития».
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Тема 7. СОВРЕМЕННЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ И ШКОЛЫ 
В ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ

1. Развитие и преемственность экономической теории.
2. Марксистская теория и ее эволюция.
3. Неоклассическое направление.
4. Институционализм и неоинституционализм.
5. Экономическое учение Дж. М. Кейнса и его последователей.
6. Монетаризм и теория рациональных ожиданий.

1. Развитие и преемственность экономической теории

Экономическая теория – это понятие, отличающееся рядом четких 
признаков, наиболее важными из которых являются анализ и система-
тизация. Анализ подразумевает, что исследователь начинает задавать 
самому себе вопросы об объекте своего исследования: что это? почему 
это происходит? с чем это связано? Ответы на данные вопросы форми-
руют научные определения. После анализа начинается систематизация 
его результатов, т. е. сведение определений в единую логическую сис
тему. Такая система формирует теорию. 

Каждая экономическая идея – результат отражения в человеческом 
сознании наблюдаемых социально-экономических явлений и процес-
сов. Упорядочивание таких идей дает возможность выдвинуть опреде-
ленную теорию. В каждой из подобных теорий используется своеобраз-
ный подход к анализу экономической действительности, различные 
оценки и выводы. Все это многообразие индивидуальных концепций 
можно разделить на экономические школы.

Экономические школы различаются по следующим критериям: ис-
пользуемые методы анализа, понимание предмета и задач исследова-
ния, концептуальные подходы к изучению экономических проблем. По 
этим признакам выделяют, например, меркантилизм, классическую и 
историческую школы, кейнсианство, марксизм. 

Зарубежные авторы применяют в качестве критерия классифика-
ции не только общность методологических принципов, взглядов, по-
зиций, но и принадлежность к определенным научным учреждениям 
или географический признак. По этим признакам выделяют, например, 
кембриджскую, лозаннскую школу и др.
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В любое время можно ожидать появления синтезированных тео-
рий или принципиально новой экономической школы.

Необходимым условием создания стройной, логичной картины 
прогресса экономических учений является научно обоснованная пери-
одизация ее истории.

Периодизация – это установление определенных хронологически 
последовательных этапов в экономическом развитии общества.

Используя в качестве критерия формирование теорий рыночной 
экономики, в истории экономических учений можно выделить четыре 
основных периода.

Первый период (с момента возникновения экономической мыс-
ли до середины XV в.). На данном этапе развития экономики преоб-
ладало натуральное хозяйство и постепенно расширялись товарно-де-
нежные отношения. К этому периоду относятся учения Древнего мира 
и средневековья. Экономическая мысль сводилась к рекомендациям по 
управлению хозяйством. Государь (правитель) воспринимался как хо-
зяин всей страны, как отец своего народа. Исследования носили нор-
мативный характер. Реальное хозяйство сравнивалось с идеальным, и 
давались советы, как этого достичь. 

Элементы экономической мысли присутствовали в философских 
трактатах. Начинала использоваться логическая абстракция и система-
тизация. При исследовании экономических отношений древнегречес
кие философы использовали не только нормативный, но и позитивный 
подход*.

В эпоху средневековья экономическая мысль была частью богосло-
вия и выраставшей из него религиозной, схоластической философии. 
Для нее была характерна оценка экономических отношений, прежде 
всего с морально-этической позиции.

В этот период определяются границы экономической науки и раз-
рабатывается методологический аппарат.

Второй период (с середины XV до середины ХIX в.). Начинается 
интенсивное развитие товарно-денежных отношений и формируются 
национальные рыночные экономики. На смену феодализму приходит 
капитализм.

В XV–XVII вв. в Западной Европе с появлением концепции мер-
кантилизма экономическая мысль становится самостоятельной. Вслед 
за методами абстрактных построений и дедукции широкое распростра-

*При позитивном подходе объект рассматривается «как он есть», а при норматив-
ном – «каким он должен быть».
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нение получает метод индукции, рассуждение от частного к общему, от 
факта к констатации закономерности. 

Во второй половине XVII в. начинает формироваться первая эко-
номическая теория – классическая политическая экономия. Ее разви-
тие осуществлялось в несколько этапов. Вначале это был переход от 
меркантилизма к классической политэкономии. Во второй половине 
ХVIII в. во Франции появившаяся школа физиократов совсем ото-
двинула меркантилизм на задний план. Окончательное формирование 
классической политической экономии связано с именем А. Смита.

В первой половине XIX в. в классической теории стали возникать 
разногласия. Уже первые последователи А. Смита, такие как Ж.-Б. Сэй, 
Т. Мальтус, Д. Рикардо, разошлись в трактовке теории стоимости.

Во второй половине XIX в. начала развиваться теория марксизма. 
В этот период формировалась терминология и система экономических 
категорий.

Третий период (середина XIX – начало ХХ в.). Капиталистическая 
экономика проявляет свою способность к созданию экономических кри-
зисов. На смену совершенной конкуренции приходит несовершенная. 
Вместо классической политической экономии возникают абсолютно но-
вые направления экономической науки (институционализм и маржина-
лизм). В этот период видоизменяется методология науки, расширяется 
предмет ее исследования, формируются функциональные и отраслевые 
дисциплины, появляются идеи социального контроля над обществом.

Четвертый период (начало ХХ в. и современность). Окончатель-
но формируется мировая рыночная система, усиливаются глобализа-
ционные процессы, модифицируются механизмы функционирования 
национальных рыночных экономик. Разрабатываются современные на-
правления экономической теории – кейнсианство (включая неокейнси-
анство), неоконсерватизм, неоинституционализм и т. д.

На этом этапе решаются задачи управляемости экономической 
системы: ее функционирования, регулирования, формирования инфра-
структуры и институционального оформления.

2. Марксистская теория и ее эволюция

Карл Маркс (1818–1883) родился в Трире, закончил юридический 
факультет, защитил диссертацию по философии, работал редактором 
«Рейнской газеты».
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Фридрих Энгельс (1820–1895) родился в Бармене. Не имея воз-
можности закончить гимназию, самостоятельно овладел несколькими 
языками, философией, историей и другими науками. На протяжении 
всей жизни Энгельс занимался практической деятельностью, что по-
зволяло ему оказывать материальную помощь семье Маркса.

К. Маркс и Ф. Энгельс являлись руководителями рабочего дви-
жения в Германии, создателями коммунистической партии. В 1847 г. 
организовали II Конгресс «Союз коммунистов». Свою политическую 
деятельность они активно сочетали с научной, занимаясь философией 
и политической экономией.

Предпосылками возникновения марксизма стали процессы, связан-
ные с бурным развитием капитализма, в том числе появление огромной 
армии наемных работников, подвергавшихся жестокой эксплуатации, 
экспроприация мелких собственников, колоссальная социально-эконо-
мическая дифференциация гражданского общества.

В теоретическом плане этот период характеризовался развити-
ем естествознания, политических наук, философии и политэкономии, 
ставших источниками марксизма.

Основоположники марксистской школы открыли новое на-
правление в исследовании экономических и социальных процессов, 
синтезировали исторический и теоретический подходы в изучении 
общественных явлений, создали учение, которое отражало интересы 
пролетариата.

По признанию самого Маркса, как ученый методологически он ис-
ходил из трех научных источников: английской классической полити-
ческой экономии Смита–Рикардо, немецкой классической философии 
Гегеля–Фейербаха и французского утопического социализма.

Представители марксистской школы по-новому трактовали пред-
мет политической экономии. Они считали, что это наука о производ-
ственных отношениях, которая изучает экономические законы, управ-
ляющие производством, распределением, обменом и потреблением 
материальных благ на различных ступенях развития общества.

Маркс и Энгельс исходили из того, что основой жизни человече-
ского общества выступает материальное производство и что произ-
водственные отношения предопределяют отношения по поводу рас-
пределения, обмена и потребления. Производственные отношения 
взаимосвязаны с производительными силами общества и образуют 
способ производства. Не сознание людей определяет бытие, а наобо-
рот, общественное бытие определяет сознание.
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По мнению основателей марксистской теории, история общества 
проходит пять уровней производства: первобытнообщинный, рабо
владельческий, феодальный, капиталистический и коммунистический. 
Критерием являются производственные отношения, которые зависят от 
формы собственности, отражают характер соединения средств произ-
водства с рабочей силой и эволюцию производительных сил.

На определенной стадии развития производительные силы, считал 
К. Маркс, вступают в противоречие с производственными отношения-
ми, которые становятся препятствием для них, и начинается эпоха со-
циальной революции.

К. Маркс и Ф. Энгельс осуществили анализ экономических зако-
нов, выделив среди них всеобщие, общие, а также специфические, ос-
новные и характерные для каждого способа производства.

«Капитал» является одним из главных произведений Маркса по по-
литической экономии, которое правомерно относят к разряду великих 
открытий и которое совершенно по форме и содержанию.

Над «Капиталом» Маркс работал на протяжении сорока лет. Ре-
зультатом его исследовательской деятельности стали рукописи 1857–
1858 гг., 1861–1863 гг., 1864–1865 гг., на основании которых Маркс 
первоначально планировал создать труд в шести томах «К критике по-
литической экономии». Однако после издания первой книги он решил 
остановится на четырех томах и объединить свою работу названием 
«Капитал», цель которой – открыть экономический закон развития ка-
питалистического общества. При жизни Маркс издал и переиздал пер-
вый том. Второй и третий тома были подготовлены к изданию Энгель-
сом, четвертый – Каутским.

Маркс и Энгельс создали стройную систему экономических кате-
горий, которые логически взаимосвязаны и взаимообусловлены. Они 
завершили построение категориального аппарата классической поли-
тической экономии на диалектическом уровне, который образует осно-
ву современной экономической теории.

3. Неоклассическое направление

В последней трети XIX в. в противовес классической политиче-
ской экономии возникло новое направление экономической мысли – 
маржинализм. Этот период в экономической литературе нередко на-
зывают маржиналистской революцией (от французского marginal – 
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предельный, дополнительный, добавочный). По самому общему содер-
жанию маржиналистская революция представляет собой чрезвычайно 
быстрое внедрение в экономическую теорию предельных категорий и 
величин (предельной полезности и предельной производительности) в 
качестве общепризнанных основ теоретического анализа, а также раз-
витие концепции общего экономического равновесия.

Возникновение маржинализма было вызвано объективными фак-
торами. 60–70-е гг. XIX столетия стали эпохой бурного экономического 
развития ведущих западноевропейских стран и США как следствие за-
вершившегося промышленного переворота. Передовые в хозяйствен-
ном отношении страны вошли в период промышленного капитализма 
и свободной конкуренции, но затем в 70–80-х гг. XIX в. наступил спад 
большого экономического цикла, выражавшийся в длительной депрес-
сии мировой экономики, выход из которой в 1890-е гг. ознаменовался 
ужесточением конкуренции и появлением первых монополий. Уско-
ренное развитие рыночных отношений как внутри стран, так и меж-
ду ними, обусловленное углублением процесса разделения труда, на-
полнение рынков товаров и услуг, а также возникший экономический 
кризис обострили внимание современников к ценообразованию, роли 
денег, законам поведения субъектов рынка и т. п. Данные проблемы и 
стали основным объектом исследования маржиналистов.

Другой, не менее существенной причиной возникновения маржи-
нализма можно считать исчерпание творческого потенциала классичес
кой политэкономии и стремление ученых-экономистов найти выход из 
кризисного состояния экономической науки, где в целом продолжала 
господствовать доктрина классической школы. Одним из основных 
постулатов классической политической экономии являлось положение 
о том, что в основе стоимости и цены товаров лежат затраты труда. 
Маржиналисты же предложили идею, идущую еще от Аристотеля, о 
том, что меновая стоимость и цена товара определяются интенсивно-
стью желаний вступающих в обмен лиц и формирование цены (через 
теорию предельной полезности) увязывается с потреблением продукта, 
т.  е. с учетом того, насколько изменится потребность в оцениваемом 
продукте при добавлении единицы этого продукта.

Теоретики маржинализма отходят от терминологии классической 
политической экономии. Категории «стоимость» и «товар» они заменя-
ют понятиями «ценность» и «экономическое благо». Если теория тру-
довой стоимости сосредотачивает свое внимание на стоимости, то мар-
жинализм – на потребительной стоимости, или полезности. Далее, если 
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у классической школы единственным источником стоимости является 
труд, то у маржиналистов в создании ценности блага принимают учас
тие три равноправных фактора производства – труд, капитал и земля.

Маржинализм характеризуется следующими положениями:
• сведение предмета экономической науки к изучению рациональ-

ного распределения ограниченных ресурсов;
• переход исследований на микроэкономический уровень, перене-

сение центра внимания на поведение фирмы и потребителя;
• приоритет субъективного подхода к исследованию;
• применение математического инструментария, предельных вели-

чин, дифференциального анализа, поиска оптимальных решений, гра-
фических построений и иллюстраций;

• решение статических задач, ограниченных коротким интервалом 
времени.

Центральным пунктом маржинализма является теория ценности 
благ, или теория предельной полезности, в основе которой лежит полез-
ность того или иного блага. Полезность блага – понятие сугубо индиви-
дуальное, это его способность удовлетворять какую-либо потребность, 
приносить человеку удовлетворение. Она находится в функциональной 
зависимости от количества (запаса) благ, т. е. с ростом запаса благ их 
полезность падает. При этом блага обладают ценностью лишь тогда, 
когда их количество меньше, чем потребность индивида. Такое благо 
маржиналисты назвали экономическим. Так, к примеру, вода – благо, но 
не везде она является экономическим благом. Ценность вещи определя-
ется величиной полезности последующей единицы из запаса, которая 
была названа предельной полезностью. 

Таким образом, предельная полезность – это добавочная полез-
ность, получаемая от потребления дополнительной единицы блага, а 
общая (совокупная) полезность представляет собой полезность, полу-
чаемую от потребления всей массы благ.

Уже в ходе маржиналистской революции выяснилось, что у нее 
были предшественники – это немецкие и французские инженеры, ма-
тематики первой половины XIX в. И.Г. фон Тюнен, А.О. Курно, Ж. Дю-
пюи и Г.Г. Госсен. Современники не оценили их работ, но открытые 
ими закономерности стали отправной точкой исследований теоретиков 
маржиналистской революции.

Основоположник австрийской школы Карл Менгер (1840–1921) 
издал в 1871 г. работу «Основания политической экономии». Он изучал 
потребности людей, т.  е. неудовлетворенные желания и стремления, 
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а также удовлетворяющие эти потребности вещи – блага. Менгер от-
талкивался от анализа индивидуальных предпочтений человека и все 
экономические категории выводил из отношения человека к вещи. По-
нятие ценности у него субъективно, идет от основанного на индивиду-
альной оценке восприятия полезности данной вещи конкретным чело-
веком. Этот подход позволяет утверждать, что вне сознания человека 
ценность не существует.

Представителем маржинализма в Англии был Альфред Маршалл 
(1842–1924), профессор Кембриджского университета. С ним связано 
становление неоклассики, возникновение ряда терминов и понятий. 
Он является автором нового названия экономической теории – «эконо-
микс», отразившего произошедшие во второй половине XIX в. измене-
ния предмета и задач экономических исследований. Благодаря Маршал-
лу экономическая теория была разделена на микро- и макроэкономику.

Главным произведением Маршалла стала работа «Принципы эко-
номической науки» (1890), представляющая собой его трактовку важ-
нейших экономических категорий и законов. Предметом исследования 
экономической науки он считал побудительные мотивы, наиболее силь-
но и устойчиво воздействующие на поведение человека в хозяйственной 
сфере. Поскольку основным из них выступает получение определенного 
количества денег, ученый допускал, что главные мотивы хозяйственной 
деятельности можно косвенно измерить в деньгах. С тех же позиций он 
трактовал экономические законы: «Экономические законы, или обобще-
ния экономических тенденций, – это общественные законы, относящи-
еся к тем областям поведения человека, в которых силу действующих в 
них побудительных мотивов можно измерить денежной массой» [1]. 

Основоположником лозаннской школы стал швейцарский эконо-
мист Леон Вальрас (1834–1910), изложивший свою теорию в работе 
«Элементы чистой политической экономии, или теория общественного 
богатства» (1874–1877). Предметом исследования Вальраса были эко-
номический обмен и распределение богатства между хозяйствующими 
субъектами. Ученый создал общую экономико-математическую модель 
народного хозяйства, известную как «система общего экономического 
равновесия», или «схема воспроизводства».

Идеи Вальраса были развиты итальянским экономистом Виль-
фредо Парето (1848–1923), автором «Курса политической экономии» 
(1896–1897) и «Учебника политической экономии» (1900). Парето за-
менил термин «ценность» понятием «предпочтение» и предложил 
сопоставлять предпочтение не отдельных благ, а их наборов, исполь-



105

зуя кривые безразличия, введенные в науку английским экономистом 
Фрэнсисом Исидро Эджуортом (1845–1926). По мнению Парето, всегда 
существует комбинация двух благ, при которой потребителю безраз-
лично, в какой пропорции он их получил, лишь бы их сумма не под-
вергалась изменениям и приносила максимум удовлетворения. Эти по-
ложения Парето легли в основу современной теории потребительского 
поведения.

4. Институционализм и неоинституционализм

В конце XIX – начале XX в. капитализм свободной (совершенной) 
конкуренции перерос в монополистическую стадию. Усилилась кон-
центрация производства и капитала, произошла централизация бан-
ковского капитала. В результате капиталистическая система породила 
острые социальные противоречия. Интересам среднего класса был на-
несен значительный ущерб.

Эти обстоятельства привели к появлению в экономической теории 
совершенно нового направления – институционализма. Его задачами 
были, во-первых, выступить оппонентом монополистическому капита-
лу и, во-вторых, разработать концепцию защиты среднего класса путем 
реформирования, прежде всего, экономики.

Сам термин «институционализм» (institutio) в переводе с латинско-
го означает обычай, наставление, указание. Широкое распространение 
институционализм получил в США в 20–30-е гг. XX в. Представители 
институционализма считают движущей силой общественного развития 
институты. Под ними понимаются:

1) общественные институты, т. е. семья, государство, монополии, 
профсоюзы, конкуренция, правовые нормы и др.;

2) общественная психология, т. е. мотивы поведения, способы 
мышления, обычаи, традиции, привычки. Формой проявления обще-
ственной психологии выступают в том числе экономические категории: 
частная собственность, налоги, кредит, прибыль, торговля и др.

Объектом анализа институционалистов является эволюция обще-
ственной психологии. В основе анализа лежит описательный метод.

В развитии американского институционализма принято выделять 
три направления:

Социально-психологический институционализм Торстейна 
Веблена (1857–1929). В книге «Теория праздного класса» Т. Веблен 
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доказывал, что человек-потребитель подвергается различным видам 
общественного и психологического давления, вынуждающего его при-
нимать неразумные решения. Благодаря Веблену в экономическую тео-
рию вошло понятие «престижное, или показное, потребление», именуе-
мое эффектом Веблена. Престижное потребление имеет в своей основе 
существование так называемого праздного класса, находящегося на 
вершине социальной пирамиды. На принадлежность к этому классу 
указывает наличие крупной собственности. Именно она приносит по-
чет и уважение. Характеристиками класса крупных собственников яв-
ляются демонстративная праздность (не труд как высшая моральная 
ценность) и демонстративное потребление, тесно связанное с денеж-
ной культурой, где предмет получает эстетическую оценку не по своим 
качествам, а по своей цене. Другими словами, товары начинают ценить-
ся не по их полезным свойствам, а по тому, насколько владение ими 
отличает человека от окружающих (завистливое сравнение). Чем более 
расточительным становится данное лицо, тем выше поднимается его  
престиж.

Отсюда Веблен делает вывод, что рыночную экономику характе-
ризуют не эффективность и целесообразность, а демонстративное рас-
точительство, завистливое сравнение, способствующее снижению про-
изводительности.

Социально-правовой институционализм Джона Коммонса 
(1862–1945). Системе экономических взглядов Дж. Коммонса присущи 
две особенности:

1) он считал основой экономического развития общества юриди
ческие отношения, правовые нормы. Следовательно, экономические 
институты (по Коммонсу) – это категории юридического порядка;

2) он выражал интересы рабочей аристократии, т. е. только части 
среднего класса, и был одним из главных идеологов Американской фе-
дерации труда.

Объектом исследования Коммонса являлись институты, к которым 
он относил семью, производственные корпорации, торговые объедине-
ния, тред-юнионы (профсоюзы), государство.

Конъюнктурно-статистический институционализм Уэсли 
Клер Митчелла (1874–1948). Митчелл известен как специалист по ис-
следованию циклических явлений в экономике. Он отбросил термин 
«кризис», заменив его понятием «деловой цикл».

По Митчеллу, циклы в экономике – это результат действия мно-
жества взаимосвязанных параметров. Они определяют динамику про-
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изводства. К ним относятся инвестиции, денежное обращение, цены, 
курсы акций, торговля, сбережения и т. д.

Циклическое развитие, по мнению Митчелла, не случайное явле-
ние, а постоянная особенность капиталистической экономики. Он дает 
следующее определение деловому циклу: «Деловые циклы представ-
ляют собой повторяющиеся подъемы и упадки, которые проявляются 
в большинстве экономических процессов с достаточно развитой систе-
мой денежного хозяйства, не разлагаются на какие-либо иные волны с 
амплитудой, приблизительно равной их собственной амплитуде, и про-
должаются в странах, стоящих на различных стадиях экономического 
развития, от 3 до 7 лет» [9].

В результате своего исследования Митчелл пришел к выводу о не-
обходимости регулирования капиталистического производства. Уче-
ный считал, что лучшим средством разрешения противоречий капита-
лизма является государственное регулирование.

Новый интерес к институциональным идеям возник в послевоен-
ный период. Основной его подъем приходился на 1950–1960-е гг.

В своем развитии институционализм проявился как оппозицион-
ное, критическое направление в западной экономической науке, пред-
ставителей которого волнуют не чисто экономические вопросы, а эко-
номические проблемы во взаимосвязи с проблемами социальными, 
политическими, этическими, правовыми. Привычные для неокласси
ческой школы категории (цена, прибыль, спрос) в концепциях институ-
ционалистов рассматриваются с учетом всей сложности общественных 
и, главным образом, социальных отношений.

Институты определяют формы и границы деятельности людей. И 
потому институциональный подход означает анализ не только эконо-
мических категорий и процессов в их чистом виде, но и институтов, 
в определенном смысле внешних факторов экономического развития. 

Представители неоинституционализма, которые, как и представи-
тели «старого», традиционного институционализма, пытаются связать 
воедино экономическую теорию, право, социологию, политологию. 
Однако между «старыми» и «новыми» институционалистами имеются 
существенные различия.

«Старые» институционалисты шли к экономике от права и полити-
ки, пытаясь изучить проблемы экономической теории методами других 
наук об обществе. «Новые» же институционалисты, наоборот, изуча-
ют политические, правовые и другие проблемы методами неокласси-
ческой экономической теории, прежде всего с применением аппарата 
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современной микроэкономики, идя от общих принципов неоклассичес
кой экономической теории к объяснению конкретных общественно-
экономических явлений.

В теориях институционализма центральное место традиционно 
занимает вопрос о природе крупного бизнеса, его способности обес
печить экономическое равновесие и потребности общества. Под этим 
углом зрения рассматриваются отношения крупного бизнеса с потреби-
телями, государством, профсоюзами, мелким бизнесом, заграницей. В 
отличие от «старых» институционалистских теорий в неоинтституцио-
нализме надежды на позитивную трансформацию крупного бизнеса за-
метно ослабли, зато резко возросли ставки на демократический потен-
циал и руководящую экономическую миссию государства; уменьшился 
интерес к анализу института собственности и при этом увеличился – к 
анализу управления вообще и управления трудовыми отношениями в 
частности; снизилось внимание к рыночным отношениям и повыси-
лось – к плановым связям как внутри бизнеса, так и между бизнесом и 
государством.

В каждом из основных центров неоинституционализма – США, 
Франции, Швеции – его теории несли на себе отпечаток специфики на-
циональных интересов, проблем и научных традиций.

Джон Кеннет Гэлбрейт (1908–2006) говорил о том, что вторая 
половина XX в. диаметрально отличается от предшествующего перио-
да, в первую очередь экономической системой.

Изменения в экономике, прежде всего, коснулись форм организа-
ции производства. Если раньше основу экономики составляли мелкие 
фирмы, которые отражали индивидуальность их основателя и руково-
дителя, то теперь распространение получили корпорации. Это огром-
ные организации с большим штатом и объемами производства. Им от-
ведено значительное место в экономике, они постепенно вытесняют 
мелких производителей, которые не способны конкурировать. Теперь 
собственник капитала отстранен от управления им (получает процент). 
Корпорации возглавляют не владельцы капитала, а малоизвестные 
управляющие. Хронологически общество еще не вступило в эту ста-
дию, но движется к ней. Все это представляет постепенно изменяю-
щийся процесс, завершающийся формированием постиндустриального 
общества, для которого характерно активное развитие науки, медици-
ны, образования, культуры и т. д.

Дэниэл Белл (род. 1919) говорит о принципиальных изменениях 
в структуре экономики, приводящих к кардинальной трансформации 
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целей, интересов и мотивов хозяйствующих субъектов. По Д. Беллу, 
постиндустриальное общество – это общество, в котором преобладает 
сфера услуг. Экономическая власть переходит от собственников к носи-
телям знаний. Производство индивидуализируется. Изменяются цели, 
интересы, стимулы деятельности.

Ученый выделяет три стадии развития экономики как части обще-
ства:

1) доиндустриальное общество – промышленное производство 
неразвито, преобладают экстенсивные формы ведения хозяйства, в 
частности сельского хозяйства, торговля носит локальный характер. 
Хронологически начинается с древнейшего времени и заканчивается 
в XV–XVI вв.;

2) индустриальное общество – промышленное производство ак-
тивно развивается и преобладает над сельскохозяйственным, торговля 
выходит на международный уровень. Хронологически обозначено с 
XVI в. по сегодняшний день;

3) постиндустриальное общество – принципиально иная структура 
общественного устройства, отличительными особенностями которой 
являются преобладание сферы услуг над производственной, развитие 
информационных технологий.

Согласно Элеину Тоффлеру (род. 1928) технологическая рево-
люция – это «третья волна» промышленных переворотов. Информа-
ционное общество представляет собой дальнейшее развитие системы 
машин: двигателей, станков, транспорта, вычислительной техники. 
Меняется социально-экономическая структура общества, структура по-
требления, создаются условия для развития личности.

Переход к информационному обществу – не укрепление, а транс-
формация системы. Сглаживаются противоречия, капитализм стано-
вится более гуманным.

Э. Тоффлер исходит из определяющего влияния на экономику на-
учно-технического развития и научно-технического потенциала. Для 
него развитие осуществляется волнообразно и революционно. Он вы-
деляет три волны в развитии экономики как части общества:

1) аграрная революция;
2) промышленная революция;
3) технологическая революция.
Происходит постепенная трансформация социально-экономи

ческой структуры в сторону достижения более совершенного состоя-
ния.
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По Э.  Тоффлеру, информационное общество (сегодняшнее его 
состояние) предполагает развитие и усложнение технологий произ-
водства. В результате трансформируется структура потребления в на-
правлении наиболее полной реализации интересов и потребностей че-
ловека.

Целями развития экономики являются минимизация товарно-де-
нежных отношений и постепенная их замена на гуманистические – об-
щечеловеческие.

Д. Белл и Э. Тоффлер являются сторонниками эволюционной 
концепции развития экономической системы, предусматривающей ее 
совершенствование и усложнение. Они отвергают необходимость ре-
волюционного развития, так как оно приносит только вред экономичес
кой системе. Все это направлено на максимально полную реализацию 
человеческих потребностей, духовное развитие индивида. Для ученых 
экономика имеет подчиненное состояние: главное в ней – человек, его 
личность. В методологическом плане они объединяют все предшеству-
ющие теоретические разработки в форму, необходимую для анализа 
существующей экономической действительности. Они считают, что со-
временное развитие экономической системы – только один из этапов, за 
которым последуют другие.

Ученые делают теоретический вывод: эволюция экономической 
системы и общества не конечна, она бесконечна.

Д. Белл и Э. Тоффлер внесли большой вклад в развитие экономичес
кой теории, проведя анализ общества и экономики, на основе которого 
сформулировали прогноз ее будущего состояния. Они определили век-
ториальные направления развития экономической системы, ее место и 
роль в обществе.

5. Экономическое учение Дж. М. Кейнса  
и его последователей

Как известно, в конце ХIХ в. в экономической теории господство-
вал микроэкономический подход, т.  е. в центре внимания и анализа 
был экономический субъект (потребитель или фирма), который мак-
симизировал свою выгоду. Также предполагалось, что экономические 
субъекты функционировали в условиях совершенной конкуренции, где 
эффективность функционирования фирмы отождествлялась с эффек-
тивностью экономики в целом. Этот период подразумевал рациональ-
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ное распределение ресурсов в народном хозяйстве и, по существу, не 
допускал возможности длительного нарушения равновесия в экономи-
ческой системе.

Данные постулаты были поставлены под сомнение английским 
экономистом Джоном Кейнсом (1883–1946), с именем которого в эко-
номической теории связан обстоятельный анализ макроэкономических 
проблем. Труд ученого «Общая теория занятости, процента и денег» 
(1936) по мнению экономистов, изменил экономическое мышление. 
Заслуга Кейнса состоит в том, что он впервые указал на важную роль 
государства, которое посредством кредитно-денежной, налого-бюджет-
ной и социальной политики обеспечивает эффективное функциониро-
вание рыночной экономики.

Основой теории Кейнса является убеждение, что динамика произ-
водства национального дохода и уровень занятости непосредственно 
определяются не факторами предложения (размерами применяемого 
труда, капитала, их производительностью), а факторами спроса, обес
печивающего реализацию этих ресурсов. В теории Кейнса они получи-
ли название «эффективный спрос» (сумма потребительских расходов и 
инвестиций). 

Согласно Кейнсу прирост личного потребления представляет собой 
устойчивую функцию прироста расходов, роль остальных факторов не-
существенна. С ростом же доходов предельная склонность к потребле-
нию уменьшается, т. е. по мере роста дохода прирост потребления за-
медляется, и это является важнейшей причиной снижения средней доли 
потребления на протяжении повышательной фазы экономического цик-
ла в долгосрочном плане. Такую динамику потребления Кейнс связал с 
так называемым основным психологическим законом – уменьшением 
доли потребления (именно доли, абсолютные размеры потребления, 
безусловно, растут) и соответственно увеличением доли сбережений с 
ростом дохода (рис. 12).

Из основного психологического закона следует, что при росте дохо-
да доля эффективного спроса, обеспечиваемая личным потреблением, 
постоянно падает, поэтому расширяющийся объем сбережений должен 
поглощаться растущим спросом на инвестиции. Размер инвестиций 
Кейнс считал главным фактором эффективного спроса и, как следствие, 
роста национального дохода.

Однако в теории Кейнса уровень сбережений определяется уров-
нем дохода, а уровень капиталовложений – совсем иными факторами, 
поэтому равенство сбережений и инвестиций представляет собой ско-
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рее случайность, чем закономерность. 
По Кейнсу, реальный размер инвести-
ций зависит от двух величин: ожида-
емого дохода от капиталовложений 
или их предельной эффективности 
(рентабельности последней инвести-
рованной единицы капитала) и нормы 
процента.

С точки зрения Кейнса, уровень 
занятости определяется динамикой 
эффективного спроса – ожидаемых 
расходов, потреблений и предполага-
емых капитальных вложений. Ученый 

выступал против представителей классической теории, утверждавших, 
что чем ниже реальная заработная плата, на которую согласны рабо-
чие, тем выше уровень занятости в народном хозяйстве, и наоборот. 
Следовательно, уровень занятости находится в руках самих рабочих и 
зависит от их согласия трудиться за более низкую зарплату, что увели-
чивает рост занятости. Кейнс, в свою очередь, считал, что понижение 
заработной платы влияет на экономику не непосредственно, а через 
независимые переменные – предельную склонность к потреблению 
и предельную эффективность капитала. Именно в этом утверждении 
кроется причина, почему Кейнс был противником снижения заработ-
ной платы. По его мнению, сокращение заработной платы приводит не 
к росту занятости, а к перераспределению доходов в пользу предприни-
мателей и рантье. Снижение потребительского спроса рабочих не будет 
компенсировать повышение спроса других групп населения, так как 
увеличение их доходов будет сопровождаться уменьшением предель-
ной склонности к потреблению. Поэтому более равномерное распреде-
ление доходов выступает у Кейнса фактором увеличения эффективного 
спроса.

Согласно теории Кейнса основой экономического роста является 
эффективный спрос, главным элементом экономической политики – его 
стимулирование, а средством – активная фискальная политика государ-
ства, направленная на стимулирование инвестиций и поддержание вы-
сокого уровня потребительского спроса за счет государственных рас-
ходов.

Также ученый считал, что следствием роста денежной массы явля-
ется пропорциональный рост цен на продукцию, т. е. адекватный рост 

Рис. 12. Основной психологический 
закон Дж. М. Кейнса
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цен. Основное его утверждение по данному вопросу сводится к тому, 
что увеличение денежной массы в обращении будет приводить к инфля-
ционному росту цен в той же пропорции только в условиях полной за-
нятости, в условиях же неполной занятости рост денежной массы будет 
приводить к увеличению степени использования ресурсов. По мнению 
Дж. Кейнса, абсолютная, или истинная, инфляция имеет место только 
тогда, когда есть рост эффективного спроса при полной занятости.

Кейнс считал необходимым пересмотреть отношение к внешне
экономической политике. Напомним, что для классической школы един-
ственно возможным курсом во внешней торговле было фритредерство 
(свобода торговли). Не отрицая его достоинств, Кейнс утверждал, что 
если государство ограничивает импорт более дешевых иностранных 
товаров с целью обеспечения занятости «своих» рабочих, даже если 
национальная промышленность недостаточно эффективна, то действия 
этого государства следует признать экономически целесообразными.

Заканчивая рассмотрение экономических взглядов Дж. Кейнса, 
еще раз обратим внимание на то, что в отличие от представителей клас-
сического и неоклассического направлений (количество и качество 
ресурсов, технологий) он сделал акцент на факторах экономического 
роста, лежащих на стороне спроса, разрушив при этом господствую-
щее до него в экономической науке представление об автоматическом 
достижении равновесия между совокупным спросом и совокупным 
предложением. Также ученый подорвал веру во внутренние восстано-
вительные силы рыночного механизма об основании теории, которая 
определяла вмешательство государства в экономические процессы.

6. Монетаризм и теория рациональных ожиданий

Любая экономическая теория в динамично изменяющихся усло-
виях устаревает и уже не может объяснить новые реалии хозяйствен-
ной жизни, уступая место новым теоретическим положениям. Рубеж 
70–80-х гг. ХХ в. характеризуется кризисом кейнсианской теории и ос-
нованной на ней доктрине макроэкономической политики. С критикой 
кейнсианства выступили теоретические школы, которые представляли 
собой так называемую консервативную волну.

Термин «монетаризм» был введен в 1968 г. американским эконо-
мистом Карлом Бруннером, чтобы обозначить подход, выделяющий 
денежную массу в качестве ключевого фактора, который определяет 
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экономическую конъюнктуру. В настоящее время под монетаризмом, 
как правило, понимают общетеоретический подход, признающий ис-
ключительную важность денег в экономике и отдающий приоритет 
особому типу кредитно-денежной политики – прямому регулированию 
темпов роста денежной массы (в противоположность иным методам 
воздействия).

Суть монетаризма можно охарактеризовать следующими положе-
ниями:

1. Экономическая теория, во-первых, служит целям прогнозирова-
ния динамики экономических показателей и, лишь во-вторых, является 
инструментом анализа. Для достижения этих целей следует активно 
использовать эконометрические макромодели, причем заданные в при-
веденной, а не в структурной форме.

2. Капиталистическая экономика внутренне устойчива относитель-
но некоего оптимального уровня производства, который определяется 
развитием производительных сил, запасом ресурсов и т. д. Этот опти-
мальный уровень производства не исключает наличия некоторой безра-
ботицы, связанной с институциональными особенностями экономики, 
например с недостаточной гибкостью заработной платы и др. Речь идет 
о так называемом естественном уровне безработицы. Достижение оп-
тимального уровня производства обеспечивается действием механизма 
цен (относительных), который является эффективным способом алло-
кации (распределения) ресурсов. Вмешательство государства в этот ме-
ханизм должно быть минимальным.

3. Деньги играют ключевую роль в экономике. Изменение их мас-
сы через эффект реальных кассовых остатков приводит к изменению 
расходов и номинальных доходов. Следствием этого может быть изме-
нение в рамках краткосрочного периода уровня цен и объема произ-
водства, а в долгосрочном периоде лишь общего уровня цен. Иными 
словами, за исключением короткого периода связь между безработицей 
и инфляцией отсутствует.

4. Одним из основных проявлений устойчивости экономики вы-
ступает устойчивость зависимости между массой денег в обращении 
и главными экономическими показателями. Функция, выражающая эту 
зависимость, служит важнейшим инструментом анализа воздействия 
денежной политики на экономику.

5. Поддержание стабильного уровня цен – главная цель экономичес
кой политики, которая достигается, если обеспечивается стабильность 
денежного обращения. Она, в свою очередь, возможна, если выполня-
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ется следующее правило: масса денег растет постоянным умеренным 
темпом, который зависит от соотношения долгосрочного темпа роста 
производства и скорости обращения денег. Политика «точной настрой-
ки», предполагающая активное реагирование на текущую ситуацию, 
исключается как неэффективная и не отвечающая целям поддержания 
стабильности экономического развития.

6. Объем денежной массы находится под контролем Центрального 
банка, непосредственно воздействующего на величину денежной мас-
сы, которая и является основным индикатором денежной политики и ее 
главным инструментом. 

Перечисленные характеристики дают лишь самые общие контуры 
монетаризма, прежде всего так называемого классического, или фрид-
меновского.

Основоположником монетаризма стал создатель чикагской шко-
лы, лауреат Нобелевской премии по экономике (1976), американский 
ученый Милтон Фридмен. Помимо него в разработке теории монета-
ризма активное участие принимали такие известные экономисты, как 
К. Бруннер, Ф. Кейган, Д. Лейдлер, А. Мецлер, Р. Селден, М. Паркин, 
А. Шварц и др.

В своей книге «Капитализм и свобода» (1962) М. Фридмен утверж-
дает, что современный капитализм представляет собой устойчивую, 
саморегулирующуюся систему, которая обеспечивает политическую 
свободу и хозяйственную эффективность. В силу этого задачей госу-
дарства является не корректировка рыночного механизма при помощи 
методов регулирования совокупного спроса путем манипулирования 
кредитно-денежной политикой, а создание условий для максимально 
свободного и стабильного функционирования рыночного механизма на 
основе проведения рациональной, долгосрочной денежной политики. 

В конце 80-х гг. применение монетаристских рецептов на практике 
дало положительный эффект, который выразился, прежде всего, в со-
кращении темпов инфляции, что, в свою очередь, благотворно сказа-
лось на тенденции экономического роста.

Продуктом новейшей эволюции неоклассицизма, вторым изданием 
монетаризма принято считать теорию рациональных ожиданий. Ее род-
ство с неоклассической школой, неоконсерватизмом базируется на кон-
цепции, что государственное вмешательство в хозяйственный процесс 
абсолютно неприемлемо и вредно. Теория рациональных ожиданий 
предполагает существование идеальной экономической системы, и ее 
главной идеей является то, что в макроэкономическом анализе особая 
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роль принадлежит субъективным ожиданиям и прогнозам участников 
хозяйственного процесса. На основе этой идеи возникла мысль о раз-
работке новой равновесной модели, опирающейся на данный фактор.

Понятие «рациональные ожидания» в экономический оборот ввел 
в начале 60-х гг. ХХ в. американский экономист Джон Мут. Под ра-
циональным ожиданием он подразумевал ожидания, складывающиеся 
не только с учетом информации прошлых периодов, но, главным об-
разом, на основе всей имеющейся в определенный момент информации 
о современном состоянии и перспективах хозяйства. В своей гипотезе 
Дж. Мут исходил из того, что ожидания максимизирующих свое по-
ложение экономических агентов рациональны. В результате на базе 
всей полученной экономическими агентами информации формируются 
представления о положении в экономике, которые автор гипотезы при-
нимает как условные математические ожидания.

Одну из первых подобных моделей построил профессор Чикагско-
го университета Роберт Лукас. Он получил Нобелевскую премию за 
разработку и применение гипотезы рациональных ожиданий, которая 
привела к изменению макроэкономических анализов и углублению по-
нимания экономической политики. Ученый утверждает, что субъекты 
хозяйственной деятельности способны самостоятельно прогнозировать 
экономические процессы и исходя из этого принимать оптимальные ре-
шения. Данная способность субъектов основана на использовании име-
ющейся хозяйственной информации и опыта хозяйственной деятель-
ности. Таким образом, отдельные частные субъекты и хозяйственные 
организации не делают систематических ошибок, а их поведение сле-
дует признать рациональным.

Новые классики доказывают, что субъекты, сталкивающиеся с не-
определенностью (как на микроуровне, так и имея дело с экзогенными 
явлениями), ведут себя более чем осмотрительно, применяя для оценки 
ситуации весь имеющийся у них опыт. Кроме того, они используют всю 
доступную информацию, относясь к ней, как к любому другому редко-
му благу. Обычно, в стабильной системе люди формируют свои ожида-
ния адаптивно, т. е. корректируют их и соответственно свои действия 
исходя из событий прошлого. На основе этого они экстраполируют бу-
дущую ситуацию. В целях динамики, быстрого изменения конъюнкту-
ры ожидания формируются не на основе прошлого опыта, ибо он не 
пригоден для оценки качественно новой динамической ситуации, а на 
основе предвидения будущего. Так, в условиях быстрого изменения цен 
субъекты начнут формировать ценовые ожидания не на основе прош
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лого опыта, а на основе своих представлений о тенденциях изменения 
цен (при реальных условиях доступности информации).

Практика показывает, что подавляющее большинство субъектов 
знают или способны определить ужесточение кредитно-денежной, на-
логовой политики в условиях экономического роста и обратной поли-
тики в условиях спада. По мнению сторонников теории рациональных 
ожиданий, всегда рациональная реакция подавляющего числа субъек-
тов приводит к безрезультативности любой дискреционной политики в 
долгосрочном плане. Неверная оценка ситуации субъектами возможна 
лишь в краткосрочном плане, в случае, когда правительство принимает 
неожиданные решения, которые влияют на переменные, участвующие 
в определении объема совокупного спроса и предложения. При рацио-
нальном механизме формирования ожиданий и отсутствии производи-
тельных изменений экономическая политика государства может влиять 
на номинальные, но никак не на реальные параметры экономической 
деятельности. 
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